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Introduccion

Las boticas y farmacias constituyen un sector esencial dentro de la estructura
economica del Peru; ya que, se encuentran ante una notable oportunidad de crecimiento y
evolucion en el periodo venidero; no obstante, dicho sector viene afrontando ciertos problemas
entorno a su rentabilidad tal es el caso de la empresa comercial Inversiones REVIZU S.A.C.,
la cual las viene atravesando una baja en la venta de sus productos farmacéuticos y médicos
(inventario); debido a que, la demanda de ciertos medicamentos ha experimentado una notable
disminucion, atribuible tanto a sus precios como al surgimiento de alternativas mas
econdmicas; asimismo esta situacion se ve exacerbada por la reduccién en el poder adquisitivo
de los consumidores, que les obliga a buscar opciones de menor costo para satisfacer sus
necesidades de salud; ademas el mercado actual resulta ser muy competitivo; al igual que se
viene dando el manejo inadecuado de sus recursos disponibles e inventarios. Por otro lado la
problematica de la rentabilidad en la empresa comercial Inversiones REVIZU S.A.C., puede
limitar su capacidad para crecer, reinvertir en el negocio, o incluso mantener operaciones
sostenibles a largo plazo; en tanto, la variable planeamiento financiero es un mecanismo a
través del cual las empresas se organizan, gestionan y maximizan sus recursos financieros con
el objeto de alcanzar sus metas en un largo plazo, esto implica la elaboracién del presupuesto
y la estimacion de futuros ingresos y gastos con la finalidad de garantizar la viabilidad
financiera de su inversion. Es por ello que la relacion del planeamiento financiero y la
rentabilidad queda evidenciada; dado que, el planeamiento financiero desempefia un papel
fundamental en la mejora de la rentabilidad de la empresa, al proporcionarle un marco
estructurado que ha de analizar el desempefio financiero de sus distintas inversiones en general,
sin duda esto le ha de facilitar la identificacion de la inversion u operacién mas lucrativas, asi

como también de aquellas que pueden estar generando pérdidas.



El objetivo principal del estudio es, determinar la relacion entre el planeamiento
financiero y la rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la
Provincia de Huancavelica — 2022.

En lo que respecta a la metodologia el enfoque de estudio es cuantitativo, se emplea
como método general el cientifico y los métodos especificos (descriptivo, hipotético-deductivo,
estadistico y analitico-sintético); la investigacion es de tipo aplicada, de nivel correlacional;
por cuanto, se trata de establecer la relacion entre el planeamiento financiero y la rentabilidad,
el disefio es no experimental-transversal descriptivo-correlacional. La recoleccién de datos se
realiza por medio de los instrumentos de medicion, los cuales son aplicados a los 34 empleados
de la empresa comercial Inversiones REVIZU S.A.C., Los datos recabados durante el trabajo
de campo son procesados, analizados por el programa estadistico SPSS a través del coeficiente
de correlacion Tau-b Kendall con la finalidad de definir la correlacion entre las variables de
estudio. Asimismo, el presente trabajo ha sido estructurado de la siguiente manera:

Capitulo 1, se desarrolla la descripcién de la realidad problematica, explicando el
problema de la relacion de las variables con la empresa, por otra parte, se delimita el problema
de investigacion ya que veremos el desarrollo en qué lugar o area geogréafica se localiza,
asimismo se formulara el problema general y especifico considerando las variables para el
objeto de estudio, también se encuentra la justificacion tedrica, social y metodoldgica, en la
medida que explicaremos las causas y razones que se desarrolla el proyecto y finalmente
encontramos al objetivo general y especificos, dentro de este orden trazaremos la ruta para la
investigacion.

Capitulo 11, estd conformado por los antecedentes internacionales y nacionales, donde
plantean cada tesis con relacion a nuestras variables, asimismo estara constituida las bases
tedricas, donde mencionaremos cada una de nuestras variables, dimensiones e indicadores, en

lo cual estara citado por diferentes autores de libros, informes y revistas, de tal forma aportando



con nuestras ideas para llegar a una conclusién por cada una de ellas, y finalmente se observa
el marco conceptual, donde encontraremos la definicion de cada una de nuestras variables y
dimensiones.

Capitulo 111, en este capitulo se observa la hipdtesis general y las hipotesis especificas,
los cuales seran verificadas en capitulos siguientes, se detalla la definicion conceptual y
operacionalizacion de nuestras variables.

Capitulo 1V, en esta seccion se mostrara la metodologia que se empleo en el trayecto
de esta tesis, asimismo mostraremos el método especifico, el tipo de investigacion, nivel de
investigacion y finalmente el disefio de investigacion, visto de esta forma establecemos un
camino adecuado para la investigacion, del mismo modo evidenciaremos la muestra y
poblacidn, en los cuales es el principal objeto de estudio para la investigacion, asi también
encontramos las técnicas e instrumentos de recoleccién de datos, en lo que aplicaremos a la
muestra como objeto de estudio, por otro lado veremos las técnicas de procesamiento y analisis
de datos, en lo que consiste en procesar los datos obtenidos de la poblacion que viene como
estudio durante el trabajo con la finalidad de poder generar resultados.

Capitulo V, en este capitulo se expone los resultados que se obtuvieron por medio de
las encuestas siendo estos los instrumentos de medicion, recolectadas en el trabajo de campo
para la descripcion de los resultados, contrastacion de hipétesis y la discusion de resultados.

Maéas alld de los capitulos mencionados se encuentra la conclusion de nuestra
investigacion, las recomendaciones, las referencias bibliograficas y finalmente los anexos en
el cual se sustenta el desarrollo de la investigacion.

Autores.
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Resumen

El problema de investigacion fue ¢De qué manera el planeamiento financiero se
relaciona con la rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la
Provincia de Huancavelica — 2022?; en tanto, el objetivo general fue determinar la relacion
entre el planeamiento financiero y la rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones
REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022. La metodologia de estudio
comprendio el enfoque cuantitativo, el método cientifico, la investigacion de tipo bésica, de
nivel correlacional, asi como también el disefio no experimental transversal descriptivo
correlacional. La muestra censal estuvo integrada por 34 empleados de la empresa comercial
Inversiones REVIZU S.A.C., el instrumento de medicion que se utilizo fue el cuestionario. Los
resultados obtenidos por el coeficiente tau-b Kendall fue T = 0,860 con una sig. bilateral de p=
0,000; por lo que se concluye que existe una relacion positiva notable entre el planeamiento
financiero y la rentabilidad; asimismo se recomendé publicar los resultados del estudio con el
objeto de capacitar adecuadamente al personal sobre la debida aplicacion del planeamiento
financiero y su relacion con la rentabilidad a fin de darle el manejo apropiado de la misma para
su optimizacién.

Palabras Clave: planeamiento financiero, rentabilidad.
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Abstract

The research problem was: How is financial planning related to profitability in the
Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., in the Province of Huancavelica — 20227?;
Meanwhile, the general objective was to determine the relationship between financial planning
and profitability in the Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., in the Province of
Huancavelica - 2022. The study methodology included the quantitative approach, the scientific
method, type research basic, correlational level, as well as the non-experimental cross-sectional
descriptive correlational design. The census sample was made up of 34 employees of the
commercial company Inversiones REVIZU S.A.C., the measurement instrument used was the
questionnaire. The results obtained by the Kendall tau-b coefficient was t = 0.860 with a sig.
bilateral p= 0.000; Therefore, it is concluded that there is a notable positive relationship
between financial planning and profitability; It was also recommended to publish the results of
the study in order to adequately train personnel on the proper application of financial planning
and its relationship with profitability in order to provide appropriate management of it for its
optimization.

Keywords: financial planning, profitability.
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Capitulo 1
Planteamiento del Problema
En tanto, en la investigacion se ha de explicar los pormenores de la problematica en
cuestion acontecido en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
Huancavelica.

1.1. Descripcion de la realidad problematica
A pesar de los diversos retos, las farmacias y boticas continGan desempefiando un
papel crucial dentro de la economia del pais; dado el incremento de la poblacion vy el
aumento en la necesidad de acceso a productos farmaceuticos, por eso esta claro que este
sector posee una oportunidad significativa para expandirse y desarrollarse en el futuro
cercano. Por tanto, de acuerdo con la informacion proporcionada por la Direccion
General de Medicamentos, Insumos y Drogas (Digemid), para el afio 2022, el panorama
de establecimientos farmacéuticos (farmacias y boticas) en Per( era bastante amplio y
diversificado. Se registré un total de 26,757 puntos de venta, entre boticas y farmacias,
distribuidos a lo largo del pais. De este total, un 11% equivalente a 3,076 unidades
correspondian a boticas pertenecientes a cadenas farmacéuticas, lo que indica una
presencia significativa de este tipo de establecimientos en el mercado. Por otro lado, las
farmacias, que ofrecen una gama méas amplia de servicios de salud, representaban el 12%

del total, con 3,085 establecimientos. La mayoria del sector estaba compuesta por boticas
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independientes, las cuales sumaban un 77% del total, equivalente a 20,596 locales
(Dominguez, 2022).

Figura 1
Establecimientos farmacéuticos en Pera, 2022
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Nota. Datos proporcionados por la Digemid (2023).

En el &mbito internacional:

En Colombia conforme al analisis realizado por Euromonitor International, una
reconocida firma de investigacion de mercados, el sector de boticas y farmacias
experimentd una disminucion en sus ventas del 2,5% durante el afio 2022; por cuanto,
las ventas del sector se situaron en 11,7 billones de pesos colombianos, equivalentes a
2.700 millones de dolares, lo cual representa una caida en su comercializacion; ya que,
el 2021 las ventas ascendieron a 12 billones de pesos colombianos (unos 2.800 millones
de dolares); desde luego, ello disminuyd sus ingresos e impacto de forma directa en su

rentabilidad (Linde, 2022).
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Figura 2
Ventas del sector de boticas y farmacias en Colombia, 2021-2022
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Nota. Datos proporcionados por Euromonitor International (2023).

Asi también, en Ecuador el 2022 las boticas y farmacias enfrentaron un declive
en su desempefio comercial; puesto que, segin la Asociacion de Farmacias y Boticas del
Ecuador (AFBE), se registré una contraccion del 10% de sus ventas en relacién con el
afio 2021, reflejando de este modo una serie de desafios que podrian incluir una reduccion
del poder adquisitivo de la poblacién como posibles efectos econémicos a la pandemia
del COVID-19, cambios en los patrones de consumo o variaciones en la demanda de
productos farmacéuticos, que por consiguiente han de repercutir en su rentabilidad al
menoscabar sus margenes de ganancia (Palacios, 2022).

En el &mbito nacional:

En el &mbito nacional en el 2022 se observé que las boticas y farmacias tuvieron
una caida de 3.5% en el volumen de ventas de medicamentos que se atribuyd en gran
medida al poder adquisitivo de los consumidores, a una reduccion en las importaciones,
asi como también la industria farmacéutica interna experimentd una disminucién en su
produccién; por lo que esta contraccion no solo se reflejo en la produccién de
medicamentos sino también en las ventas totales del sector, por lo cual este retroceso
advierte de los desafios enfrentados por el sector en un contexto de variadas dificultades

econdmicas y de mercado que afectan su rentabilidad (Condor, 2022).
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En lo concerniente a la problematica de estudio acontecido en la empresa
Inversiones REVIZU S.A.C. cuyo nombre comercial es Botica Biofarma, el escenario
resulta ser similar; ya que, la venta de sus productos farmacéuticos y médicos en el afio
2022 solo ascendieron a un monto total de S/ 1,811,623.54 lo que hace evidente una baja
en sus ingresos de un 10.10% en comparacion a los S/ 2,014,852.63 obtenidos durante el

afio 2021; desde luego esta situacion ha de ocasionar un efecto contrario en la rentabilidad

de la Botica Biofarma.

Figura 3
Ventas de la empresa Inversiones REVIZU S.A.C., Provincia de Huancavelica, 2021-2022
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Nota. Datos proporcionados por Euromonitor International (2023).

Con el propésito de realizar una descripcion detallada y profunda de la situacion
presente que define al problema de la baja rentabilidad en la empresa Inversiones
REVIZU S.A.C.; se ha procedido a la evaluacion meticulosa de ciertos factores y criterios
de gran relevancia del diagndstico. Por ello se incluye la identificacion de sintomas que
manifiesta el fendbmeno, las causas que dan origen a estos sintomas, las consecuencias
que surgen como resultado de estas causas y los métodos de control de prondstico que
permitiran prever la evolucion futura del fenémeno.

Sintomas:
Se encontrd en la empresa Inversiones REVIZU S.A.C., que para el afio 2022 los

margenes de rendimiento neto, operativo y bruto han experimentado un descenso, lo
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mismo que se ha registrado una reduccion significativa en las tasas de rendimiento sobre
la inversion, el activo y el patrimonio; asimismo se ha evidenciado una baja rotacion de
los activos (fijos, corrientes); al igual que se ha registrado periodos (mensual) de flujo de
efectivo negativo; asi como también el ciclo de conversidn del efectivo se ha extendido
en un lapso de tiempo méas amplio; ademas se ha detectado sobrestock pues ciertos
medicamentos no han tenido viabilidad financiera; por otra parte el porcentaje de riesgos
financieros evidencia cierta elevacion. El personal administrativo no esta debidamente
capacitado en cuanto a temas vinculados a la rentabilidad y la planificacion financiera.
Causas:

Sobre el particular, el problema que enfrenta la empresa Inversiones REVIZU
S.A.C., es causado por la reduccion notable de las ventas de sus productos farmacéuticos
y médicos (inventario); ya que, la demanda de ciertos medicamentos en el mercado ha
disminuido significativamente por sus costos y por la aparicion de productos similares a
menor precio; asi como también por la diminucién del poder adquisitivo de los clientes
y porque el mercado actual es muy competitivo; lo mismo que, por el manejo inadecuado
de sus recursos disponibles e inventarios, por una deficiente proyeccion financiera, por
emplear la estrategia de negocio inapropiadamente; como también por la elaboracién del
presupuesto ajeno a la realidad financiera de la empresa, por la inadecuada evaluacién de
aquellos eventos o circunstancias que pueden tener un repercusion contraria en la entidad,
no se lleva a cabo un programa de formacion permanente que le permita al personal
administrativo capacitarse como es debido en temas ligados a la rentabilidad y la
planificacién financiera; en definitiva todos estos acontecimientos han ocasionado que la
Botica Biofarma perciba menores ingresos y en consecuencia reducidas ganancias.

Consecuencias:
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Con relacion a la situacion actual, es fundamental reconocer la importancia de
abordar de manera oportunay efectiva la problematica de interés que enfrenta la empresa
Inversiones REVIZU S.A.C.; ya que, de no tomar las medidas apropiadas las
consecuencias seran absolutamente desfavorables; por cuanto, al ser sus ventas bajas sus
ingresos y beneficios seran minimos afectando directamente su rentabilidad; puesto que,
la entrada de efectivo sera menor a los egresos lo que dificultard su capacidad de pago
para llevar a cabo con normalidad su actividad comercial y hacer frente a sus obligaciones
corrientes y no corrientes, lo mismo que se ha de limitar considerablemente su capacidad
de inversion; dado que, al no contar con el financiamiento requerido para sus activos
circulantes (inventario, efectivo) ha de adquirir recursos de terceros mediante el pasivo,
acrecentando de este modo el endeudamiento e impactando contrariamente en la salud
financiera de la empresa, dando lugar al riesgo de cierre del negocio.

Control de prondstico:

Por tanto, con el objeto de superar la baja rentabilidad acontecido en la empresa
Inversiones REVIZU S.A.C., la variable planeamiento financiero al ser aplicado
adecuadamente y relacionarse con esta ha de permitir que sus finanzas e inversiones se
adapten a su situacién actual con el fin de que en base a la toma de decisiones informadas
se minimice los riesgos financieros al elaborar una hoja de ruta para el crecimiento de
sus finanzas, pues al llevar a cabo de manera eficiente el manejo de sus recursos se ha de
optimizar sus operaciones y acrecentar su capacidad de generar mayores utilidades; dado
que, segun Reisdorfer et al. (2020), el planeamiento financiero implica determinar la
cantidad de financiamiento requerido para mantener en funcionamiento las actividades
de una organizacion, asi como decidir el volumen de recursos necesarios y la manera en
que estos seran obtenidos. Este proceso es fundamental, ya que sin un método eficaz y

confiable para prever las necesidades de capital, existe el riesgo de que una organizacion
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se encuentre sin los medios econdmicos necesarios para cumplir con sus compromisos
previamente establecidos, incluyendo obligaciones financieras y gastos operativos. Por
otra parte, el planeamiento financiero al asociarse con las tasas de rendimiento ha de
permitir que se obtenga un buen retorno sobre la inversién, el patrimonio y el activo al
acrecentar sus utilidades netas; en tanto, el planeamiento financiero al relacionarse con
la rotacion de activos a de posibilitar que esta se optimice al incrementar sus ventas
debido al manejo y aprovechamiento adecuado de sus activos totales (corrientes, fijos);
mientras que, el planeamiento financiero al relacionarse con los margenes de rendimiento
ha de permitir que sus ventas le generen mayores utilidades.
1.2. Delimitacion del problema
1.2.1. Delimitacién Espacial
A este respecto, la investigacion se realiz6 en la Empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C., del distrito de Huancavelica, provincia de Huancavelica,
departamento de Huancavelica.
1.2.2. Delimitacién Temporal
Sobre el particular, en la investigacion se tomO en consideracion la
informacidn, sucesos correspondientes al periodo de enero a diciembre del afio 2022.
1.2.3. Delimitacién Conceptual o Tematica
En este sentido, en la investigacion se establecio que variables (Planeamiento
Financiero y Rentabilidad), dimensiones e indicadores formaron parte del estudio

tedrico del fenémeno en cuestion.
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1.3. Formulacion del problema

1.3.1.

1.3.2.

Problema general.

1. ¢De qué manera el planeamiento financiero se relaciona con la rentabilidad en la
Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica
—2022?

Problemas especificos.

1. ¢Cual es la relacion entre el planeamiento financiero y las tasas de rendimiento en
la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
Huancavelica — 20227

2. ¢De qué manera el planeamiento financiero se relaciona con la rotacién de activos
en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
Huancavelica — 20227

3. ¢Cual es larelacidn entre el planeamiento financiero y los margenes de rendimiento
en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de

Huancavelica — 2022?

1.4. Justificacion

1.4.1. Social

A este respecto, la investigacion se justifica socialmente; debido a que,
beneficia a la sociedad al generar mas empleo, pues la poblacion de la provincia de
Huancavelica tendra la posibilidad de ser contratado como parte del personal de las
Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C.; al igual que contribuiran a las arcas
del Estado con el pago de sus impuestos facilitando de este modo el financiamientos
de obras, servicios publicos de calidad en beneficio de los ciudadanos; ya que, al darle

el tratamiento adecuado a su rentabilidad le ha de posibilitar a la Botica Biofarma



28

optimizar su actividad productiva (venta de medicamentos), propiciando su
crecimiento empresarial.
1.4.2. Tebrica

En tanto, el estudio se justifica teéricamente; por cuanto, en funcién a la
revision de las investigaciones teoricas ligadas a las variables planeamiento financiero
y rentabilidad, se ha de proponer una relacion teorica entre ambas variables a fin de
generalizar los resultados; siendo de mucha utilidad para la investigacién, asi como
también para aquellas que estén asociadas a la problematica en cuestion.

1.4.3. Metodoldgica.

En este sentido, al elaborar los cuestionarios de medicion de las variables:
planeamiento financiero y rentabilidad, posibilitan proponer posteriores
investigaciones vinculadas a las variables de interés; por cuanto; estas podran ser
utilizadas en otros estudios como modelo para construir o perfeccionar sus
instrumentos de medicion. Una vez que los cuestionarios hayan afrontado la prueba
de confiabilidad por medio de una prueba piloto que es medido por el Coeficiente Alfa
de Cronbach certificando que los correspondientes cuestionarios de investigacion al
ser aplicados en reiteradas veces generen los mismos resultados consistentes en la
escala de medida. Por otra parte, los instrumentos son sometidos a rigurosas pruebas
de validez mediante juicios de expertos garantizando de esta manera que los
cuestionarios midan en realidad la variable de estudio que se desea medir.

1.5. Objetivos
1.5.1. Objetivo general.
1. Determinar la relacion entre el planeamiento financiero y la rentabilidad en la
Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica

—2022.
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1.5.2. Obijetivos especificos

1. Establecer la relacion entre el planeamiento financiero y las tasas de rendimiento
en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
Huancavelica — 2022.

2. Sefalar la relacion entre el planeamiento financiero y la rotacion de activos en la
Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica
—2022.

3. Establecer la relacién entre el planeamiento financiero y los margenes de
rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia

de Huancavelica — 2022.
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Capitulo 11
Marco Teorico
En el estudio se emplearon investigaciones (libros, tesis, revistas, articulos cientificos)
asociadas a las variables del fendmeno en cuestion (ingreso como recaudacion de la cuenta de
detracciones y capital de trabajo), con el proposito de fundamentar tedricamente la
investigacion.
2.1. Antecedentes
En este sentido, utilizamos estudios que sirvieron como precedente a nuestro
trabajo de investigacion; puesto que, estan vinculados a las variables de interés.
2.1.1. Nacionales.
Morales y Olivas (2022) en su tesis “Planeamiento Financiero y su relacion
en la Rentabilidad de las empresas Farmacéuticas del distrito de San Isidro, periodo
2021 . Desarrollado en la Universidad César Vallejo, para optar el Titulo Profesional
de Contador Publico, tuvo como objetivo principal establecer cual es la relacion entre
planeamiento financiero y la rentabilidad de las Empresas Farmacéuticas del distrito
de San Isidro, periodo 2021; el estudio fue de nivel correlacional, la muestra fue
conformada por 51 trabajadores a los cuales se les realizo6 una encuesta con su
respectivos cuestionarios validados y confiables. Los resultados obtenidos

evidenciaron que existe relacion positiva considerada entre el planeamiento financiero
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y la rentabilidad; habida cuenta de que, el coeficiente de Spearman fue 0.837 con valor

p=0.000; lo cual significé rechazar la hipotesis nula (Ho) y aceptar la hipotesis alterna

(Hy).

Pacheco y Sotelo (2021) en su tesis “Planeamiento Tributario y su relacion
con la Rentabilidad del Centro Comercial el Molino I distrito Santiago, periodo
2019”. Realizado en la Universidad César Vallejo, para optar el titulo profesional de
Contador Publico, tuvo como objetivo principal determinar la relacién que existe entre
el planeamiento tributario y la rentabilidad del centro comercial el Molino I distrito
Santiago, periodo 2019; la investigacion fue de disefio no experimental transversal,
correlacional, la muestra fue integrada por 30 comerciantes a los cuales se les realizo
una encuesta con sus correspondientes cuestionarios. Los resultados obtenidos
concluyeron que existe relacién significativa entre el planeamiento tributario y la
rentabilidad; por cuanto, el coeficiente Rho de Spearman fue = 0.727 con una
significancia bilateral de p-valor = 0,000, lo que conllevé a rechazar la hipdtesis nula

(HO) y aceptar la hipotesis alterna (H1).

Vargas (2022) en su tesis “Planeamiento financiero v rentabilidad en la
empresa Simet Ag S.A.C. de Trujillo, periodo 2019-2021". Desarrollado en la
Universidad César Vallejo, para optar el titulo profesional de Contador Publico, tuvo
como objetivo principal determinar la relacién que existe entre el planeamiento
financiero y la rentabilidad de la empresa Simet Ag SAC de Trujillo, periodo 2019-
2021; la investigacion fue de disefio descriptiva correlaciona, no experimental
transversal, la muestra fue integrada por 8 trabajadores a los cuales se les realizé una
encuesta con sus correspondientes cuestionarios. Los resultados obtenidos

concluyeron que el planeamiento financiero se relaciona de forma positiva alta con la
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rentabilidad; por cuanto, el coeficiente Rho de Spearman fue = 0.913 con una sig.

bilateral de p-valor = 0,000; lo que conllevé a rechazar la Hp y aceptar la H;.

Tocto (2022) en su tesis “Planeamiento financiero y su relacion con la
rentabilidad en la Cooperativa de servicios muiltiples “union y fe” la Coipa
Cajamarca”. Elaborado en la Universidad César Vallejo, para optar el titulo
profesional de Contador Publico, tuvo como objetivo principal determinar cuél es la
relacion que existe entre el planeamiento financiero y la rentabilidad en la Cooperativa
de servicios multiples “Unidén y Fe” la Coipa-Cajamarca 2021; la investigacion fue de
disefio descriptiva correlaciona, no experimental transversal, la muestra fue integrada
por 30 colaboradores a los cuales se les realiz6 una encuesta con sus correspondientes
cuestionarios. Los resultados obtenidos concluyeron que el planeamiento financiero
se relaciona de forma positiva alta con la rentabilidad; por cuanto, el coeficiente Rho
de Spearman fue = 0.742 con una sig. bilateral de p-valor = 0,000; lo que implico

rechazar Ho y aceptar la Hi.

Cotrina (2022) en su tesis “Planeamiento financiero y la rentabilidad de la
empresa SUIZAY S.A4.C., San Isidro, Lima periodo 2020 - 2021 " . Desarrollado en la
Universidad César Vallejo, para optar el Grado Académico de Maestra en Finanzas,
tuvo como objetivo principal determinar la incidencia del planeamiento financiero en
la rentabilidad de la empresa SUIZAY S.A.C., San Isidro, Lima periodo 2020 - 2021;
la investigacion fue de disefio descriptiva correlaciona, no experimental transversal,
la muestra fue integrada por 8 trabajadores a los cuales se les realiz6 una encuesta con
sus correspondientes cuestionarios. Los resultados obtenidos concluyeron que los

resultados demuestran que la planeacion financiera si incide en la rentabilidad de la
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empresa SUIZAY S.A.C; por cuanto, el coeficiente Rho de Spearman fue = 0.796 con

una sig. bilateral de p-valor = 0,000; lo que conllevo a rechazar la Ho y aceptar la Hj.

Cardona (2022) en su tesis “Planeamiento financiero y rentabilidad en la
empresa Frael Contratistas y Consultores S.A.C. Juliaca, 2021". Elaborado en la
Universidad César Vallejo, para optar el titulo profesional de Contador Publico, tuvo
como objetivo principal determinar la relacion del planeamiento financiero en la
rentabilidad de la empresa Frael contratistas y Consultores S.A.C. Juliaca, 2021; la
investigacion fue de disefio descriptiva correlaciona, no experimental transversal, la
muestra fue integrada por 15 colaboradores a los cuales se les realizo una encuesta
con sus correspondientes cuestionarios. Los resultados obtenidos concluyeron que el
planeamiento financiero se relaciona positivamente con la rentabilidad; debido a que,
el coeficiente Rho de Spearman fue = 0.838 con una sig. bilateral de p-valor = 0,000;

lo que implicé rechazar la Ho y aceptar la H;.

Mota (2022) en su tesis “Planeamiento Financiero y su Relacién con la
Rentabilidad en la Empresa Gasolineras S. A. C. San Luis, 2021”. Realizado en la
Universidad César Vallejo, para optar el titulo profesional de Contador Publico, tuvo
como objetivo principal Determinar cual es la relacion existe entre el planeamiento
financiero y la rentabilidad en la Empresa Gasolineras S.A.C. San Luis 2021; la
investigacion fue de disefio descriptiva correlaciona, no experimental transversal, la
muestra fue integrada por 42 colaboradores a los cuales se les realizoé una encuesta
con sus correspondientes cuestionarios. Los resultados obtenidos concluyeron existe
relacion significativa entre el planeamiento financiero y la Rentabilidad en la Empresa

Gasolineras S.A.C. San Luis 2021; por cuanto, el coeficiente Rho de Spearman fue =
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0.753 con una sig. bilateral de p-valor = 0,000; lo que conllevo a rechazar la Ho y

aceptar la Hi.

Pérez (2020) en su tesis “Planeamiento financiero y la rentabilidad en la
empresa Premium Brands SAC, afio 2019”. Realizado en la Universidad César
Vallejo, para optar el Grado Académico de Maestra en Administracion de Negocios,
tuvo como objetivo principal determinar la relaciéon entre el planeamiento financiero
y la rentabilidad en la empresa Premium Brands SAC, 2019; la investigacion fue de
disefio descriptiva correlaciona, no experimental transversal, la muestra fue integrada
por 50 colaboradores a los cuales se les realiz6 una encuesta con sus correspondientes
cuestionarios. Los resultados obtenidos concluyeron que el planeamiento financiero
tiene relacion con la rentabilidad, el coeficiente Rho de Spearman fue = 0.735 con una

sig. bilateral de p-valor = 0,000; lo que conllevé a rechazar la Ho y aceptar la H1.

Internacionales.

Arreaga y Herrera (2022) en su tesis “Disefio de una planeacion financiera
como herramienta de gestion para la empresa UtilPlastik ubicada en la ciudad de
Quito, periodo 2021-2024". Elaborado en la Universidad Central De Ecuador, para
optar el titulo de Ingenieria de Finanzas. En lo cual su objetivo general es, realizar un
plan financiero para desarrollar el aporte a la gestiéon y toma de decisiones financieras,
como herramienta para desarrollar el disefio estratégico en la empresa UtilPlastik, de
esa forma se obtendra la informaciéon financiera, como resultado dandonos analisis,
proyecciéon de estados financieros y calculo de indicadores. El autor empleo la
metodologia cientifica, con un enfoque cuantitativo, un disefio no experimental. Los
autores concluyen que el desarrollo del presente proyecto se logré disefiar un plan
financiero basado en supuestos realistas y alcanzables dando asi la buena contribucion

a la mejora y buen direccionamiento para una buena gestién financiera de la empresa
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Utilplastik. Junto a esto, se da por aceptada la hipotesis del proyecto, pues al llevar a
cabo la planeacion financiera la empresa tendra una mejor rentabilidad.

Barragan y Barragan (2020), en su tesis titulada “Plan financiero de la
empresa Creaciones Victoria en la ciudad de Ibagué 2016-2020". Desarrollado en la
universidad Corporacion Universitaria Minuto de Dios, para optar el titulo profesional
de Administrador Financiero. Siendo el objetivo principal Disefiar un plan financiero
para la empresa Creaciones Victoria con el fin de optimizar sus recursos econéomicos,
con su metodologia de tipo descriptiva, con el tipo de método Analitico-Sintético, con
una técnica de la entrevista y analisis documental. Al realizar su investigacion detectd
que la empresa desde sus inicios no preparaba ningun tipo de presupuesto que le
permita tener un horizonte claro de las metas, quien concluye que la empresa durante
los ejercicios no vino realizando presupuestos, de esa forma se impidiendo llegar a
tener metas y poder emplear estrategias para lograrlas, asi mismos es necesario

generar implementacion de acciones en el area de mercado.

Meza (2019), en su tesis “Plan financiero para mejorar la rentabilidad de la
E.P Gasolinera Politécnica de la provincia de Chimborazo en el periodo 2018-2022".
Sustentada en Escuela Superior Politécnica de Chimborazo, para optar el titulo
profesional de Ingeniero en Finanzas. El objetivo principal fue elaborar el plan
financiero para mejorar la rentabilidad de la Estacion de servicio E.P Gasolinera
Politécnica de la provincia de Chimborazo en el periodo 2018-2022. El autor
siguiendo la metodologia de tipo Descriptiva, con Enfoque cualitativo-cuantitativo,
con método de analisis de datos Inductivo-deductivo, con técnica de la encuesta con
la poblacion del personal de la empresa y clientes siendo un total de 55 encuestados,
quien concluye que en su investigacion observo que los representantes de la empresa

trabajaban de acuerdo a lo que se presentaba en cada situacion, es decir, sin una previa
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y anticipada planificacion, conllevado esto que exista un alto margen de cobranzas
pendientes que afectaba su liquidez negativamente, lo que no permitia que se pueda
honrar las obligaciones a tiempo incrementando la proporcion de cuentas por pagar en
el balance del ultimo afio. Para mejorar esto Meza implement6 un plan financiero
basado en estrategias financieras implementando nuevas politicas de cobranza para
mejorar su liquidez. Esto ha permitido un mejor flujo de los recursos liquidos,

mejorando de esta manera su situacion financiera y su rentabilidad proyectada.

Jara et al. (2019), en su articulo cientifico “Factores determinantes del capital
de trabajo que influyen en la rentabilidad de las pequeiias empresas en Guayaquil,
Ecuador”. En la Universidad Autonoma de Nuevo Leon-ecuador, publicado en la
revista Innovaciones de Negocios, Vol. 16, N° 31, 2019, pp. 143-195. Tuvo como
objetivo analizar como influyen los factores determinantes del capital de trabajo en la
rentabilidad de las pequefias empresas del sector comercial de la ciudad de Guayaquil,
Ecuador, la metodologia empleada fue tipo Descriptivo, con el Disefio Experimental
transversal, con un enfoque cuantitativo, siendo asi el muestreo aleatorio simple, con
una poblacién de 111 empresas pequeiias, la técnica empleada fue la encuesta,
concluye el autor que realizando la comprobacion de las cuentas por pagar y el ciclo
de conversién de efectivo son dos variables significativas que influyen en la
rentabilidad de las pequefias empresas del sector comercial, teniendo como resultado
un coeficiente de significancia en el modelo estadistico Logit de 0,0057 para la
variable cuentas por pagar y de 0,0321 para el ciclo de conversion del efectivo, ambas
correlacionandolos con la variable rentabilidad, finalmente las cuentas por pagar y el
ciclo de conversiéon de efectivo influyen en el incremento de la rentabilidad de la

empresa.
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Segtin Ramirez (2019) en su tesis “Planificacion financiera y su incidencia en
la toma de decisiones en la empresa Pez del Mar periodo 2018”. Desarrollado en la
pontificia universidad catolica del ecuador sede santo domingo, para optar el titulo en
Ingeniera en contabilidad y auditoria. Tuvo como objetivo realizar una planificacion
financiera a corto plazo en la empresa Pez del Mar que contribuya al proceso de la
toma de decisiones. El autor siguiendo la metodologia de tipo descriptiva, con un
enfoque cuantitativo, el instrumento de medicion es la entrevista, el total de
colaboradores es de 143 y se tomo6 la muestra de 17 trabajadores. Concluye el autor
que no realiza presupuestos de efectivo y no tiene clara la situacion financiera atada a
la realidad de la empresa por lo tanto la toma decisiones no son las adecuadas,
asimismo en su mayoria tiene desconocimiento del manejo de herramientas
financieras para la toma de decisiones

Por su parte Pastufia y Vargas (2020) en su tesis “Disefio de planeacion
financiera estratégica enfocada al mejoramiento de la gestion de los recursos
economicos del gimnasio magic fitness, ubicado en la parroquia de Tumbaco de la
ciudad de quito, periodo 2018-2020", Tuvo como objetivo principal disefiar la
Planeacion Financiera Estratégica dando el enfoque para el 6ptimo mejoramiento de
la gestion dando resultado a los recursos financieros del gimnasio MAGIC FITNESS,
ubicado en la parroquia de Tumbaco de la ciudad de Quito. Los autores siguiendo el
método cientifico, con un disefio no experimental, con un enfoque cuantitativo, con
una técnica e instrumentos de observacidon no estructurada, entrevistas abiertas,
revision de documentos, con una poblacion y muestra de 20 clientes. Quienes
concluyen que al analizar el entorno en el cual se desenvuelve el gimnasio se observa
que no cuenta con una cultura organizacional y una administraciéon financiera

organizada por ser una empresa unipersonal, respondiendo asi a las necesidades y es
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eminentemente reactiva, las decisiones tomadas solo son para el momento, por tanto
en la presente investigacion es fundamental la elaboracion de la planeacién financiera
estratégica en lo cual resultara aplicable a una cultura organizacional y dando el buen

manejo financiero para producir los recursos econdmicos.

2.2. Bases tedricas o cientificas
En este contexto, conceptualizaremos la teoria cientifica de las variables,
dimensiones e indicadores de la problematica en cuestion.
2.2.1. Variable 1: Planeamiento financiero

En opinién de Reisdorfer et al. (2020), el planeamiento financiero implica
determinar la cantidad de financiamiento requerido para mantener en funcionamiento
las actividades de una organizacion, asi como decidir el volumen de recursos
necesarios y la manera en que estos seran obtenidos. Este proceso es fundamental, ya
que sin un método eficaz y confiable para prever las necesidades de capital, existe el
riesgo de que una organizacion se encuentre sin los medios econdmicos necesarios
para cumplir con sus compromisos previamente establecidos, incluyendo obligaciones
financieras y gastos operativos.

De acuerdo con Estupifian y Mantilla (2021), el planeamiento financiero
facilita la anticipacion en la captacién, despliegue y gestion eficiente de los fondos,
siendo esta prevision estratégica esencial para maximizar la rentabilidad de las
empresas, permitiéndoles no solo optimizar sus inversiones sino también alinear sus
gastos y entradas de efectivo con sus objetivos financieros a largo plazo.

A criterio de Valle (2020), el planeamiento financiero emerge como una
herramienta valiosa y efectiva para las empresas, destacando por su capacidad para
ajustarse a las necesidades especificas y particularidades de cada organizacion, lo que

facilita la obtencidén de ventajas duraderas a lo largo del tiempo; este enfoque
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personalizado permite a las empresas disefiar estrategias financieras que no solo se
alinean con sus objetivos y recursos actuales, sino que también les brindan la
flexibilidad necesaria para afrontar el cambiante entorno empresarial.

Desde la posicion de Ramirez et al. (2021), el planeamiento financiero facilita
directamente una participacion activa en la toma de decisiones enfocadas en la
reduccion de costos, la implementacién de controles de calidad rigurosos, la
optimizacion de programas de pedidos y entregas, la mejora de la eficiencia
administrativa, el uso eficiente de los recursos, el incremento de la productividad y la
coordinacion efectiva de las actividades administrativas.

A tal efecto, el planeamiento financiero es un proceso esencial para garantizar
la viabilidad financiera y el éxito continuo de la empresa Comercial Inversiones
REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica al asegurar que cuente con los
medios adecuados para satisfacer sus necesidades financieras y operativas en todo
momento.

2.2.1.1. Dimensidn 1: Proyecciones financieras

En opinién de Araya (2021), las proyecciones financieras son herramientas
que estiman los futuros desempefios financieros de una empresa en relacion con
sus actividades operativas, por lo que son fundamentales para anticipar los
ingresos, gastos, flujos de efectivo y otros indicadores financieros clave,
proporcionando una vision anticipada de la salud financiera y la viabilidad
econémica de la compafiia.

Desde la posicién de Orellana (2021), las proyecciones financieras
constituyen un estudio detallado que facilita la estimacion, desde una perspectiva
financiera y contable, del rendimiento futuro de tu empresa en un periodo

especifico, este andlisis es crucial para prever tanto las potenciales ganancias como



40

las posibles pérdidas asociadas a tu inversion, permitiendo prepararte de manera
adecuada para lo que esta por venir en el ambito de tus finanzas.

En este aspecto, las proyecciones financieras son una herramienta esencial
para la planificacion estratégica y la gestion eficiente de recursos. Permiten
anticipar y prepararse para los desafios y oportunidades financieras que enfrentara
la empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
Huancavelica en el futuro, facilitando asi su crecimiento y desarrollo sostenible.

2.2.1.1.1. Indicador 1.1: Proyeccién de ingresos

En opinidn de Celi et al. (2021), la proyeccion de ingresos representa un
informe crucial para la ejecucion exitosa de un proyecto productivo, ya que
ofrece la capacidad de planificar la cantidad de productos o unidades que se
pueden vender, siendo este prondstico fundamental para visualizar el panorama
financiero futuro de la empresa y establecer su posicion de liquidez; puesto que,
al anticipar los ingresos las organizaciones pueden ajustar sus estrategias de
produccidn, marketing y ventas para alinearlas con las expectativas de demanda
y rentabilidad.

De acuerdo con Fornero (2020), la proyeccion de ingresos se emplea
como herramienta para examinar y valorar tanto el rendimiento pasado como el
presente de la empresa, con el objetivo de organizar y disefiar el futuro en lo que
respecta a ingresos, gastos e inversiones. Este recurso es indispensable para la
estrategia financiera de cualquier negocio, dado que proporciona una base solida
para la toma de decisiones informadas.

Por ello, la proyeccién de ingresos no solo es esencial para la
planificacion financiera a corto y largo plazo, sino que también proporciona una

guia valiosa para la toma de decisiones estratégicas en todas las areas de la
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empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
Huancavelica. Al anticipar y gestionar adecuadamente los ingresos esperados,
las organizaciones pueden maximizar su potencial de crecimiento y asegurar su
sostenibilidad en el mercado.

Indicador 1.2: Proyeccidn de costos y gastos

Desde el punto de vista de Garcés (2020), la proyeccion de costos y
gastos representa un recurso imprescindible para las empresas interesados en
organizar y administrar sus recursos financieros con eficiencia, ello implica la
prediccidn de los costos y gastos que se anticipan en el futuro para una actividad
especifica o proyecto, considerando elementos clave como los costos de
materiales, el gasto en mano de obra, obligaciones fiscales y otros costos
indirectos asociados.

A criterio de Llanos (2020), la proyeccion de costos y gastos constituye
un pilar fundamental en el &mbito de la planificacién financiera y operacional
de las empresas. Este procedimiento se centra en prever los costos y gastos
futuros a los que se enfrentara la empresa, utilizando como base su historial de
desempefio, las dindmicas del mercado y otros elementos significativos.

En tal sentido, la proyeccion de costos y gastos es esencial para que la
empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
Huancavelica, administre eficazmente sus recursos financieros. Implica prever
los costos futuros para una actividad especifica, considerando factores como
materiales, mano de obra y obligaciones fiscales. Esta proyeccion es clave en la
planificacion financiera y operativa, ya que permite anticipar los desafios
financieros y tomar decisiones informadas basadas en el historial de la empresa

y las condiciones del mercado.
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2.2.1.1.3. Indicador 1.3: Estado de resultados

A juicio de Villanueva (2021), el estado de resultados esta disefiado para
revelar los detalles vinculados a las actividades comerciales de una entidad con
fines de lucro durante un ciclo contable especifico, logrando esto a través de una
correcta comparacion entre los ingresos generados y los costos y gastos
incurridos, asimismo este procedimiento es fundamental para calcular el
beneficio neto o la pérdida neta experimentada en el periodo, lo cual constituye
un componente crucial del capital acumulado de dichas entidades.

En opinion de Nieto y Cuchiparte (2021), el estado de resultados es un
informe caracterizado por su fiabilidad y valor, esencialmente proporcionando
una representacion precisa y transparente de la realidad financiera de la
organizacion siendo imperativo que estos documentos reflejen con exactitud los
eventos economicos de la empresa, permitiendo a los administradores,
inversores y otras partes interesadas tomar decisiones informadas basadas en
informacion veraz.

El estado de resultados tiene como objetivo detallar las actividades
comerciales de la empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la
Provincia de Huancavelica durante un periodo contable especifico. Lo logra al
comparar con precision los ingresos generados con los costos y gastos
incurridos, esencialmente para calcular el beneficio neto o la pérdida neta
experimentada en el periodo. Esto permite a los administradores, inversores y
otras partes interesadas tomar decisiones informadas basadas en informacion

veraz.
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Indicador 1.4: Flujo de caja

En opinidn de Polar (2019), el flujo de caja se refiere al movimiento neto
de fondos dentro de una empresa durante un intervalo de tiempo especifico,
destacando tanto las entradas como las salidas de efectivo, siendo esencial para
comprender cOmo se genera y se gasta el dinero en las operaciones diarias,
inversiones y financiamientos, proporcionando una imagen clara de la capacidad
de la entidad para generar efectivo y cubrir sus obligaciones.

Desde la posicién de Vargas (2019), el flujo de caja constituye un
documento financiero clave que registra los movimientos de entrada y salida de
los fondos que una empresa experimenta durante un periodo especifico, dicho
informe es vital para entender como el dinero circula a través de la organizacion,
reflejando tanto los cobros obtenidos como los pagos realizados, permitiendo a
los administradores evaluar la capacidad de la empresa para sostener sus
operaciones, invertir en nuevas oportunidades y enfrentar sus compromisos
financieros.

Por ello, el flujo de caja ofrece una vision detallada de cémo la empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica
gestiona sus recursos monetarios a lo largo del tiempo, proporcionando una
comprension clara de su capacidad para generar efectivo y cumplir con sus
responsabilidades financieras. Es una herramienta fundamental para evaluar la
salud financiera de la empresa y su capacidad para mantenerse solvente y
sostenible a largo plazo.

Indicador 1.5: Viabilidad financiera
A criterio de Franco y Bobadilla (2019), la viabilidad financiera es un

proceso fundamental para asegurar que la actividad comercial no solo sea capaz
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de sostenerse econOmicamente, sino que también ofrezca un retorno de
inversion adecuado que compense los riesgos asumidos.

En opinién de Hernandez (2020), la viabilidad financiera representa la
capacidad de un negocio para producir ingresos que no solo cubran todos sus
gastos operativos y de inversion, sino que también permitan obtener ganancias
siendo crucial, ya que actda como un indicador de la estabilidad financiera de la
empresa y su potencial para mantenerse y prosperar a lo largo del tiempo.

Por consiguiente, para la empresa Comercial Inversiones REVIZU
S.A.C. en la Provincia de Huancavelica, es crucial reconocer que un negocio
financieramente viable va mas allad de simplemente cubrir sus gastos. Es
fundamental que tenga la capacidad de generar ganancias de manera consistente.
Esta capacidad no solo asegura que la empresa pueda cumplir con sus
compromisos financieros actuales, sino que también le proporciona los recursos
necesarios para invertir en su crecimiento y desarrollo futuro.

2.2.1.2. Dimensidn 2: Recursos disponibles

Desde la perspectiva de Ruiz y Camargo (2020) los recursos disponibles
comprenden la totalidad de capitales con los que cuenta una empresa para respaldar
y fomentar sus operaciones comerciales y proyectos. LOS recursos son
fundamentales, ya que proveen el soporte econdémico necesario para el desarrollo
de sus actividades diarias, asi como para la inversion en nuevas iniciativas y la
expansion hacia nuevos mercados.

En opinion de Lépez y Mufiiz (2021), los recursos financieros a disposicién
de una empresa constituyen su potencial econémico y los medios financieros que

posee para ejecutar sus actividades operativas y planes de expansion,
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proporcionandole a la empresa una base solida para mantener su operatividad,
innovar y competir eficientemente.

En tanto, los recursos financieros disponibles son un activo invaluable para
la empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
Huancavelica, proporcionandole la capacidad de mantenerse operativa, innovar y
competir en el mercado. Una gestion inteligente y estratégica de estos recursos es
esencial para el éxito y el crecimiento continuo de la empresa en el entorno
empresarial actual.

2.2.1.2.1. Indicador 2.1: Efectivo y equivalentes de efectivo

A juicio de Diaz (2019), el efectivo y equivalentes de efectivo
conforman un elemento del activo circulante en el estado de situacion financiera
de una compafiia. Este item incluye no solo el efectivo en mano y en cuentas
bancarias, sino también aquellos activos liquidos a corto plazo que se pueden
transformar en efectivo de manera rapida y sin una pérdida significativa de su
valor.

En opinién de Mojica (2021), el efectivo y equivalentes de efectivo
constituyen una categoria contable esencial dentro del estado de situacién
financiera de una empresa, formando parte del activo circulante y siendo un
indicador clave de la liquidez, pues en ella se agrupa tanto el dinero en efectivo
disponible como aquellos activos de corto plazo facilmente convertibles en
efectivo.

En este aspecto, el efectivo y sus equivalentes desempefian un papel
crucial en la gestion financiera de la empresa Comercial Inversiones REVIZU
S.A.C,, en la Provincia de Huancavelica. No solo aseguran su capacidad para

cubrir gastos operativos y cumplir con obligaciones financieras a corto plazo,
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sino que también proporcionan flexibilidad financiera para aprovechar
oportunidades de inversion y responder a situaciones imprevistas que puedan
surgir.

Indicador 2.2: Inventarios

Desde el punto de vista de (2020), el inventario representa la coleccién
de bienes o materiales que posee una empresa, destinados a ser ofrecidos a los
clientes con el objeto de generar ganancias.

En opinion de Salas y Mejia (2019), el inventario constituye la
agrupacion de productos o articulos que una empresa posee con el proposito de
comercializarlos, facilitando asi tanto las actividades de compra y venta directa
como los procesos de produccion previos a su comercializacion, dentro de un
periodo econdmico especifico.

En tal sentido, el inventario es un activo valioso para la empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica, ya
que facilita las operaciones comerciales y productivas, y su gestion adecuada es
fundamental para el éxito a largo plazo del negocio.

Indicador 2.3: Financiacion propia

Desde la posicién de Vazquez y Lopez (2019), la financiacion propia de
una empresa se compone de aquellos activos que son de su plena propiedad,
origindndose tanto a través de las aportaciones de capital realizadas por los
socios como por las ganancias retenidas que no han sido distribuidas en forma
de dividendos, conocidas como reservas.

A juicio de Miranda (2020), la financiacién propia de una empresa se
origina a partir de las contribuciones realizadas por los socios y la

autofinanciacién que surge de las ganancias generadas por la propia empresa.
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De acuerdo con Mufioz (2021), la financiacion propia de una empresa se
puede clasificar en varias categorias, incluyendo las inversiones realizadas por
los propietarios, las ganancias retenidas que se han convertido en reservas, y las
reservas generadas por fuentes distintas a la reinversion de beneficios.

En opinion de Ccaccya (2021), la financiacion propia se refiere a las
fuentes de financiacion que permanecen disponibles para la empresa durante un
periodo extendido, siendo constituidos esencialmente por el capital propio de la
organizacion. Estos fondos representan la base financiera sobre la cual se
sostiene la empresa, incluyendo tanto las aportaciones de capital hechas por los
accionistas o socios, como las ganancias retenidas que no se han distribuido
como dividendos.

A este respecto, la financiacién propia proporciona a la empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica una
fuente de financiamiento estable y duradera, que le permite mantener su
autonomia financiera y su capacidad para tomar decisiones estratégicas a largo
plazo. Al depender menos de la financiacidn externa, la empresa puede reducir
su riesgo financiero y tener mas control sobre su destino econémico.

Indicador 2.4: Financiacion por terceros

A juicio de Fierro et al. (2020), el financiamiento por terceros hace
referencia a aquellos fondos que se obtienen de fuentes externas a la empresa,
como pueden ser bancos, corporaciones financieras, o entidades de crédito
especializadas.

De acuerdo con Albornoz (2019), el financiamiento por terceros deriva
de la financiacion otorgada por entidades externas a la empresa, asimismo

constituyen el pasivo en el estado de situacion financiera o balance general,
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incluyen préstamos, créditos comerciales, emisiones de deuda, y otras
obligaciones financieras contraidas con bancos, instituciones financieras,
proveedores, o cualquier otra entidad que no forme parte de la estructura
accionaria de la empresa.

Desde la perspectiva de Miranda (2020), el financiamiento por terceros
es facilitado tanto por individuos como por entidades financieras, se concretan
mediante la concesién de créditos o préstamos, este financiamiento es
particularmente valiosas para las empresas en momentos de realizar expansiones
significativas o inversiones de gran envergadura.

Desde el punto de vista Ccaccya (2021), el financiamiento por terceros
hace referencia a aquellos capitales que son suministrados por individuos,
empresas o0 entidades que no forman parte integral de la organizacion, son
fondos externos que pueden provenir de una variedad de fuentes, como
inversionistas privados, otras corporaciones, bancos, y organismos financieros,
entre otros.

A tal efecto, el financiamiento por terceros comprende una variedad de
instrumentos financieros que representan pasivos para la empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica, y son esenciales
para cubrir sus necesidades de capital y facilitar su crecimiento y desarrollo. Sin
embargo, su gestion adecuada es crucial para garantizar que la empresa pueda
cumplir con sus obligaciones financieras y mantener una posicion financiera
solida y estable en el mercado.

2.2.1.3. Dimensidn 3: Desarrollo de estrategias
De acuerdo con Gaytan (2021), el desarrollo de estrategias representa una

herramienta de gestion clave que facilita la administracion eficiente y la
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optimizacion de los recursos financieros de una empresa con el fin de lograr sus
metas, incluye la evaluacion integral de los recursos disponibles, los costos y los
presupuestos actuales, asi como la consideracion de elementos externos que puedan
impactar a la organizacion, para formular decisiones estratégicas que garanticen la
disponibilidad de capital y promuevan un crecimiento sostenible en el futuro.
Con este fin, el desarrollo de estrategias no solo implica la gestion eficiente
de los recursos financieros de la empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C.,
en la Provincia de Huancavelica, sino también la planificacion a largo plazo y la
adaptacion proactiva a un entorno empresarial en constante cambio. Es una
herramienta esencial para promover un crecimiento sostenible y garantizar la
viabilidad a largo plazo de la organizacion.
2.2.1.3.1. Indicador 3.1: Presupuesto empresarial

De acuerdo con Rincon (2019), el presupuesto empresarial realiza un
analisis detallado y proyeccion de los flujos de ingresos, los gastos asociados y
el cronograma que estos siguen a través del ciclo de produccion, desde la fase
de produccion hasta la venta, el cobro de efectivo y el ciclo de reinversion para
generar NUeVOoS recursos.

Desde la posicion de Fagilde (2020), el presupuesto empresarial
constituye una herramienta tanto documental, que puede ser presentada en
formato fisico o digital, como estratégica, disefiada para facilitar la ejecucion
exitosa de un proyecto especifico. Se articula mediante cifras y conceptos
financieros, desempefiando un papel crucial en la distribucion eficiente de los
recursos de la empresa.

A tal efecto, el presupuesto empresarial es una herramienta dinamica que

ayuda a planificar, controlar y dirigir las actividades financieras de la empresa
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Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica en
funcién de sus objetivos y prioridades estratégicas.
Indicador 3.2: Estrategias de negocio

En opinion de Alvarez et al. (2020), la estrategia de negocio actiia como
un mecanismo fundamental que permite a las empresas establecer claramente
sus metas comerciales. Ofrece una guia esencial para una amplia gama de
decisiones dentro de la organizacién y juega un papel crucial en la identificacion
de las tacticas y enfoques necesarios para una administracion efectiva de la
empresa.

Desde la posicion de Bonell (2022), las estrategias de negocios
constituyen el conjunto de acciones y tacticas especificas que una organizacién
despliega para ejecutar un plan comercial disefiado con el proposito de lograr
objetivos concretos que se han establecido de antemano.

Por ello la estrategia empresarial es un componente esencial que ayuda
a la empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
Huancavelica a definir sus objetivos comerciales de manera clara. Funciona
como una bradjula para la toma de decisiones en la organizacion y desempefia un
papel fundamental en la determinacidn de las tacticas y enfoques necesarios para
gestionar eficazmente la empresa.

Indicador 3.3: Evaluacion de riesgos financieros

A criterio de Gaytan (2020), la evaluacion de riesgos financieros en una
empresa se inicia una vez que se han reconocido todos los eventos potenciales
que podrian representar un riesgo, ello implica no solo la estimacion de las
posibles pérdidas que estos riesgos podrian ocasionar, sino también la

implementacidn de estrategias para prevenir su materializacion.
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En opinion de Valencia y Narvaez (2020), la evaluacion de riesgos
financieros constituyen un procedimiento crucial que capacita a las empresas
para descubrir, analizar y manejar los peligros vinculados a sus actividades y
posiciones econdmicas, esto se efectla en diversas etapas incluidas las fases de
planificacion estratégica, el analisis de potenciales oportunidades de mercado y
la toma de decisiones criticas relacionadas con inversiones y tacticas
empresariales.

En tanto, para la empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la
Provincia de Huancavelica, la evaluacion de riesgos financieros es un
componente fundamental de la gestion empresarial responsable, ya que ayuda a
proteger los activos y la reputacion de la empresa, garantizando su continuidad
y capacidad para alcanzar sus objetivos comerciales a largo plazo.

2.2.2. Variable 2: Rentabilidad

En opinién de VVazquez et al. (2020), la rentabilidad destaca la capacidad de la
direccion empresarial para crear beneficios mediante el uso eficiente de los activos
invertidos, este indicador es crucial, pues refleja no solo la habilidad de la empresa
para generar ganancias, sino también la efectividad con la que gestiona y aprovecha
SUS recursos.

Como expresa Contreras (2020), la rentabilidad actia como un indicador clave
para evaluar la eficacia con la que la administracién de la empresa gestiona el control
de costos y gastos, con el objetivo de transformar las ventas en ganancias netas.

A criterio de Apaza y Barrantes (2020), la rentabilidad evalta la competencia
de una empresa para generar ganancias en beneficio de sus propietarios, ya que refleja

la eficiencia con la que el negocio convierte sus operaciones y estrategias en ingresos
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netos, proporcionando una vision directa del retorno economico que la empresa
ofrece.

De acuerdo con Lizcano (2019), la rentabilidad representa el resultado tangible
derivado de llevar a cabo actividades economicas especificas, ya sea mediante la
transformacion de materias primas, la produccion de bienes, o la comercializacién e
intercambio de productos y servicios.

Este indicador es fundamental porque muestra qué tan eficientemente la
empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica
convierte sus actividades y planes estratégicos en ingresos netos, ofreciendo una
perspectiva clara del retorno econdémico que puede esperarse de la inversion en dicha
empresa.

2.2.2.1. Dimension 1: Tasas de rendimiento

En opinion de Andrade (2020), las tasas de rendimiento representan una
serie de formulas disefiadas para evaluar la capacidad de una empresa de generar
ganancias en relacion con sus ventas, activos totales o el capital invertido por sus
propietarios.

Desde la posicion de Santandreu (2019), las tasas de rendimiento se
establecen como instrumentos analiticos cruciales para valorar la capacidad de una
organizacion para generar ganancias. Estos ratios toman en cuenta diversos
factores financieros, incluyendo los ingresos totales de la empresa, el valor de sus
activos, y el monto de capital que los inversores han aportado.

De acuerdo con Barco (2019), las tasas de rendimiento se consideran un
indicador clave de cuan productivamente se estan utilizando los recursos
financieros invertidos en una empresa. Estas métricas financieras revelan de

manera efectiva la habilidad de una organizacion para crear valor econémico y
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financiero, destacando su competencia en la transformacién de los fondos
comprometidos en ganancias sustanciales.

En tanto, estas tasas ofrecen una vision clara de la productividad y el
rendimiento financiero de la empresa, lo que permite a los inversores, gerentes y
analistas comprender mejor el éxito y la viabilidad de la empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica en el mercado. Por
lo tanto, son fundamentales para la toma de decisiones estratégicas y la
planificacion financiera, ya que ayudan a identificar areas de mejoray optimizacion
en la gestion empresarial, lo que a su vez puede conducir a un crecimiento
sostenible a largo plazo.

2.2.2.1.1. Indicador 1.1: Retorno sobre la Inversion

A juicio de Apaza y Barrantes (2020), el retorno sobre la inversion
constituye un parametro esencial de rendimiento financiero empleado para
analizar la efectividad de una inversion especifica, asi como para establecer
comparaciones entre la rentabilidad de diversas opciones de inversion, pues
calcula el porcentaje de retorno en relacion al capital inicial invertido,
proporcionando asi una base cuantitativa para medir el grado de éxito financiero
alcanzado a traveés de la inversion realizada.

En opinién de Cuevas (2019), el retorno sobre la inversién es un
coeficiente financiero que vincula directamente los beneficios producidos por
una unidad de inversion especifica con los activos o capitales empleados para
obtener dichos beneficios. este indicador es esencial para evaluar la
productividad de los recursos invertidos, ofreciendo una medida clara de cuanto

ingreso se ha generado a partir de una determinada base de activos.
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Por ello, el ROI, se obtiene una vision clara del rendimiento de una
inversion especifica, lo que facilita la toma de decisiones informadas y
estratégicas sobre la asignacion de recursos financieros en la empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica; sirve como una
herramienta valiosa para evaluar el éxito financiero de una inversion y guiar la
toma de decisiones.

Indicador 1.2: Retorno sobre el Activo

A criterio de Lavalle (2021), el retorno sobre el activo mide la
efectividad con la que la direccion de una empresa ha sido capaz de utilizar el
conjunto total de activos a su disposicion, con el objeto de generar ganancias,
esta evaluacion se lleva a cabo independientemente del origen de los activos, es
decir, no distingue entre los recursos financiados por deuda (acreedores) o por
capital propio (propietarios).

Desde la posicidon de Apazay Barrantes (2020), el retorno sobre el activo
muestra el rendimiento de una empresa para traducir el valor de sus activos
totales en ganancias netas, este coeficiente demuestra la eficacia con la que la
direccion de la empresa ha sabido aprovechar los recursos disponibles para
producir ingresos.

A juicio de Polanco y Santos (2022), el retorno sobre el activo
proporciona una evaluacion integral de la rentabilidad de todos los activos de
una empresa. Este indice es crucial, ya que ofrece una perspectiva general sobre
coémo la entidad es capaz de convertir la inversion en activos en ganancias netas.

A este respecto, el retorno sobre el activo no solo ofrece una perspectiva

integral de la rentabilidad de la empresa Comercial Inversiones REVIZU
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S.A.C., en la Provincia de Huancavelica, sino que también sirve como guia
fundamental para su éxito empresarial.
Indicador 1.3: Retorno sobre el patrimonio

Desde el punto de vista de Apaza (2019), el retorno sobre el patrimonio
se define como el porcentaje de ganancia o perdida que se ha generado sobre el
capital invertido, reflejando la eficacia con la que se ha empleado el patrimonio
neto de la empresa para generar utilidades netas, este indicador desempefia un
papel crucial al evidenciar el nivel de rendimiento obtenido por una entidad en
relacién con la inversion total realizada por sus accionistas.

Desde la posicion de Lavalle (2021), el retorno sobre el patrimonio es
una métrica financiera que cuantifica el rendimiento obtenido por los inversores
a partir de los recursos que han desembolsado en la empresa. Esta herramienta
analitica tiene como propdsito principal valorar la eficacia con la que se ha
empleado el capital aportado por los propietarios para financiar las operaciones
y proyectos de la entidad.

A criterio de Apaza y Barrantes (2020), el retorno sobre el patrimonio es
un indicador financiero que evalla la eficiencia de una inversion mediante la
relacién entre la utilidad neta obtenida y el capital propio invertido; este calculo
se realiza dividiendo las ganancias netas de la empresa por el total de capital
invertido por los propietarios o accionistas, proporcionando asi un porcentaje
que refleja el rendimiento directo de los fondos empleados en la actividad
empresarial.

De acuerdo con Gutiérrez y Tapia (2019), el retorno sobre el patrimonio
es un indicativo comparativo de las ganancias, disefiado para evaluar la

eficiencia con la que una empresa logra generar rendimientos, para analizar
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como la organizacion aprovecha sus recursos para producir beneficios
econdémicos y, a su vez, su habilidad para proporcionar retribuciones financieras
a los accionistas.

Como plantea Polanco y Santos (2022), el retorno sobre el patrimonio
ofrece una vision detallada sobre como la empresa esta aplicando el capital
aportado por los socios o accionistas. Este indicador clave de rendimiento no
solo revela el nivel de ganancias que la empresa logra generar por cada unidad
monetaria invertida en sus operaciones, sino gque también proporciona una
medida cuantitativa del éxito financiero alcanzado a partir de estas inversiones.

En tanto, el retorno sobre el patrimonio muestra como la empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica usa el
dinero de los socios o accionistas. No solo indica las ganancias por cada unidad
monetaria invertida, sino también cuantifica el éxito financiero derivado de estas
inversiones.

2.2.2.2. Dimension 2: Rotacion de activos

Desde la perspectiva de Villén (2020), rotacion de activos permite
comprender la eficacia operativa de una organizacion, dado que su propdsito
principal es revelar qué tan competente es la empresa en el manejo y
aprovechamiento de sus activos para generar ingresos adicionales.

En opinion de Aching (2019), la rotacion de activos es un indicador clave
que refleja el rendimiento éptimo de una empresa, cuya principal funcién es
evidenciar la habilidad con la que la organizacion maneja y aprovecha sus activos
para impulsar la generacién de ventas.

Por tanto, la rotacién de activos ofrece una perspectiva completa del

desempefio operativo de la empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la
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Provincia de Huancavelica y su capacidad para aprovechar sus recursos para

impulsar el crecimiento y la rentabilidad.

2.2.2.2.1.

2.2.2.2.2.

Indicador 2.1: Rotacion de activos fijos

Desde la posicién de Sanz (2021), la rotacidn de activos fijos constituye
un indicador financiero crucial que evalia qué tan efectivamente una
organizacion emplea sus activos fijos tales como propiedades, plantas y equipos
para producir ventas, este ratio se obtiene mediante la division de las ventas
netas de la empresa por el valor medio de sus activos fijos a lo largo de un
periodo especifico.

Sobre el particular, este indicador revela cuantas veces la empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica ha
generado ingresos en relacion con el valor de sus activos fijos. Una rotacién de
activos fijos mas alta sugiere una utilizacion mas efectiva de estos activos para
generar ventas, lo que puede indicar una gestion eficiente de recursos y una
operacion comercial saludable.

Indicador 2.2: Rotacion de activos corrientes

Desde la posicion de Cubas (2020), la rotacion de activos corrientes
representa un importante indicador financiero, disefiado para evaluar la
habilidad con la que una organizacion aprovecha sus activos corrientes tales
como efectivo, inventarios y cuentas por cobrar para impulsar sus ventas, este
ratio se determina a través de la division de las ventas totales anuales de la
empresa por el valor promedio de sus activos corrientes durante el mismo
periodo.

A tal efecto, este indicador ofrece una vision detallada de cuéntas veces

la empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
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Huancavelica ha generado ingresos en relacion con el valor de sus activos
liquidos y de corto plazo. Una rotacion alta indica una eficiente gestion de los
activos corrientes, lo que puede sugerir una operacion comercial saludable y una
gestién financiera solida.

2.2.2.3. Dimension 3: Margenes de rendimiento

En opinién de Ocampo (2020), el margen de rendimiento representa la
proporcién de ingresos que permanece como beneficio neto una vez que se han
sustraido todos los costos operativos, incluidos los gastos administrativos, costos
de produccidn, intereses e impuestos, de los ingresos totales. este indicador se
expresa como un porcentaje del ingreso total, reflejando cuanto de cada unidad
monetaria de ventas se convierte en ganancia neta para la empresa.

A criterio de Apaza (2019), el margen de rendimiento es una métrica que
determina el monto de beneficios netos obtenidos después de que se han restado
todos los gastos y obligaciones fiscales de las ventas totales de la empresa. Este
calculo es fundamental para entender la proporcion de ingresos que efectivamente
se convierte en ganancias disponibles, tras cubrir todas las operaciones, costos de
produccidn, gastos administrativos, intereses y tributos.

En tanto, el margen de rendimiento proporciona una vision clara de la
rentabilidad real de la empresa, al mostrar cuanto queda en términos de ganancias
netas después de deducir todos los costos asociados con la generacién de ingresos;
es una herramienta fundamental para evaluar la salud financiera y la eficiencia
operativa de una empresa.

2.2.2.3.1. Indicador 3.1: Margen bruto
De acuerdo con Tapia y Jiménez (2022), el margen bruto es un indicador

gue muestra la relacion porcentual entre la utilidad bruta generada y las ventas
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netas que la originan, este ratio financiero es fundamental para evaluar la
eficiencia con la que una empresa convierte sus ventas en ganancias antes de
deducir los gastos operativos, intereses e impuestos.

En opinién de Lavalle (2021), el margen bruto se presenta como un
porcentaje que refleja la proporcion de ingresos que permanece después de que
la empresa ha sufragado el costo asociado a la produccién o adquisicion de sus
bienes vendidos, incluidos los insumos y la mano de obra directa, este indicador
financiero es esencial para evaluar la eficacia con la que una organizacién
gestiona la diferencia entre los ingresos generados por las ventas y los costos
directos incurridos para producir esos bienes o servicios.

A juicio de Apaza y Barrantes (2020), el margen bruto representa la
relacién existente entre la utilidad bruta de una empresa y sus ingresos totales,
proporcionando una medida precisa de qué porcentaje de los ingresos se
transforma en utilidad bruta, que se define como la diferencia entre las ventas y
el costo de los bienes vendidos, siendo este indicador vital para comprender la
eficacia con la que una empresa puede generar ganancias a partir de sus ventas,
antes de tener en cuenta los gastos operativos, de administracion, intereses e
impuestos.

Al efecto, el margen bruto ofrece una vision directa de la rentabilidad de
la empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
Huancavelica en su actividad principal de produccion o venta de bienes,
mostrando cuanto se mantiene como beneficio después de cubrir los costos
directos de produccion. Un margen bruto mas alto indica una mayor eficiencia
en la gestion de los costos de produccion, lo que puede sefialar una ventaja

competitiva en el mercado.
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2.2.2.3.2. Indicador 3.2: Margen operativo

Desde la perspectiva de Apaza y Barrantes (2020), el margen operativo
se define como la proporcion existente entre las ganancias operativas de una
organizacion y sus ingresos totales de ventas. Este indicador de rentabilidad
destaca las ganancias operativas en relacion con el volumen de ingresos
generados, expresando este resultado como un porcentaje.

De acuerdo con Apaza (2019), el margen operativo determinan el nivel
de ganancia operacional por cada unidad monetaria de ventas, cuanto beneficio
0 pérdida genera una empresa a partir de su actividad principal siendo crucial
para evaluar la eficacia con la que una organizacion gestiona sus operaciones
centrales, excluyendo los efectos de ingresos y gastos no operacionales, como
los financieros y los extraordinarios.

A criterio de Tapia y Jiménez (2022), el margen operativo representa el
porcentaje de ganancia que se deriva directamente de las actividades operativas
habituales de la empresa. Este indicador es fundamental para evaluar la
eficiencia con la que la empresa convierte sus ventas en beneficios operativos,
poniendo en relacion los costos de operacion que ha tenido que asumir durante
el periodo en cuestion. Al calcular este margen, se proporciona una vision clara
sobre la capacidad de la empresa para gestionar de manera efectiva sus costos
operativos en relacion con su nivel de ingresos, destacando la proporcién del
ingreso de ventas que queda después de cubrir los gastos asociados a las
operaciones normales.

Sobre el particular, el margen operativo proporciona una medida precisa
de la rentabilidad operativa de la empresa Comercial Inversiones REVIZU

S.A.C., en la Provincia de Huancavelica, mostrando cuanto se gana por cada
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unidad de ventas generada y revelando su capacidad para generar beneficios a
partir de sus operaciones basicas; es un indicador esencial para evaluar la salud
financiera y la eficiencia operativa de una empresa en su actividad principal.
Indicador 3.3: Margen neto

Como plantea Tapia y Jiménez (2022), el margen neto es un indicador
clave que refleja el rendimiento final obtenido de las ventas en términos de
beneficio, este ratio evalGa la proporcion o porcentaje que la utilidad neta el
beneficio después de deducir todos los gastos, incluidos los operativos,
financieros, y los impuestos representa en relacién con las ventas netas del
periodo evaluado.

En opinion de Lavalle (2021), el margen neto se refiere al porcentaje de
ingreso que queda después de que la empresa ha sustraido todos sus costos y
gastos operativos, ademas de considerar los impuestos y los intereses abonados.
Este indicador financiero es crucial, ya que proporciona una vision clara del
rendimiento econdémico final de la empresa, reflejando la eficacia con la que
puede convertir sus ingresos en ganancias netas.

De acuerdo con Aching (2019), el margen neto establece una relacion
directa entre la utilidad neta y el volumen de ventas netas de una empresa. Este
indicador calcula el porcentaje que representa cada unidad monetaria obtenida
de las ventas, una vez que se han sustraido la totalidad de los gastos, abarcando
tanto los costos operativos como los impuestos.

En este aspecto, el margen neto es un indicador fundamental para evaluar
la salud financiera y la eficiencia operativa de la rentabilidad operativa de la

empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de
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Huancavelica, mostrando su capacidad para generar beneficios netos a partir de
sus actividades comerciales.

Marco conceptual

A. Variable
Activo
Incluye todas aquellas cuentas que reflejan los valores de los que dispone la
entidad.
Capital
es el aporte inicial hecho por el empresario para poner en funcionamiento su
empresa; o por parte del inversionista, para que su dinero trabaje a una determinada
tasa de oportunidad.
Ingreso
Los ingresos son todos los beneficios econémicos que recibe la entidad durante un
gjercicio econémico.
Pasivo
Muestra todas las obligaciones ciertas del ente y las contingencias que deben
registrarse.
B. Dimension
Proveedor
es un agente econdémico que provee materias primas, insumos, materiales o
servicio. Su funcion es cumplir con los compromisos de entrega pactados en tiempo y

forma.
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Pronostico financiero

La funcion del prondstico financiero se utiliza de manera idonea los ingresos
de la empresa, de igual manera a llevar un buen uso de los gastos, en si no son datos
exactos solo una prediccion, pero este ayuda a la toma de decisiones rapidas y
eficientes ante situaciones que lo ameriten, por ultimo, con el prondstico financiero
también se pude obtener el punto de equilibrio.
Estado Financiero Proyecto

Cumple la funcion de evaluar los estados financieros con anticipacion para
verificar la situacion financiera con operaciones que ain no se han realizado dentro
de la empresa para contrastar cual es la decision conveniente para favorecer el futuro
de la empresa.
Proyecciones Financieras

Implica realizar un analisis el cual se puede realizar a corto o largo plazo,
ayuda a pronosticar ya sea las utilidades o pérdidas de la empresa, con el fin de
explicar que decision ayudaria a que la empresa tenga mejores oportunidades y evitar
inversiones no favorables.
Inversion

Entendemos que es la accion de entrega de dinero para fines lucrativos con la
obtencion de ganancia por cierto periodo siendo estos a pequefio y largo plazo, por
otro lado, también se entiende que es una entrega de capital, cuya finalidad es la
obtencion de un beneficio econdémico.
Anélisis financiero

Es poder conocer cémo se encuentra la situacion de liquidez, mediante

técnicas y métodos, en ellos encontramos; que la liquidez hace frente a deudas a corto
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y mediano plazo y por ultimo vemos que la solvencia es poder enfrentar deudas a largo
plazo.
Ratios financieros

Son también llamados razones financieras o como también indicadores siendo
esto el apoyo para la visualizacion de la situacion de la empresa, por otro lado,
mencionamos que los indicadores permiten comparar la situacion financiera de la
empresa con valores 6ptimos 0 como también obtener buenos promedios para la
empresa, siendo esto el objetivo de que se puedan tener conclusiones mas concretas y

reales acerca del manejo de las finanzas.
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Capitulo 111
Hipotesis

Hipotesis general

1. El planeamiento financiero se relaciona de manera positiva y significativa con la
rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia
de Huancavelica — 2022.

Hipotesis especifica

1. Existe una relacion positiva y significativa entre el planeamiento financiero y las tasas
de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia
de Huancavelica — 2022.

2. El planeamiento financiero se relaciona de manera positiva y significativa con la
rotacion de activos en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la
Provincia de Huancavelica — 2022.

3. Existe una relacion positiva y significativa entre el planeamiento financiero y los
margenes de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en
la Provincia de Huancavelica — 2022.

Variables

Las variables del fenémeno de estudio: ingreso como recaudacion de la cuenta de

detracciones y capital de trabajo son el objeto de estudio de la investigacion.
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3.3.1. Definicién conceptual
V1: Planeamiento financiero
De acuerdo con Estupifian y Mantilla (2021), el planeamiento financiero
facilita la anticipacion en la captacion, despliegue y gestion eficiente de los
fondos, siendo esta prevision estratégica esencial para maximizar la rentabilidad
de las empresas, permitiéndoles no solo optimizar sus inversiones sino también
alinear sus gastos y entradas de efectivo con sus objetivos financieros a largo
plazo.
V2: Rentabilidad
En opinion de Vazquez et al. (2020), la rentabilidad destaca la capacidad
de la direccion empresarial para crear beneficios mediante el uso eficiente de los
activos invertidos, este indicador es crucial, pues refleja no solo la habilidad de la
empresa para generar ganancias, sino también la efectividad con la que gestiona
y aprovecha sus recursos.

3.3.2. Operacionalizacion.
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Variables Definicién Conceptual Definicion Dimensiones Indicadores Instrumento Escala
Operacional
A criterio de Valle (2020), 11,1: Proyeccion de ingresos Cuestionario 5= Totalmente de acuerdo
el planeamiento financiero _ 4= De acuerdo
emerge  como  una D1 11,2: Proyeccion de costos y gastos 3= Ni de acuerdo ni en
herramienta  valiosa 'y Proyecciones 11,3 Estado de resultados desacuerdo
efectiva para las empresas, Financieras i : 2 = En desacuerdo
destacando por su g | . 11,4: Flujo de caja 1= Totalmente en desacuerdo
idad para ajustarse a E planeamiento AT : ;
capacidad p IS financiero implica 11,5: Viabilidad financiera
las necesidades especificas . :
icularidades do cada realizar  proyecciones - - ;
y particula financieras en base a los 12,1: Efectivo y equivalentes de efectivo
organizacion, lo que recursos  disponibles
V1 facilita la obtencion de . pe D2 12,2: Inventarios
. - para asi cubrir las
Planeamiento  ventajas duraderas a lo futuras necesidades de Recursos
i i i : ; >, i i 12,3: Financiacion propia
Financiero largo del tiempo; _este inversién, ello conlleva disponibles prop
enfoque personalizado | q I q : T
- - estrategias con el fin de
disefiar estrategias alcanzar sus objetivos
financieras que no solo se - ) 13,1: Presupuesto empresarial
. L comerciales.
alinean con sus objetivos y D3
recursos actuales, sino que ] ]
también les brindan la Desarrollode 13,2 Estrategias de negocio
flexibilidad necesaria para estrategias
afrontar el  cambiante 13,3: Evaluacion de riesgos financieros
entorno empresarial.
En opinién de Vazquez et D1 11,1: Retorno sobre la Inversion Cuestionario 5= Totalmente de acuerdo
al. (2020), la rentabilidad Tasas de I1,2: Retorno sobre el Activo 4=Deacuerdo
destaca la capacidad de la rendimiento 11,3: Retorno sobre el Patrimonio 3= Ni de acuerdo ni en
direccion empresarial para D2 _ = ; " desacuerdo
crear beneficios mediante Las altas tasas de Rotacién de 12,1: Rotacion de activos fijos 2= En desacuerdo
el uso eficiente de los rendimiento, rotacion activos 12,2: Rotacion de activos corrientes 1= Totalmente en desacuerdo
V2 activos invertidos, este de activos y margenes 13.1- Maraen bruto
Rentabilidad  indicador es crucial, pues de rendimiento indican = 9
refleja no solo la habilidad una Optima 13,2: Margen operativo
de la empresa para generar rentabilidad. ) D3
ganancias, sino también la Margenes de
rendimiento

efectividad con la que
gestiona y aprovecha sus
recursos.

13,3:

Margen neto
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Capitulo IV
Metodologia
En opinion de Corteés e Iglesias (2019), la metodologia de la investigacion representa
un conjunto estructurado de procedimientos que ofrece ciertos métodos y técnicas disefiadas
para guiar de manera efectiva y orientada el debido desarrollo estudio en el &mbito cientifico.
En ese sentido, con el propdsito de llevar a cabo un analisis exhaustivo que produjera
resultados validos en relacion a la problematica que ocurrio en la Empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C., empleamos los métodos de investigacion apropiados para la
investigacion.
¢ Enfoque de investigacion
En opinion de Cortés e Iglesias (2019), el enfoque cuantitativo se caracteriza por su
énfasis en las mediciones numéricas y en la cuantificacién de los datos como elementos
centrales de su proceso investigativo; tal proceso se apoya en la recoleccion sistematica de
datos y en el registro de variables de forma numérica, posibilitando su analisis estadistico.
Sobre el particular, la investigacion fue de enfoque cuantitativo; por cuanto, mediante
los instrumentos de medicion recopilamos informacion de las variables planeamiento
financiero y rentabilidad a fin de validar la hipotesis planteada a través de mediciones

cuantificables y el programa de analisis estadistico SPSS.
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4.1. Meétodo de investigacion

A juicio de Revilla et al. (2020), el método de investigacion se refiere a un
conjunto secuencial de procedimientos que se siguen para llevar a cabo un estudio del
fendmeno de interés con el fin de obtener mayor conocimiento al abordar la investigacion
de manera organizada y sistematica.

En el marco de la investigacion, se utilizaron de forma metodica y estructurada
diversos métodos con el fin de asegurar la recoleccion y el analisis de los datos de estudio
de manera eficiente con el proposito de garantizar la fiabilidad de la informacion
obtenida, para ello se usaron los métodos:

A) Método general
a) Método cientifico

A criterio de Cedefio (2020), el método cientifico es un conjunto de
métodos y de tacticas como teorizacion, medicion, clasificacion, deduccion,
definicion, experimentacion, comprobacién, denegacion, etc. empleadas para
construir el conocimiento.

En este contexto, se llevd a cabo de manera rigurosa una serie de
procedimientos con el objetivo de adquirir conocimientos que fueran reconocidos
como cientificos; considerando que es esencial registrarlos como validos y
confiables.

Al respecto, se efectu6 una observacion minuciosa en la Empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., con respecto al fendmeno de interés y sus
variables, que incluyen el planeamiento financiero y rentabilidad. El objetivo era
definir de manera precisa en la formulacién del problema qué aspectos especificos

se deseaba investigar ¢De qué manera el planeamiento financiero se relaciona con
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la rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la
Provincia de Huancavelica — 2022?

Por tanto, con el objetivo de ofrecer una posible solucion a la problematica
de interés, se planted la hipotesis: el planeamiento financiero se relaciona de
manera positiva y significativa con la rentabilidad en la Empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022.
Posteriormente, se procedio a someter esta hipotesis a prueba y determinar si debia
ser aceptada o rechazada. Ademas, los resultados fueron analizados utilizando el
programa SPSS, con el fin de llegar a una conclusién sobre el estudio.

B) Métodos especificos
A este respecto, en el curso de la investigacion se han de utilizar los métodos
para lo cual se emplearon:
b. Método descriptivo

Como plantea Herndndez y Mendoza (2019), el método descriptivo esta
orientado a explicar las caracteristicas especificas de conceptos, problemas,
variables o eventos dentro de un ambito particular.

Con este proposito, el estudio implico realizar una descripcion detallada de
las particularidades especificas del fendmeno de interés, junto con las variables,
dentro de la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C.

c. Método hipotético-deductivo

Ajuicio de Rodriguez y Pérez (2019), el método hipotético-deductivo inicia
con la formulacion de una hipotesis que se deriva de principios, leyes existentes; a
través de la aplicaciéon de procesos deductivos, este método permite desarrollar
predicciones especificas que pueden ser verificadas de manera empirica en la

practica.
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Al respecto, tras llevar a cabo una observacion detallada de las variables
relacionadas con el problema de investigacion, se procedio a formular una hipétesis
que podria servir como una posible explicacion para el fendmeno estudiado, asi
como a deducir sus posibles consecuencias. Posteriormente, se realizé un proceso
experimental para contrastar esta hipdtesis y determinar si era valida o no en el
contexto de la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C.

Tipo de investigacion

Como sefiala Barron y D’ Aquino (2020), la investigacion aplicada esté disefiada
para abordar los problemas especificos a fin de facilitar la toma de decisiones practicas
en términos de intervencion; se centra en generar conocimientos y soluciones que tienen
aplicaciones directas en la realidad.

Al respecto, una vez que se definié el fendmeno de interés en la Empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., se efectud la investigacion basandose en los
conocimientos tedricos obtenidos durante el estudio con el proposito de dar una solucién
al problema en cuestion.

Nivel de investigacion

De acuerdo con Santiesteban (2017), el nivel correlacional se enfoca en
determinar el indice de asociacion existente entre dos 0 mas variables.

Sobre el particular, en la investigacion se midié meticulosamente la relacion
existente entre variables clave: planeamiento financiero y rentabilidad.

Disefio de la investigacion

Como plantea Sanchez et al. (2020), el disefio de investigacion representa el plan

0 estructura que un investigador elige para conducir un estudio de manera sistematica y

controlada.
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Por consiguiente, el estudio fue de disefio no experimental transversal
descriptivo-correlacional.
A. No experimental
En opinidn de Navarro (2017), El estudio no experimental se caracteriza por
la observacion y andlisis de variables sin una manipulacion intencionada de las
variables independientes por parte del investigador.
Mientras tanto, las variables relacionadas con la problematica en cuestion no
fueron modificadas ni manejadas intencionalmente; simplemente se procedio a
observarlas tal como se presentaban en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU
S.A.C.
a) Transversal

Como sefiala Parrefio (2020), el disefio transversal se distingue por su
enfoque en el estudio de las variables de interés de manera simultanea en un unico
punto en el tiempo.

Sobre el particular, las variables de la problematica en cuestion fueron
recolectadas en un Unico periodo de tiempo de la Empresa Comercial Inversiones
REVIZU S.A.C.

e Descriptivo
De acuerdo con Hernandez y Mendoza (2019), en el disefio descriptivo,
los estudios estan orientados a detallar el estado actual de las variables dentro
de una poblacion determinada.
En tanto, tras un analisis minucioso de las variables relevantes al
problema en cuestion, se procedié a describir con gran detalle su
funcionamiento. Este enfoque tenia como finalidad adquirir una comprension

exhaustiva y actualizada de su estado en ese momento.
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e Correlacional
Desde la perspectiva de Fresno (2019), el disefio correlacional se centra
en describir la relacion entre variables, observando cémo se asocian entre si en
un momento especifico.
Al respecto, en la investigacion se precisé pormenorizadamente la

relacion entre las variables de interés: planeamiento financiero y rentabilidad.

™~

O,

Donde:
M= Es la muestra
Ox= Planeamiento financiero
Ov= Rentabilidad
= Relacion entre dichas variables
4.5. Universo, poblacion y muestra
4.5.1. Universo
Como afirma Condori (2020), el universo se define como el conjunto total de
elementos que pueden incluir sujetos, objetos, sistemas, eventos, que son relevantes
para el estudio en cuestion.
4.5.2. Paoblacion
En opinidn de Parrefio (Parrefio, 2020), la poblacion se refiere al conjunto total
de unidades, que abarca todos los componentes relevantes para el estudio.

e Poblacion finita
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De acuerdo con Hernandez y Mendoza (2019), poblacidn finita se refiere a

aquella situacién en la cual el total de individuos o elementos que constituyen el

grupo de interés es conocido y claramente delimitado.

4.5.2.1. Criterios de inclusion y exclusion.

452.1.1.

4521.2.

Criterios de inclusion

Desde la posicion de Arias et al. (2019), los criterios de inclusion son el
conjunto especifico de atributos o condiciones que deben cumplir los sujetos u
objetos para ser elegidos como parte del grupo de estudio en una investigacion.

Al respecto, los criterios de inclusion que fueron tomados en
consideracion:
e Personal que labora en las areas o dependencias administrativas de la empresa

Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la provincia de Huancavelica.

Criterios de exclusion

De acuerdo con Arias et al. (2019), los criterios de exclusion son el
conjunto de condiciones o rasgos especificos que, de estar presentes en los
potenciales participantes, podrian comprometer la integridad de los resultados
de la investigacion, llevando a su descarte para la inclusion en el estudio.

En consecuencia, los criterios de exclusion que se consideraron en la
investigacion:
e Personal de almacén y limpieza que laboran en la empresa Comercial

Inversiones REVIZU S.A.C., en la provincia de Huancavelica.

La poblacion fue finita tomando en consideracién los criterios de
inclusion y exclusion con el fin de establecer las caracteristicas que deben
presentar los sujetos de analisis a fin de garantizar que la muestra sea

representativa y apropiada para los objetivos del estudio asegurando asi su
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validez. Por tanto, la poblacion fue integrada por un total de 34 empleados de
las areas o dependencias administrativas de la empresa Comercial Inversiones
REVIZU S.A.C. de la Provincia de Huancavelica.

Tabla 1

Distribucion poblacional del personal de las &reas administrativas de la empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la provincia de Huancavelica

Areas o Dependencias Administrativas N° de Trabajadores
Gerente General 1
Area Contable 2
Area Administrativa 5
Supervisores de ventas 6
Area de Ventas 20
Total 34

Nota. Informacion obtenida de la empresa Inversiones REVIZU S.A.C.

4.5.3. Muestra
En opinion de Rosendo (2018), la muestra se refiere a un segmento especifico
de la poblacidn total que ha sido cuidadosamente seleccionado para representarla en
el estudio.
4.5.3.1. Muestra censal
A criterio de Castro (2019), cuando la poblacion es pequefia menor o igual
a cincuenta no se selecciona muestra alguna para no afectar la validez de los
resultados.
4.5.3.2. Muestreo.
A juicio de Heinemann (2020), en el muestreo se define los objetos que se
van analizar a fin de que formen parte de la muestra.
Por tanto, la muestra fue conformada por el total de la poblacion siendo
elegido los 34 empleados de las areas o dependencias administrativas de la empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C. de la Provincia de Huancavelica; con la

finalidad de no comprometer la validez de los resultados.
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Tabla 2
Distribucion muestral del personal de las areas administrativas de la empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la provincia de Huancavelica

Areas o Dependencias Administrativas N° de Trabajadores
Gerente General 1
Area Contable 2
Area Administrativa 5
Supervisores de ventas 6
Area de Ventas 20
Total 34

Nota. Informacidn obtenida de la empresa Inversiones REVIZU S.A.C.

4.6. Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos

En opinion de Naupas et al. (2019), las técnicas e instrumentos de medicion
constituyen los mecanismos especificos empleados para adquirir informacion requerida
que permitan contratar las hipétesis planteadas.

A fin de recabar debidamente los datos elementales para el estudio en curso, se
emplearon técnicas e instrumentos de investigacion cientifica.

Tabla 3
Técnicas e instrumentos de investigacion

Disefio Fuentes Técnicas Instrumentos Instrumentos de Registro

De campo Primarias Encuesta Cuestionario Papel v lapicero (formato)

Nota. Elaborado por los autores a partir de Metodologia de investigacién Hernandez y Mendoza, (2019).

Tabla 4
Aplicacidn de técnicas e instrumentos de investigacién

Técnica Instrumento Datos a Observar
Encuesta Cuestionario de planeamiento  Descripcion de planeamiento financiero en los
financiero 34 empleados de las dreas o dependencias

administrativas de la empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C. de la Provincia
de Huancavelica

Encuesta Cuestionario de rentabilidad Descripcion  de rentabilidad en los 34
empleados de las dreas o dependencias
administrativas de la empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C. de la Provincia
de Huancavelica

Nota. Elaborado por los autores a partir de Metodologia de investigaciéon Hernandez y Mendoza, (2019).

A. Disefio de campo
De acuerdo con Cajal (2019), en el disefio de campo, los datos necesarios para

Ilevar a cabo la investigacion se recolectan en entornos reales y no controlados.
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e Fuentes primarias
Dese la posicion de Heinemann (2020), las fuentes primarias son aquellas en
las que los datos se generan de primera mano, es decir, provienen directamente de la
investigacion llevada a cabo para un proposito particular.
4.6.1. Técnicas de recoleccion de datos

De acuerdo con Rios (2020), las técnicas de recoleccion constituyen el aspecto
conceptual del proceso de recoleccion; siendo las técnicas que el investigador elige
para adquirir datos necesarios para su estudio.

A. Disefio de campo
e Fuentes primarias
—Encuesta
A criterio de Arias y Covinos (2021), la encuesta es ampliamente
utilizada, consiste en formular un conjunto de items a una muestra con el fin
principal de recoger datos pertinentes que sean Utiles para una investigacién en
particular.
La encuesta, complementada con cuestionarios que emplean la escala de
Likert, recolect informacion crucial de manera directa sobre las variables
planeamiento financiero y rentabilidad.
4.6.2. Instrumentos de recoleccion de datos.

A juicio de Séanchez y Reyes (2020), los instrumentos de recoleccion de datos
son esenciales en la investigacion y se utilizan para obtener informacion que es
relevante para el estudio. Estos instrumentos pueden variar segun la naturaleza de la
investigacion y los objetivos del estudio.

A. Disefio de campo

e Fuentes primarias
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—Cuestionario
Desde la perspectiva de Tamayo (2020), el cuestionario es una
herramienta de investigacion que desempefia un papel esencial en la
recopilacién de datos y la comprension de un fenémeno especifico. Este
instrumento se utiliza para formular preguntas a los participantes en una
investigacion con el proposito de obtener informacion relevante sobre el tema
en estudio.
Escala de Likert
De acuerdo con Morales et al. (2020), la Escala de Likert es una técnica
que permite convertir las actitudes expresadas en términos verbales en datos
numeéricos, lo que facilita su analisis y permite obtener una comprensién mas
profunda de las opiniones y actitudes de las personas en diversas areas de
investigacion.
Céamara fotografica
Es un aparato que permite capturar visualmente los eventos y sucesos
que tienen lugar durante la realizacion de la labor de campo.
4.6.3. Confiabilidad del instrumento
De acuerdo con Sanchez et al. (2020), la confiabilidad esta vinculada
directamente con la coherencia, estabilidad de los resultados que proporciona el
instrumento, tanto en el curso del tiempo como en diversas aplicaciones o contextos,
contribuyendo a la precision y solidez de los datos recopilados.
¢ Prueba piloto
De acuerdo con Nifio (2019), la prueba piloto es un paso critico en la
preparacion de un instrumento de investigacion, ya que permite evaluar su

efectividad y corregir posibles problemas antes de su implementacion definitiva,
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asegurando asi que el instrumento se ajuste adecuadamente a las necesidades de la
investigacion.
e Coeficiente Alfa de Cronbach

En opinion de Sanchez et al. (2020), el coeficiente de Alfa de Cronbach
representa un indicador de la confiabilidad o fiabilidad que se fundamenta en la
relacion entre las respuestas a cada item individual y la puntuacion total obtenida en
una prueba. Este coeficiente se emplea especificamente en cuestionarios que
incluyen preguntas con multiples opciones de respuesta. Su valor minimo se ubica
en un rango que oscilaentre Oy 1.

En consecuencia con el propdsito de asegurar la confiabilidad de los
instrumentos de medicion de las variables de estudio Planeamiento financiero y
rentabilidad, se efectud una prueba piloto con la participacion de los 10 empleados
de las areas o dependencias administrativas de la empresa comercial Inversiones
REVIZU S.A.C. de la Provincia de Huancavelica; seguidamente los resultados
adquiridos en esta prueba fueron evaluados mediante el coeficiente de Alfa de
Cronbach utilizando el software estadistico SPSS, lo que facilitd determinar la
consistencia interna de las escalas empleadas y calificarlas segin el Baremo de

Interpretacion.

Baremo de Interpretacion

Rangos Magnitud
0,81 a1,00 Muy Alta
0,61 a 0,80 Alta
0,41 a 0,60 Moderada
0.21 a 0.40 Baja
0,01a0,20 Muy Baja

Nota. Elaborado por George y Mallery (2003).
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V1. Planeamiento Financiero

Resumen del procesamiento de los casos

N %
Validos 10 100,0
Casos Excluidos? 0 .0
Total 10 100,0

a. Eliminacion por lista basada en todas las

variables del procedimiento.

Estadisticos de fiabilidad

Alfa de Alfa de N de elementos
Cronbach Cronbach
basada en los

elementos

tipificados

1958 1959 16

Habida cuenta de que el coeficiente o = 0,958 se interpretd de acuerdo al
baremo como magnitud muy alta; en consecuencia, el instrumento tiene una

confiabilidad muy alta y debe aplicarse.

V2. Rentabilidad

Resumen del procesamiento de los casos

N %
Validos 10 100,0
Casos  Excluidos® 0 .0
Total 10 100,0

a. Eliminacién por lista basada en todas las

variables del procedimiento.
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Estadisticos de fiabilidad

Alfa de Alfa de N de elementos
Cronbach Cronbach
basada en los

elementos

tipificados

,906 ,912 16

Habida cuenta de que el coeficiente o = 0,906 se interpretd de acuerdo al
baremo como magnitud muy alta; en consecuencia, el instrumento tiene una
confiabilidad muy alta y debe aplicarse.

4.6.4. Validez del instrumento
Segun Herndndez y Mendoza (2019), la validez permite evaluar correctamente
la variable que pretende medir determinando de esta manera si el cuestionario
elaborado esta disefiado para ello, al ser capaz de representar con precision la
concepcion abstracta que se desea analizar mediante las mediciones especificas que
ofrece.
¢ VValidez de contenido
Desde la perspectiva de Herbas et al. (2020), la validez de contenido se
enfoca en determinar si los items o preguntas empleados para medir una variable
especifica abarcan de manera adecuada y completa todos los aspectos que componen
esa variable que se pretende evaluar.
e Juicio de expertos
Desde la posicion de Escobar y Cuervo (2019), el juicio de expertos se puede
describir como la evaluacion fundamentada proporcionada por individuos con
amplia experiencia y conocimiento en un campo especifico. Estos expertos son
capaces de ofrecer informacion, evidencia, opiniones y valoraciones basadas en su

experiencia y conocimientos sélidos en el area en cuestion.
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A fin de garantizar que el cuestionario englobe todos los indicadores y
dimensiones de las variables de estudio (planeamiento financiero y rentabilidad), se
procedié a evaluar su validez a través del juicio de expertos, en la cual son
profesionales con un profundo conocimiento en el campo tematico de la
investigacion y se encargaron de revisar y valorar la pertinencia y exhaustividad de
las preguntas contenidas en el cuestionario.

La validez de contenido del cuestionario: “Planeamiento financiero y
rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia

de Huancavelica — 2022 ”, fue realizado por expertos en el tema de interés:

Experto Grado académico Opinion

Carmen Rosa Caja Pastrana Contadora Publica Nivel alto
David Callupe Marcelo Mtro. en Tributacion y Politica Fiscal Nivel alto
Guisella Marlene Gomez Duran Mtra. En Tributacion y politica fiscal Nivel alto

Nota. Integrantes del juicio de expertos.

4.6.5. Procedimientos de recoleccion de datos

Para Hernandez y Mendoza (2019), la recoleccion de datos de la muestra
involucra el uso de diversas herramientas de medicion destinados a recolectar
informacidn pertinente que concierne a las variables de estudio clave dentro de la

muestra seleccionada para el estudio.

4.6.5.1. Registro de datos del trabajo de campo
A criterio de Zarate et al. (2019), el registro de datos del trabajo de campo
es una parte esencial de cualquier investigacion, especialmente en aquellas que
involucran la recopilacion de informacion directamente en el entorno donde ocurre
el fendbmeno estudiado.

Concluida la validacion y la verificacion de la confiabilidad de los
cuestionarios, se procedié con la planificacion del trabajo de campo después de
obtener las autorizaciones pertinentes por parte de la empresa comercial

Inversiones REVIZU S.A.C., de la Provincia de Huancavelica. Este proceso
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incluyd la aplicacion de encuestas a los trabajadores de dichas empresas. Ademas,
se elabor6 un cronograma de actividades detallado, estableciendo fechas, horarios
y lugares para la aplicacion de los cuestionarios; seguidamente se realizé el registro
de los datos durante la fase de trabajo de campo; ya que, esta esta accion es crucial
para mantener un seguimiento detallado y preciso de la informacion recabada. Por

otra parte, se registraron visualmente los eventos mediante fotografias.

Descripcion Fecha Horario N° de empleados
IAp"C""C"?” de 06/02/2024  09:30 am a 04:30 pm 8
0S cuestionarios
IAp"C""C'c.’” de 07/02/2024  09:30 am a 04:30 pm 8
0S cuestionarios
IAp"C""C'c.’” de 0g/02/2024  09:30 am a 04:30 pm 8
0S cuestionarios
Aplicacion — de 40,00 5004  09:30 am a 04:30 pm 10
los cuestionarios
Total 34

Nota. Elaborado por los autores.

4.7. Técnicas de procesamiento y analisis de datos
4.7.1. Técnicas de procesamiento de datos

A criterio de Arbaiza (2020), el procesamiento de datos implica una serie de
labores sistematicas y relacionadas, como el vaciado de datos y las tareas de
codificacion, clasificacién, tabulaciones.

Se procedio con el registro de los datos en la PC utilizando el programa Excel,
de acuerdo con la variable a la que pertenecen. Posteriormente, los datos registrados
fueron tabulados y transferidos al programa SPSS con el proposito de llevar a cabo la
codificacion correspondiente (Totalmente en desacuerdo =1, En desacuerdo =2, Ni de
acuerdo ni en desacuerdo =3, De acuerdo =4, Totalmente de acuerdo =5). Este
procedimiento se realizo para facilitar el manejo y el analisis eficiente de los datos

durante la fase de procesamiento y evaluacion.
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4.7.2. Anélisis de datos
Se efectuaron diversas operaciones sobre los datos de investigacion con la
finalidad de analizarlos de manera apropiada mediante el programa estadistico SPSS.
El analisis descriptivo se emple6 para presentar los datos de manera estructurada,
utilizando tablas y figuras que facilitaron su interpretacion. Por otro lado, se realizd
un analisis inferencial a través del coeficiente tau-b de Kendall con el fin de establecer
la relacion entre las variables de interés.
A) Analisis estadistico
En opinion de Hernandez y Mendoza (2019), el andlisis estadistico es
realizado mediante un paquete muy completo para computadoras personales que
contiene una variedad considerable de pruebas estadisticas.
¢ Analisis descriptivo
A juicio de Rendon et al. (2020), el anélisis estadistico descriptivo es una
herramienta esencial en la investigacion cientifica y en diversos campos, ya que
permite resumir y presentar de manera efectiva la informacion recopilada durante
un estudio. Su objetivo principal es proporcionar una descripcion completa y
comprensible de los datos sin realizar inferencias o generalizaciones més all4 de
lo observado.
e Andlisis inferencial
Desde el punto de vista de Neill y Cortez (2019), el analisis inferencial es
aplicada en el analisis e interpretacién de datos, con el propdsito de establecer la
correlacion entre las propiedades del objeto de estudio, mediante el céalculo de la

probabilidad de ocurrencia.

—Coeficiente tau-b Kendall
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De acuerdo con Sanchez et al. (2020), el coeficiente tau-b Kendall es un
indice numérico o coeficiente que indica el grado de relacion o concomitancia
entre dos variables ordinales.

4.8. Aspectos éticos de la investigacion

En el desarrollo de la presente investigacion se tomé en consideracion los
procedimientos establecidos en el Reglamento General De Investigacion de la
Universidad Peruana de los Andes el cual considera en sus art. 27 y 28 los principios de
ética como algo primordial, por ello la investigacion contempla los principios de ética
como algo fundamental en el desarrollo de la investigacién con el fin de evitar el plagio

Asimismo, los datos de la investigacion fueron recabados de forma personal y
directa de la muestra de estudio por medio de los instrumentos de medicién garantizando
asi su veracidad y confidencialidad; puesto que, dicha informaciéon sera usada
exclusivamente en el desarrollo de la investigacidon, mas no para otros fines. Es por ello
que los datos recolectados fueron registrados y codificados.

Por otra parte, los escritos, libros, investigaciones, articulos, etc., que se utilizaron
en el estudio fueron fidedignos; por cuanto, a fin de no cometer faltas éticas, tales como
plagio, falsificacion, no citar fuentes bibliograficas, etc., son tomados en consideracion
desde la presentacion del Proyecto de investigacion hasta su culminacion.

Por tanto, nos sometemos a las pruebas correspondientes para la autenticidad y

veracidad del contenido de la investigacion.



Capitulo V

Resultados

5.1. Descripcion de resultados

5.1.1. Descripcidn de resultados de la variable 1: Planeamiento financiero

Tabla 5
Distribucién de frecuencias de la variable planeamiento financiero
Escala valorativa Frecuencia Porcentaje

Totalmente en desacuerdo 3 8,82
En desacuerdo 3 8,82
Ni de acuerdo, ni en desacuerdo 5 14,71
De acuerdo 9 26,47
Totalmente de acuerdo 14 41,18
Total 34 100,0

Nota. Elaborado por los autores a partir de la encuesta.

Figura 4
Distribucién de frecuencias de la variable planeamiento financiero

S0

40

Porcentaje

20

1

o
_

Totalmente En Mi de De acuerdo Totalmente
en desacuerdo acuerdo, ni de acuerdo
desacuerdo en
desacuerdo

Nota. Elaborado por los autores a partir de la Tabla 5.

Interpretacion:
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En la Tabla 5 y la Figura 4, se observé que un 41,18% que representa a 14
encuestados refirieron estar totalmente de acuerdo que el planeamiento financiero
facilita el manejo adecuado de sus recursos financieros en funcién a sus objetivos
empresariales; en tanto, un 26,47% que representa a 9 encuestados mencionaron estar
de acuerdo que el planeamiento financiero posibilita el manejo adecuado de sus
recursos financieros conforme a sus objetivos empresariales; asimismo, un 14,71%
que representa a 5 encuestados indicaron no estar ni de acuerdo, ni en desacuerdo que
el planeamiento financiero permite el manejo adecuado de sus recursos financieros en
funcién a sus objetivos empresariales.

Por otro parte, un 8,82% que representa a 3 encuestados sefialaron estar en
desacuerdo que el planeamiento financiero posibilita el manejo adecuado de sus
recursos financieros conforme a sus objetivos empresariales; mientras que, un 8,82%
que representa a 3 encuestados mencionaron estar totalmente en desacuerdo que el
planeamiento financiero facilita el manejo apropiado de sus recursos financieros
conforme a sus objetivos empresariales.

Por consiguiente, conforme a los resultados alcanzados se concluye que la
mayoria de los encuestados de la empresa Inversiones REVIZU S.A.C., comprenden
que el planeamiento financiero facilita la anticipacion en la captacién, despliegue y
gestion eficiente de los fondos, siendo esta prevision estratégica esencial para
maximizar la rentabilidad de las empresas, permitiéndoles no solo optimizar sus
inversiones sino también alinear sus gastos y entradas de efectivo con sus objetivos
financieros a largo plazo (Estupifian & Mantilla, 2021).

5.1.1.1. Descripcion de resultados de la dimension 1: Proyecciones financieras
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Tabla 6
Distribucion de frecuencias de la dimension proyecciones financieras
Escala valorativa Frecuencia Porcentaje

Totalmente en desacuerdo 2 5,88
En desacuerdo 5 14,71
Ni de acuerdo, ni en desacuerdo 4 11,76
De acuerdo 8 23,53
Totalmente de acuerdo 15 44,12
Total 34 100,0

Nota. Elaborado por los autores a partir de la encuesta.

Figura 5
Distribucién de frecuencias de la dimension proyecciones financieras

S0

Porcentaje

Totalmente en En desacuerdo Nide acuerdo, ni De acuerdo Totalmente de
desacuerdo en desacuerdo acuerdo

Nota. Elaborado por los autores a partir de la Tabla 6.

Interpretacion:

En la Tabla 6 y la Figura 5, se observd que un 44,12% que representa a 15
encuestados refirieron estar totalmente de acuerdo que las proyecciones financieras
les permiten estimar su desempefio financiero en relacién a su actividad comercial,
ya que al emplear el flujo de caja les permite conocer su capacidad para generar
efectivo; en tanto, un 23,53% que representa a 8 encuestados mencionaron estar de
acuerdo que las proyecciones financieras les posibilitan valorar su desempefio
financiero en funcion a su actividad comercial; asimismo, un 11,76% que
representa a 4 encuestados indicaron no estar ni de acuerdo, ni en desacuerdo que
las proyecciones financieras les permiten estimar su desempefio financiero en

relacion a su actividad comercial.
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Por otro parte, un 14,71% que representa a 5 encuestados sefialaron estar
en desacuerdo que las proyecciones financieras les posibilitan valorar su
desempefio financiero en funcion a su actividad comercial; mientras que, un 5,88%
que representa a 2 encuestados mencionaron estar totalmente en desacuerdo que
las proyecciones financieras les permiten estimar su desempefio financiero en
relacion a su actividad comercial

Por consiguiente, conforme a los resultados alcanzados se concluye que la
mayoria de los encuestados de la empresa Inversiones REVIZU S.A.C., tienen
conocimiento que las proyecciones financieras son herramientas que estiman los
futuros desempefios financieros de una empresa en relacion con sus actividades
operativas, por lo que son fundamentales para anticipar los ingresos, gastos, flujos
de efectivo y otros indicadores financieros clave, proporcionando una vision
anticipada de la salud financiera y la viabilidad econdmica de la compafiia (Araya,

2021).
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5.1.1.2. Descripcion de resultados de la dimension 2: Recursos disponibles

Tabla 7
Distribucion de frecuencias de la dimension recursos disponibles
Escala valorativa Frecuencia Porcentaje

Totalmente en desacuerdo 2 5,88
En desacuerdo 6 17,65
Ni de acuerdo, ni en desacuerdo 9 26,47
De acuerdo 16 47,06
Totalmente de acuerdo 1 2,94
Total 34 100,0

Nota. Elaborado por los autores a partir de la encuesta.

Figura 6
Distribucién de frecuencias de la dimension recursos disponibles

Porcentaje

Totalmente en En desacuerdo Nide acuerdo,ni  De acuerdo Totalmente de
desacuerdo en desacuerdo acuerdo

Nota. Elaborado por los autores a partir de la Tabla 7.

Interpretacion:

En la Tabla 7 y la Figura 6, se evidencié que un 47,06% que representa a
16 encuestados mencionaron estar de acuerdo que los recursos disponibles
respaldan y facilitan la ejecucion de sus operaciones comerciales; ya que el efectivo
y equivalentes de efectivo garantiza la estabilidad financiera y operativa de la
empresa; en tanto, un 2,94% que representa a 1 encuestado indico estar totalmente
de acuerdo que los recursos disponibles respaldan y permiten la ejecucion de sus
actividades comerciales; asimismo, un 26,47% que representa a 9 encuestados
refirieron no estar ni de acuerdo, ni en desacuerdo que los recursos disponibles

respaldan y facilitan la realizacion de sus operaciones comerciales.
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Por otro parte, un 17,65% que representa a 6 encuestados sefialaron estar
en desacuerdo que los recursos disponibles respaldan y posibilitan la ejecucion de
sus actividades comerciales; mientras que, un 5,88% que representa a 2
encuestados afirmaron estar totalmente en desacuerdo que los recursos disponibles
respaldan y facilitan la realizacion de sus actividades empresariales.

Por tanto, en base a los resultados obtenidos se concluye que en su mayoria
los empleados de la empresa Inversiones REVIZU S.A.C., comprenden que los
recursos disponibles comprenden la totalidad de capitales con los que cuenta una
empresa para respaldar y fomentar sus operaciones comerciales y proyectos. Los
recursos son fundamentales, ya que proveen el soporte econémico necesario para
el desarrollo de sus actividades diarias, asi como para la inversion en nuevas

iniciativas y la expansion hacia nuevos mercados (Ruiz & Camargo, 2020).
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5.1.1.3. Descripcion de resultados de la dimension 3: Desarrollo de estrategias

Tabla 8
Distribucion de frecuencias de la dimension desarrollo de estrategias

Escala valorativa Frecuencia Porcentaje
Totalmente en desacuerdo 2 5,88
En desacuerdo 5 14,71
Ni de acuerdo, ni en desacuerdo 9 26.47
De acuerdo 15 44,12
Totalmente de acuerdo 3 8.82
Total 34 100,0

Nota. Elaborado por los autores a partir de la encuesta.

Figura7
Distribucién de frecuencias de la dimension desarrollo de estrategias
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14,71%

T
Totalmente en En desacuerdo Ni de acuerdo, ni De acuerdo Totalmente de
desacuerdo en desacuerdo acuerdo

Nota. Elaborado por los autores a partir de la Tabla 8.

Interpretacion:

Enla Tabla 8y la Figura 7, se dio a conocer que un 44,12% que representa
a 15 encuestados refirieron estar de acuerdo que el desarrollo de estrategias le
permite mejorar su posicién competitiva en el mercado; ya que el presupuesto
empresarial facilita la asignacién eficiente de los recursos disponibles; en tanto, un
8,82% que representa a 3 encuestados indicaron estar totalmente de acuerdo que el
desarrollo de estrategias le posibilita mejorar su ubicacion competitiva en el
mercado; asimismo, un 26,47% que representa a 9 encuestados sefialaron no estar
ni de acuerdo, ni en desacuerdo que el desarrollo de estrategias le permite mejorar

su posicion competitiva en el mercado.
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Por otro parte, un 14,71% que representa a 5 encuestados afirmaron estar
en desacuerdo que el desarrollo de estrategias le posibilita mejorar su ubicacion
competitiva en el mercado; mientras que, un 5,88% que representa a 2 encuestados
mencionaron estar totalmente en desacuerdo que el desarrollo de estrategias le
permite mejorar su posicion competitiva en el mercado.

En consecuencia, segun los resultados obtenidos se concluye que en su
mayoria el personal de la empresa INVERSIONES REVIZU S.A.C., tiene
conocimiento que el desarrollo de estrategias representa una herramienta de gestion
clave que facilita la administracion eficiente y la optimizacion de los recursos
financieros de una empresa con el fin de lograr sus metas, incluye la evaluacion
integral de los recursos disponibles, los costos y los presupuestos actuales, asi como
la consideracion de elementos externos que puedan impactar a la organizacion, para
formular decisiones estratégicas que garanticen la disponibilidad de capital y
promuevan un crecimiento sostenible en el futuro (Gaytan, 2021).

5.1.2. Descripcion de resultados de la variable 2: Rentabilidad

Tabla 9
Distribucién de frecuencias de la variable rentabilidad
Escala valorativa Frecuencia Porcentaje
Totalmente en desacuerdo 9 26,47
En desacuerdo 6 17,65
Ni de acuerdo, ni en desacuerdo 7 20,59
De acuerdo 6 17,65
Totalmente de acuerdo 6 17,65
Total 34 100,0

Nota. Elaborado por los autores a partir de la encuesta.
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Figura 8
Distribucion de frecuencias de la variable rentabilidad

Porcentaje

Totalmente En Mi de De acuerdo Totalmente
en desacuerdo acuerdo, ni de acuerdo
desacuerdo en

Nota. Elaborado por los autores a partir de la Tabla 9.

Interpretacion:

En la Tabla 9 y la Figura 8, se evidenci6 que un 26,47% que representa a 9
encuestados refirieron estar totalmente en desacuerdo que la venta de sus
medicamentos le genera una optima rentabilidad; en tanto, un 17,65% que representa
a 6 encuestados indicaron estar en desacuerdo que la venta de sus medicamentos le
genera una Optima rentabilidad; asimismo, un 20,59% que representa a 7 encuestados
sefialaron no estar ni de acuerdo, ni en desacuerdo que la venta de sus productos
farmacéuticos y médicos le generan una éptima rentabilidad.

Por otro parte, un 17,65% que representa a 7 encuestados afirmaron estar de
acuerdo que la venta de sus medicamentos le genera una 6ptima rentabilidad; mientras
que, un 17,65% que representa a 7 encuestados mencionaron estar totalmente de
acuerdo que la venta de sus medicamentos le genera una 6ptima rentabilidad.

Por consiguiente, conforme a los resultados adquiridos se concluye que en su
mayoria los trabajadores de la empresa INVERSIONES REVIZU S.A.C, la
rentabilidad destaca la capacidad de la direccion empresarial para crear beneficios

mediante el uso eficiente de los activos invertidos, este indicador es crucial, pues
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refleja no solo la habilidad de la empresa para generar ganancias, sino también la
efectividad con la que gestiona y aprovecha sus recursos (Vazquez et al., 2020).
5.1.2.1. Descripcion de resultados de la dimension 1: Tasas de rendimiento

Tabla 10
Distribucidn de frecuencias de la dimension tasas de rendimiento

Escala valorativa Frecuencia Porcentaje
Totalmente en desacuerdo 5 14,71
En desacuerdo 9 26,47
Ni de acuerdo, ni en desacuerdo 8 23,53
De acuerdo 7 20,59
Totalmente de acuerdo 5 14,71
Total 34 100,0

Nota. Elaborado por los autores a partir de la encuesta.

Figura 9
Distribucién de frecuencias de la dimension tasas de rendimiento
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desacuerdo en desacuerdo acuerdo

Nota. Elaborado por los autores a partir de la Tabla 10.

Interpretacion:

EnlaTabla 10y la Figura 9, se dio a conocer que un 26,47% que representa
a 9 encuestados refirieron estar en desacuerdo que las tasas de rendimiento indican
una salud financiera favorable porque el retorno sobre la inversion evidencia que
no se estad asegurando la viabilidad de sus operaciones comerciales; en tanto, un
14,71% que representa a 5 encuestados indicaron estar totalmente en desacuerdo

que las ratios de rendimiento indican una salud financiera favorable; asimismo, un
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23,53% que representa a 8 encuestados sefialaron no estar ni de acuerdo, ni en
desacuerdo que las tasas de rendimiento indican una salud financiera favorable.

Por otro parte, un 20,59% que representa a 7 encuestados afirmaron estar
de acuerdo que las tasas de rendimiento evidencian una salud financiera optima;
mientras que, un 14,71% que representa a 5 encuestados mencionaron estar
totalmente de acuerdo que las tasas de rendimiento evidencian una salud financiera
apropiada.

En consecuencia, conforme a los resultados alcanzados se concluye que en
su mayoria los empleados de la empresa INVERSIONES REVIZU S.A.C., tienen
conocimiento que las tasas de rendimiento representan una serie de formulas
disefiadas para evaluar la capacidad de una empresa de generar ganancias en
relacion con sus ventas, activos totales o el capital invertido por sus propietarios

(Andrade, 2020).
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5.1.2.2. Descripcion de resultados de la dimension 2: Rotacion de activos

Tabla 11
Distribucidn de frecuencias de la dimension rotacion de activos

Escala valorativa Frecuencia Porcentaje
Totalmente en desacuerdo 3 8.82
En desacuerdo 13 38.24
Ni de acuerdo, ni en desacuerdo 7 20,59
De acuerdo 9 26,47
Totalmente de acuerdo 2 5.88
Total 34 100,0

Nota. Elaborado por los autores a partir de la encuesta.

Figura 10
Distribucién de frecuencias de la dimension rotacion de activos

Porcentaje

Totalmente en En desacuerdo Ni de acuerdo, ni De acuerdo Totalmente de
desacuerdo en desacuerdo acuerdo

Nota. Elaborado por los autores a partir de la Tabla 11.

Interpretacion:

En la Tabla 11 y la Figura 10, se dio a conocer que un 38,24% que
representa a 13 encuestados refirieron estar en desacuerdo que la rotacion de
activos nos da a conocer que se da el manejo y aprovechamiento adecuado de sus
activos; ya que la rotacion de activos corrientes indica que no se estan utilizando
adecuadamente sus activos de corto plazo para generar mayores ventas; en tanto,
un 8,82% que representa a 3 encuestados indicaron estar totalmente en desacuerdo
que la rotacion de activos indica que se le da el tratamiento y aprovechamiento

apropiado de sus activos; asimismo, un 20,59% que representa a 7 encuestados
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sefialaron no estar ni de acuerdo, ni en desacuerdo que la rotacion de activos nos
da a conocer que se da el manejo y aprovechamiento adecuado de sus activos.

Por otro parte, un 26,47% que representa a 9 encuestados afirmaron estar
de acuerdo que la rotacion de activos indica que se le da el tratamiento y
aprovechamiento apropiado de sus activos ; mientras que, un 5,88% que representa
a 2 encuestados mencionaron estar totalmente de acuerdo que la rotacion de activos
nos da a conocer que se da el manejo y aprovechamiento adecuado de sus activos.

En consecuencia, en base a los resultados alcanzados se concluye que en su
mayoria los trabajadores de la empresa Inversiones REVIZU S.A.C., deducen que
la rotacion de activos permite comprender la eficacia operativa de una
organizacion, dado que su proposito principal es revelar qué tan competente es la
empresa en el manejo y aprovechamiento de sus activos para generar ingresos
adicionales (Villon, 2020).
Descripcion de resultados de la dimension 3: Margenes de rendimiento

Tabla 12
Distribucion de frecuencias de la dimension margenes de rendimiento

Escala valorativa Frecuencia Porcentaje
Totalmente en desacuerdo 3 8,82
En desacuerdo 11 32,35
Ni de acuerdo, ni en desacuerdo 8 23,53
De acuerdo 8 23,53
Totalmente de acuerdo 4 11,76
Total 34 100,0

Nota. Elaborado por los autores a partir de la encuesta.
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Figura 11
Distribucion de frecuencias de la dimension margenes de rendimiento
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Nota. Elaborado por los autores a partir de la Tabla 11.

Interpretacion:

Enla Tabla 12 y la Figura 11, se revel6 que un 38,24% que representa a 13
encuestados refirieron estar en desacuerdo que los margenes de rendimiento
indican que se le da el manejo adecuado a sus costos y gastos; ya que el margen
operativo indica que una cantidad considerable de sus ventas no se convierte en
beneficio operativo luego de deducir los gastos de administracion y de ventas; en
tanto, un 8,82% que representa a 3 encuestados indicaron estar totalmente en
desacuerdo que los margenes de rendimiento indican que se le da el tratamiento
adecuado a sus costos y gastos; asimismo, un 20,59% que representa a 7
encuestados sefialaron no estar ni de acuerdo, ni en desacuerdo que los margenes
de rendimiento evidencian que se le da el tratamiento apropiado a sus costos y
gastos.

Por otro parte, un 26,47% que representa a 9 encuestados afirmaron estar
de acuerdo que los margenes de rendimiento indican que se le da el tratamiento
adecuado a sus costos y gastos; mientras que, un 5,88% que representa a 2
encuestados mencionaron estar totalmente de acuerdo que los margenes de

rendimiento indican que se le da el manejo adecuado a sus costos y gastos.
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En este sentido, conforme a los resultados adquiridos se concluye que en su
mayoria los trabajadores de la empresa INVERSIONES REVIZU S.A.C., deducen
que el margen de rendimiento representa la proporcion de ingresos que permanece
como beneficio neto una vez que se han sustraido todos los costos operativos,
incluidos los gastos administrativos, costos de produccidn, intereses e impuestos,
de los ingresos totales. este indicador se expresa como un porcentaje del ingreso
total, reflejando cuanto de cada unidad monetaria de ventas se convierte en
ganancia neta para la empresa (Ocampo, 2020).

5.2. Prueba de normalidad
Efectuamos la prueba de normalidad con el propdsito de establecer si los datos
de la investigacion siguen una distribucion normal.

5.2.1. Prueba de normalidad entre la V1y V2

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk
Estadistico gl Sig. Estadistico gl Sig.
Planeamiento Financiero 227 34 ,000 .836 34 ,000
Rentabilidad 229 34 ,000 ,852 34 ,000

a. Correccion de la significacion de Lilliefors

Tras observar los datos y determinar que la muestra es menor a 50 se tiene en
consideracion la prueba de Shapiro-Wilk, asimismo se observa que las variables no
siguen una distribucion normal; ya que p-valor es < a (0,05), a partir de ello se emplea
el coeficiente de correlacion Tau b de Kendall (no paramétrica) para medir la
correlacion de variables.

5.2.2. Prueba de normalidad entre laV1y D1

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov? Shapiro-Wilk
Estadistico gl Sig. Estadistico gl Sig.
Planeamiento Financiero 227 34 ,000 .836 34 ,000
Tasas de Rendimiento 177 34 ,008 910 34 ,008

a. Correccién de la significacion de Lilliefors
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Luego de observar los datos y determinar que la muestra es menor a 50 se tiene

en consideracion la prueba de Shapiro-Wilk; asi también se evidencia que las variables

no siguen una distribucién normal; dado que el p-valor es < a (0,05), a partir de ello

se utiliza el coeficiente de correlacion Tau b de Kendall (no paramétrica) para medir

la correlacion de variables.

5.2.3. Prueba de normalidad entre la V1y D2

5.24.

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov?

Shapiro-Wilk

Estadistico gl Sig. Estadistico gl Sig.
Planeamiento Financiero 227 34 ,000 ,836 34 ,000
Rotacién de Activos 458 34 ,000 ,552 34 ,000

a. Correccion de la significacion de Lilliefors

Al observar los datos y determinar que la muestra es menor a 50 se tiene en

consideracion la prueba de Shapiro-Wilk; asi también se evidencia que las variables

no siguen una distribuciéon normal; por cuanto el p-valor es < a (0,05), por ello se

emplea el coeficiente de correlacion Tau_b de Kendall (no paramétrica) para medir la

correlacion de variables.

Prueba de normalidad entre laVV1y D3

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov?

Shapiro-Wilk

Estadistico gl Sig. Estadistico gl Sig.
Planeamiento Financiero ,227 34 ,000 ,836 34 ,000
Margenes de Rendimiento ,353 34 ,000 ,636 34 ,000

a. Correccidn de la significacion de Lilliefors

Luego de observar los datos y determinar que la muestra es menor a 50 se tiene

en consideracion la prueba de Shapiro-Wilk; asi también se evidencia que las variables

no siguen una distribucion normal; puesto que el p-valor es < a (0,05), por ello se

utiliza el coeficiente de correlacién Tau b de Kendall (no paramétrica) para medir la |

correlacion de variables.
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5.3. Resultados correlacionales

Valor Significado
<0,20 correlacion ligera; relacion casi insignificante

0,20-0,40 correlacion baja; relacion definida pero pequeiia

0,40-0,70 correlacion moderada; relacion considerable

0,70-0,90 correlacidn elevada; relacién notable
=0,90 correlacion sumamente elevada; relacion muy fiable

5.3.1. Estudio de correlacion entre planeamiento financiero y rentabilidad

Hipotesis general:
El planeamiento financiero se relaciona de manera positiva y significativa con la
rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia

de Huancavelica — 2022.

Correlaciones

Planeamiento Rentabilidad

financiero
Tau_b de Planeamiento Coeficiente de correlacion 1,000 ,860
Kendall financiero Sig. (bilateral) : ,000
N 34 34
Rentabilidad Coeficiente de correlacion ,860 1,000
Sig. (bilateral) ,000 .
N 34 34

**_ La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

Figura 12
Diagrama de dispersién de laV1y V2
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5.3.2.

Interpretacion:

104

El coeficiente tau-b Kendall hallado es t= 0,860 y la sig. bilateral es p= 0,000,

el coeficiente hallado es notable, y de acuerdo al indice de interpretacion el coeficiente

hallado indica una correlacidn elevada, y segiin a lo considerado por Guilford existe

una relacién notable.

Estudio de correlacion entre planeamiento financiero y tasas de rendimiento

Hipotesis especifica 1:

Existe una relacion positiva y significativa entre el planeamiento financiero y las tasas

de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia

de Huancavelica — 2022.

Correlaciones
Planeamiento Tasas de
financiero rendimiento

Tau_b de Planeamiento Coeficiente de correlacion 1,000 , 769
Kendall financiero Sig. (bilateral) ) ,000
N 34 34

Tasas de Coeficiente de correlacion ,769 1,000

rendimiento Sig. (bilateral) ,000 .

N 34 34

*% La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

Figura 13
Diagrama de dispersion de laV1y D1
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5.3.3.
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Interpretacion:

El coeficiente tau-b Kendall hallado es t= 0,769 y la sig. bilateral es p= 0,000,
el coeficiente hallado es notable, y de acuerdo al indice de interpretacion el coeficiente
hallado indica una correlacion elevada, y segin a lo considerado por Guilford existe
una relacién notable.

Estudio de correlacidn entre planeamiento financiero y rotacion de activos
Hipatesis especifica 2:

El planeamiento financiero se relaciona de manera positiva y significativa con la
rotacidon de activos en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la

Provincia de Huancavelica — 2022.

Correlaciones
Planeamiento Rotacion

financiero de activos

Tau_b de Planeamiento Coeficiente de correlacion 1,000 ,763
Kendall financiero Sig. (bilateral) . ,000
N 34 34

Rotacion de Coeficiente de correlacion ,763 1,000

activos Sig. (bilateral) ,000 .

N 34 34

**_ La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

Figura 14
Diagrama de dispersion de la V1y D2
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5.3.4.

Interpretacion:
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El coeficiente tau-b Kendall hallado es T = 0,763 y la sig. bilateral es p= 0,000,

el coeficiente hallado es notable, y de acuerdo al indice de interpretacion el coeficiente

hallado indica una correlacion elevada, y segiin a lo considerado por Guilford existe

una relacion notable.

Estudio de correlacion entre planeamiento financiero y margenes de rendimiento

Hipotesis especifica 3:

Existe una relacion positiva y significativa entre el planeamiento financiero y los

margenes de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en

la Provincia de Huancavelica — 2022.

Correlaciones

Planeamiento Margenes de

financiero rendimiento
Tau b de Planeamiento Coeficiente de correlacion 1,000 ,818
Kendall financiero Sig. (bilateral) . ,000
N 34 34
Margenes de Coeficiente de correlacion ,818 1,000

rendimiento Sig. (bilateral) ,000 .
N 34 34

*% La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

Figura 15
Diagrama de dispersion de laV1y D3
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Interpretacion:

El coeficiente tau-b Kendall hallado es t= 0,818 y la sig. bilateral es p= 0,000,
el coeficiente hallado es notable, y de acuerdo al indice de interpretacion el coeficiente
hallado indica una correlacion elevada, y segin a lo considerado por Guilford existe
una relacién notable.

5.4. Contrastacion de hipotesis
5.4.1. Prueba de hipotesis para las variables planeamiento financiero y rentabilidad.
* Hipétesis general formulada:
El planeamiento financiero se relaciona de manera positiva y significativa con la
rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia
de Huancavelica — 2022.
¢ Prueba de hipotesis: Significancia estadistica
1. Hipétesis Nula (Ho):
El planeamiento financiero no se relaciona de manera positiva y significativa con
la rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la
Provincia de Huancavelica — 2022.

Ho:t=0

2. Hipétesis Alterna (Hi):
El planeamiento financiero se relaciona de manera positiva y significativa con la
rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la

Provincia de Huancavelica — 2022.

Hi:t=0

3. Nivel de significancia

o=99% la Z critica = 2,58
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Cilculo del estadistico

Z= T
J 22N+ 5)
ON (N — 1)

Reemplazando datos en la formula se tiene Z= 7,29
Dénde:

Z critica = 2,58

T=10.860
N =34
— —
Significant Significant

)

Analisis

Comparando la Z calculado con Z critica se observa que 7,29 > 2,58 el
valor Z calculado cae en la region de rechazo, esta relacion permite aceptar la
hipotesis alterna.
Toma de decision

Como resultado de la prueba de hipdtesis y aceptar la Hi, llegamos a la
conclusion que las variables planeamiento financiero y rentabilidad si estan

relacionadas de manera positiva notable en la muestra de estudio.
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5.4.2. Prueba de hipotesis para la variable planeamiento financiero y la dimensidn tasas de
rendimiento.
¢ Hipotesis especifica 1 formulada:
Existe una relacion positiva y significativa entre el planeamiento financiero y las
tasas de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la

Provincia de Huancavelica — 2022.

¢ Prueba de hipétesis: Significancia estadistica

1. Hipotesis Nula (Ho):
No existe una relacién positiva y significativa entre el planeamiento financiero y
las tasas de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C.,
en la Provincia de Huancavelica — 2022.
Ho:t=0

2. Hipétesis Alterna (Hh):
Existe una relaciéon positiva y significativa entre el planeamiento financiero y las
tasas de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en
la Provincia de Huancavelica — 2022.
Hi:t=0

3. Nivel de significancia

o=99% la Z critica = 2,58

4. Calculo del estadistico

Z = T
2 2N+ 5)
ON (N —1)

Reemplazando datos en la formula se tiene Z= 6.52
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Donde:
Z critica = 2,58
t=0,769

N=34

5. Analisis
Comparando la Z calculado con Z critica se observa que 6,52 > 2,58 el valor
Z calculado cae en la region de rechazo, esta relacion permite aceptar la hipétesis
alterna.
6. Toma de decision
Como resultado de la prueba de hipdtesis y aceptar la Hi, llegamos a la
conclusion que la variable planeamiento financiero y la dimensién tasas de
rendimiento, si estan relacionadas de manera positiva considerable en la muestra

de estudio.

5.4.3. Prueba de hipotesis para la variable planeamiento financiero y la dimensién rotacion

de activos.
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¢ Hipotesis especifica 2 formulada:
El planeamiento financiero se relaciona de manera positiva y significativa con la
rotacion de activos en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la

Provincia de Huancavelica — 2022.

¢ Prueba de hipétesis: Significancia estadistica
1. Hipoétesis Nula (Ho):
El planeamiento financiero no se relaciona de manera positiva y significativa con
la rotacién de activos en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en

la Provincia de Huancavelica — 2022.
Ho:Tt=0

2. Hipotesis Alterna (Hi):
El planeamiento financiero se relaciona de manera positiva y significativa con la
rotacion de activos en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C,, en la
Provincia de Huancavelica — 2022.
Hi:t= 0

3. Nivel de significancia
o=99% la Z critica= 2,58

4. Cailculo del estadistico
Z = T

J 2N+ 5)
ON (N — 1)

Reemplazando datos en la formula se tiene Z= 6,47
Dénde:
Z critica = 2,58

1=0,763
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—

Significant Significant

5. Analisis
Comparando la Z calculado con Z critica se observa que 6,47 > 2,58 el
valor Z calculado cae en la region de rechazo, esta relacion permite aceptar la
hipotesis alterna.
6. Toma de decision
Como resultado de la prueba de hipdtesis y aceptar la Hy, llegamos a la
conclusion que la variable planeamiento financiero y la dimension rotacion de
activos, si estan relacionadas de manera positiva considerable en la muestra de
estudio.
5.4.4. Prueba de hipotesis para la variable planeamiento financiero y la dimension margenes
de rendimiento.
¢ Hipotesis especifica 3 formulada:
Existe una relacion positiva y significativa entre el planeamiento financiero y los
margenes de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en
la Provincia de Huancavelica — 2022.
¢ Prueba de hipétesis: Significancia estadistica

1. Hipétesis Nula (Ho):
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No existe una relacion positiva y significativa entre el planeamiento financiero y
los margenes de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU
S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022.

Ho:1=0

. Hipaétesis Alterna (H1):

Existe una relacion positiva y significativa entre el planeamiento financiero y los
margenes de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C.,
en la Provincia de Huancavelica — 2022.

Hi:t+#0

. Nivel de significancia

o=99% la Z critica=2,58

. Calculo del estadistico

Z= T
J 2N+ 5)
ON (N — 1)

Reemplazando datos en la formula se tiene Z= 6.93

Doénde:
Z critica= 2,58
1=0,818

N=34
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Analisis

Comparando la Z calculado con Z critica se observa que 6,93 > 2,58 el
valor Z calculado cae en la region de rechazo, esta relacion permite aceptar la
hipétesis alterna.
Toma de decision

Como resultado de la prueba de hipotesis y aceptar la H1, llegamos a la
conclusion que la variable planeamiento financiero y la dimension margenes de
rendimiento, si estan relacionadas de manera positiva considerable en la muestra

de estudio.
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Analisis y Discusion de Resultados

En lo concerniente al objetivo general, determinar la relacion entre el planeamiento
financiero y la rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la
Provincia de Huancavelica — 2022. Los resultados obtenidos ponen de manifiesto que el
coeficiente tau-b Kendall es T = 0,860 con una sig. bilateral de p=0,000; por lo que se rechaza
la hipétesis nula (Ho) y se acepta la hipotesis de investigacion (Hi), que precisa que existe una
relacién positiva y notable entre el planeamiento financiero y la rentabilidad en la Empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C.

Estos resultados guardan relacion con la investigacion de Morales y Olivas (2022),
quienes llegan a concluir que existe una asociacién directa significativa (r = 0.837, p=0.000)
entre el planeamiento financiero y la rentabilidad; debido a que, el planeamiento financiero
orienta el rumbo financiero de la compafiia al desempefiar un papel crucial en la consecucion
de sus metas comerciales al tomar decisiones informadas. En esta misma linea Cardona (2022)
en su investigacion llega a concluir que se da una relacion positiva (Rho = 0.838, p= 0.000)
entre el planeamiento financiero y la rentabilidad; ya que, el planeamiento financiero al
examinar detalladamente cada aspecto relacionado con las finanzas de la organizacion, permite
la asignacion de recursos de manera eficiente y la formulacion de tacticas y estrategias efectivas
enfocadas en alcanzar los objetivos financieros previamente definidos. Sobre el particular,
Valle (2020) refiere que el planeamiento financiero emerge como una herramienta valiosa y
efectiva para las empresas, destacando por su capacidad para ajustarse a las necesidades
especificas y particularidades de cada organizacion, lo que facilita la obtencion de ventajas
duraderas a lo largo del tiempo; este enfoque personalizado permite a las empresas disefiar
estrategias financieras que no solo se alinean con sus objetivos y recursos actuales, sino que
también les brindan la flexibilidad necesaria para afrontar el cambiante entorno empresarial.

Asi también, Estupifian y Mantilla (2021), afirman que el planeamiento financiero facilita la
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anticipacion en la captacion, despliegue y gestion eficiente de los fondos, siendo esta prevision
estratégica esencial para maximizar la rentabilidad de las empresas, permitiéndoles no solo
optimizar sus inversiones sino también alinear sus gastos y entradas de efectivo con sus
objetivos financieros a largo plazo.

En tal sentido, bajo lo citado previamente y al analizar estos resultados, confirmamos
la similitud con lo planteado en el marco tedrico; dado que, toda vez que se implemente y
ejecute adecuadamente el planeamiento financiero en la empresa INVERSIONES REVIZU
S.A.C., le ha de permitir que se formulen planes y estrategias basadas en el analisis y las
proyecciones financieras con el fin de alcanzar sus objetivos financieros al vincular y optimizar
todas estos actos y procedimientos con sus finanzas; desde luego todo ello ha de permitir que
sus ingresos se incrementen; por cuanto, se ha de contar principalmente con el stock de
medicamentos (inventarios) que tienen mayor demanda, lo que ha de reducir el ciclo de
conversion del efectivo al acrecentar sus ventas. En consecuencia esto ha de mejorar
considerablemente su rentabilidad; debido a que, sus ingresos netos le han de generar mayores
utilidades netas.

En lo concerniente al primer objetivo especifico, establecer la relacion entre el
planeamiento financiero y las tasas de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones
REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022. Los resultados obtenidos evidencian
que el coeficiente tau-b Kendall es T = 0,769 con una sig. bilateral de p= 0,000; por lo cual se
rechaza la Ho y se aceptar la Hi, que refiere que existe una relacion positiva y notable entre el
planeamiento financiero y las tasas de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones
REVIZU S.A.C.

Estos resultados son respaldados por Vargas (2022) quien en su investigacién llega a
concluir que el planeamiento financiero se relaciona de manera positiva y considerable con la

rentabilidad (r = 0.913, p= 0.000); dado que, el planeamiento financiero es crucial para
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establecer parametros de mejora continua y para la formulacion de estrategias orientadas a
maximizar las ganancias de la empresa, pues se enfoca en la eficiencia operativa y el éxito
financiero sostenido al anticiparse a las situaciones futuras. En esta misma linea Tocto (2022)
en su investigacion llega a concluir que existe una relacion directa significativa (Rho = 0.742,
p=0.000) entre el planeamiento financiero y la rentabilidad; debido a que, el planeamiento
financiero es un proceso estratégico que permite que la entidad asigne y gestione sus recursos
de manera efectiva, contribuyendo asi a su estabilidad financiera. Al respecto, segun Ramirez
et al. (2021) el planeamiento financiero facilita directamente una participacién activa en la
toma de decisiones enfocadas en la reduccion de costos, la implementacion de controles de
calidad rigurosos, la optimizacién de programas de pedidos y entregas, la mejora de la
eficiencia administrativa, el uso eficiente de los recursos, el incremento de la productividad y
la coordinacion efectiva de las actividades administrativas.

En este sentido, sobre lo referido previamente y al evaluar estos resultados, se corrobora
que existe semejanza con lo planteado en el marco teorico; debido a que, el planeamiento
financiero al ser aplicado apropiadamente en la empresa INVERSIONES REVIZU S.A.C., le
ha de brindar una comprension precisa y exhaustiva tanto de la situacién actual de sus finanzas
como de sus perspectivas futuras en materia financiera; dado que, luego de una revision
riguroso a de redefinir sus mecanismos estratégicos y replantear los procedimientos ligados a
su actividad productiva logrando asi notables mejoras en sus tasas de rendimiento; ya que, se
adquirir un buen retorno sobre su inversién al invertir en medicamentos principalmente de
mayor demanda ha de acrecentar sus ingresos; por otra parte, se obtiene un alto retorno sobre
el activo al utilizar eficazmente la totalidad de sus activos (efectivo y equivalentes de efectivo,
inventarios, instalaciones, estantes, equipos, etc.) se ha de incrementar sus utilidades; asimismo
se ha de tener mejoras significativas en cuanto al retorno sobre el patrimonio, pues el capital

aportado por sus propietarios le ha de producir optimas ganancias.
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En lo referente al segundo objetivo especifico, sefialar la relacion entre el planeamiento
financiero y la rotacién de activos en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en
la Provincia de Huancavelica — 2022. Los resultados obtenidos evidencian que el coeficiente
tau-b Kendall es 1= 0,763 con una sig. bilateral de p=0,000. Frente a lo expuesto previamente
se rechaza la Ho y se aceptar la Hi, que indica que existe una relacién positiva notable entre el
planeamiento financiero y la rotacion de activos en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU
S.A.C.

Estos resultados tienen relacion con lo obtenido por Villafane (2020) quien en su
investigacion llega a concluir que existe una relacion positiva (Rho = 0.903, p = 0.000) entre
el planeamiento financiero y la rentabilidad; por cuanto, en el ambito financiero, el
planeamiento financiero otorga a la empresa las herramientas necesarias para implementar
mejoras continuas y monitorear cualquier incertidumbre o inestabilidad, con el objetivo de
minimizar los riesgos, asegurando que el futuro de la organizacion se construya sobre una base
solida y predecible. En esta misma linea Mota (2022) en su investigacion concluye que se da
una relacion directa (Rho = 0.753, p=0.000) entre el planeamiento financiero y la rentabilidad,;
debido a que, el planeamiento financiero habilita la formulacidn de estrategias, la definicién de
objetivos y la elaboracion de planes de accion orientados especificamente a la gestion de las
finanzas alineando los recursos financieros disponibles con las metas a largo plazo. A este
respecto, Reisdorfer et al. (2020), sefiala que el planeamiento financiero implica determinar la
cantidad de financiamiento requerido para mantener en funcionamiento las actividades de una
organizacion, asi como decidir el volumen de recursos necesarios y la manera en que estos
seran obtenidos. Este proceso es fundamental, ya que sin un método eficaz y confiable para
prever las necesidades de capital, existe el riesgo de que una organizacion se encuentre sin los
medios econdmicos necesarios para cumplir con sus compromisos previamente establecidos,

incluyendo obligaciones financieras y gastos operativos.
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A tal efecto, por lo expuesto previamente y al analizar estos resultados, se confirma que
existe similitud con lo planteado en el marco teorico; por cuanto, el planeamiento financiero al
centrarse en la proyeccion y el analisis meticuloso de los requerimientos financieros esenciales
a de asegurar el correcto funcionamiento de la empresa INVERSIONES REVIZU S.A.C,;
puesto que, determina con exactitud los recursos que necesitara para sostener sus operaciones
empresariales sin inconveniente alguno; facilitando de este modo la adecuada utilizacién y
maximizacion de sus activos para asi incrementar sus ventas y, por consiguiente adquirir
mayores ingresos al mantener una rotacion Optima de sus activos que ha de propiciar la
conversion efectiva de sus inventarios, lo que conlleva a que la Botica Biofarma esta vendiendo
sus medicamentos de manera efectiva.

En lo concerniente al tercer objetivo especifico, establecer la relacion entre el
planeamiento financiero y los margenes de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones
REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022. Los resultados alcanzados nos dan
a conocer que el coeficiente tau-b Kendall hallado es T = 0,818 con una significancia bilateral
de p= 0,000; lo cual conlleva a rechazar la Ho, y aceptar la Hi, que precisa que existe una
relacion positiva notable entre el planeamiento financiero y los margenes de rendimiento en la
Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C.

Estos resultados son corroborados por Cotrina (2022) quien en su investigacion llega a
concluir que se registra una relacion directa (Rho = 0.796, p= 0.000) entre el planeamiento
financiero y los margenes de rendimiento; debido a que, el planeamiento financiero constituye
una serie de procedimientos estratégicos disefiados con el objeto de facilitar el alcance de las
metas corporativas, permitiéndole a la empresa adaptarse debidamente a las dinamicas
fluctuantes del mercado; asimismo comprende la gestion efectiva de los recursos financieros y
su optimizacién. En esta misma linea Retuerto (2021) en su investigacion llega a concluir que

existe una relacion positiva significativa (r = 0.713, p= 0.000) entre el planeamiento financiero
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y la rentabilidad; debido a que, el planeamiento financiero comprende una serie de procesos
disefiados con el propoésito de establecer metas financieras claras a corto, mediano y largo
plazo, facilitando asi la toma de decisiones estratégicas y siendo esencial para afrontar diversas
circunstancias y desafios del mercado, permitiéndole de esta manera a la empresa adaptarse y
responder de manera proactiva por medio de una evaluacion pormenorizado del flujo de caja,
de los indicadores de rentabilidad y del nivel de ganancias generadas. Al respecto, Morales y
Morales (2020) refiere que el planeamiento financiero le brinda a las organizaciones la
capacidad de elaborar, disefiar su trayectoria estratégica y adoptar acciones dirigidas a
maximizar su desempefio tanto en el ambito financiero como en el empresarial, asimismo su
funcidn integral e instrumental orienta la administracion financiera hacia la consecucion de sus
metas mediante una planificacion minucioso, que incluye la elaboracion de presupuestos,
proyecciones financieras de escenarios futuros a fin de anticiparse y prepararse para diversas
contingencias, asegurando asi el tratamiento efectivo de sus recursos.

En este sentido, en funcién a lo citado y al analizar estos resultados, se confirma que
existe semejanza con lo planteado en el marco teérico; habida cuenta de que, el planeamiento
financiero es una herramienta esencial para construir y trazar una ruta estratégica en la empresa
INVERSIONES REVIZU S.A.C., con la finalidad de brindarle la oportunidad de implantar
mecanismos previstos para la optimizacion de sus actividades empresariales, contemplando
tanto el ambito financiero como el operativo, a fin de facilitar que sus finanzas se direccionen
hacia la consecucion de sus objetivos planteados al ser presupuestados y proyectados con el fin
de garantizar la debida utilizacion estratégica de sus recursos se ha de tener una margen de
rendimiento alto; por cuanto, se convierte la venta neta de sus medicamentos en mayores
ganancias; ya que los precio de sus productos farmacéuticos y médicos cubre los costos y deja

un excedente significativo.
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Sobre el particular, la investigacion realizada en cuanto a sus consecuencias ha de tener
ciertas implicancias significativas tanto en el ambito contable como en las finanzas
empresariales; debido a que, ofrecen una base para la toma de decisiones informadas y el
desarrollo de acciones regulatorias mas efectivas que pueden ayudar a las empresas a optimizar
sus estrategias de planeamiento financiero, identificando practicas que maximicen su
rentabilidad, ello incluiria la reevaluacion de inversiones, la reestructuracion de operaciones o
la innovacidon en productos y servicios. En cuanto a las proyecciones futuras en la medida que
se den cambios en el mercado los estudios realizados sobre la relacién entre planeamiento
financiero y la rentabilidad podran adaptarse eficazmente a estos cambios manteniendo o
mejorando su rentabilidad; las investigaciones futuras podrian explorar como las practicas de
planeamiento financiero contribuyen a la rentabilidad.

Al examinar los resultados obtenidos en el estudio, se confirma la asociacion entre las
variables de interés, por lo que la investigacion proporcionara una solida base para la
materializacion de futuras investigaciones relacionadas al tema de estudio, las cuales podrian
adoptar diferentes enfogues con el proposito de ahondar en la problematica en cuestion:

¢Como influye el planeamiento financiero en la rentabilidad de la empresa?

¢El planeamiento financiero incide en la utilidad neta de la empresa?
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Conclusiones

Al analizar exhaustivamente los resultados de la investigacion, se llega a las siguientes

conclusiones:

1. En lo correspondiente al objetivo general, determinar la relacion entre el
planeamiento financiero y la rentabilidad en la Empresa Comercial Inversiones
REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022. Los resultados
obtenidos ponen de manifiesto que el coeficiente tau-b Kendall es T = 0,860 con
una sig. bilateral de p= 0,000; por lo que se rechaza la hipétesis nula (HO) y se
acepta la hipdtesis de investigacion (H1), que precisa que existe una relacion
positiva y notable entre el planeamiento financiero y la rentabilidad en la Empresa
Comercial Inversiones REVIZU S.A.C. Por lo anterior, se indica que la teoria
evidencia congruencia con la investigacion; debido a que, las variables de estudio
se relacionan; puesto que, a mayor planeamiento financiero mayor rentabilidad.

2. En lo concerniente al primer objetivo especifico, establecer la relacion entre el
planeamiento financiero y las tasas de rendimiento en la Empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022. Los
resultados obtenidos evidencian que el coeficiente tau-b Kendall es t = 0,769 con
una sig. bilateral de p=0,000; por lo cual se rechaza la Hy y se aceptar la Hi, que
refiere que existe una relacion positiva y notable entre el planeamiento financiero
y las tasas de rendimiento en la Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C.
De acuerdo a lo citado con anterioridad confirmamos que la teoria tiene
concordancia con la investigacion; debido a que, la relacidon evidencia que a

mayor planeamiento financiero mayor tasas de rendimiento.

3. En lo referente al segundo objetivo especifico, sefialar la relacion entre el

planeamiento financiero y la rotacion de activos en la Empresa Comercial
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Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022. Los
resultados obtenidos evidencian que el coeficiente tau-b Kendall es T =0,763 con
una sig. bilateral de p= 0,000. Frente a lo expuesto previamente se rechaza la Ho
y se aceptar la Hi, que indica que existe una relacion positiva notable entre el
planeamiento financiero y la rotaciéon de activos en la Empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C. En referencia a lo previamente citado afirmamos
que la teoria evidencia congruencia con la investigacion; por cuanto, la relacién
muestra que a mayor planeamiento financiero mayor rotacién de activos.

4. En lo que respecta al tercer objetivo especifico, establecer la relacion entre el
planeamiento financiero y los margenes de rendimiento en la Empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022. Los
resultados alcanzados nos dan a conocer que el coeficiente tau-b Kendall hallado
es T = 0,818 con una significancia bilateral de p= 0,000; lo cual conlleva a
rechazar la HO, y aceptar la H1, que precisa que existe una relacion positiva
notable entre el planeamiento financiero y los margenes de rendimiento en la
Empresa Comercial Inversiones REVIZU S.A.C. Por lo anterior, se indica que la
teoria muestra similitud con la investigacion; debido a que, la relacion evidencia

que a mayor planeamiento financiero mayor margenes de rendimiento.
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Recomendaciones

1. En este sentido, en la empresa comercial Inversiones REVIZU S.A.C., a fin de
maximizar su rentabilidad, se ha de publicar los resultados de la investigacion con el
objeto de capacitar debidamente a su personal sobre los conocimientos cientificos
ligados al planeamiento financiero; asimismo, cabe sefialar que de no aplicarse
correctamente los hallazgos obtenidos, estos han de tener repercusiones contrarias; por
otra parte, se recomienda llevar adelante los resultados de la investigacion con la
finalidad de optimizar su impacto y beneficio en el &mbito académico con el proposito
de realizar futuras investigaciones y perfeccionar los métodos de investigacion para asi
concretar un estudio mas profundo.

2. Al respecto, la empresa comercial Inversiones REVIZU S.A.C., ha de mejorar sus
margenes de rentabilidad al publicar los resultados de la investigacion podran capacitar
convenientemente a su personal respecto al debido manejo de sus inversiones, activos,
patrimonio; al igual que la implementacién y ejecucion del planeamiento financiero;
por otra parte, se recomienda que en base a los resultados del estudio se materialicen
posteriores investigaciones, al igual que se sugiere perfeccionar los métodos de
investigacion con el fin de hacer realidad un estudio mas exhaustivo sobre el fenémeno
en cuestion.

3. A este respecto, la empresa comercial Inversiones REVIZU S.A.C., al publicar los
resultados de la investigacion ha de optimizar su impacto y beneficio tanto en el ambito
académico como en lo social; por cuanto, se ha de mejorar rotacion de activos a fin de
gue sus activos le generen mayores ventas; asimismo se capacitard apropiadamente a
sus empleados sobre la debida aplicacion del planeamiento financiero; por otro parte,
los conocimientos adquiridos han de permitir que se realicen futuras investigaciones

ligadas al tema de estudio; ademads, se han de efectuar mejoras en los métodos
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empleados a fin de hacer efectivo una investigacion mas minuciosa sobre la
problematica de interés.

. Sobre el particular, la empresa comercial Inversiones REVIZU S.A.C., sobre la base de
los hallazgos adquiridos se podra capacitar adecuadamente al personal sobre la
apropiada aplicacion del planeamiento financiero para asi propiciar un alto margen de
rendimiento que ha de producir mayores beneficios. Por otra parte, se sugiere que se
materialicen futuros estudios tomando como referencia los resultados de la
investigacion; asi también se recomienda que se efectlen mejoras sobre los métodos de
estudio con el objeto de hacer realidad un estudio méas profundo sobre problematica de

interés.
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Anexo 1: Matriz de Consistencia
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“Planeamiento financiero y rentabilidad en la empresa comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022”

Problema Objetivo Hipotesis Variables — Dimensiones e Indicadores Metodologia
Problema general: Obijetivo general: Hipotesis general: V1: Enfoque de investigacion
(De qué manera el Determinar la relacion El planeamiento Planeamiento Financiero Cuantitativo
planeamiento financiero se entre el planeamiento financiero se relaciona de Método general:
relaciona con la rentabilidad financiero y la manera  positiva y D1 Proyecciones Financieras Cientifico
en la Empresa Comercial rentabilidad en la significativa con la 11,1: Proyeccion de ingresos Método especifico:
Inversiones REVIZU S.A.C., Empresa Comercial rentabilidad en la 11,2: Proyeccion de costos y gastos e Descriptivo
en la Provincia de Inversiones REVIZU Empresa Comercial 11,3: Estado de resultados e Hipotético deductivo
Huancavelica — 2022? S.A.C.,enlaProvinciade Inversiones REVIZU 11,4: Flujo de caja Tipo de investigacion:

Huancavelica — 2022.

S.A.C.,enlaProvinciade
Huancavelica — 2022.

Problemas especificos:

¢Cual es la relacion entre el
planeamiento financiero y las
tasas de rendimiento en la
Empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C.,
en la Provincia de
Huancavelica — 2022?

Obijetivos especificos:

Establecer la relacion
entre el planeamiento
financiero y las tasas de
rendimiento en la
Empresa Comercial
Inversiones REVIZU
S.A.C.,enlaProvinciade
Huancavelica — 2022.

Hipotesis especificas:

Existe una relacion
positiva y significativa
entre el planeamiento
financiero y las tasas de
rendimiento en la
Empresa Comercial
Inversiones REVIZU
S.A.C.,enlaProvinciade
Huancavelica — 2022.

11,5: Viabilidad financiera

D2 Recursos disponibles

12,1: Efectivo y equivalentes de efectivo
12,2: Inventarios

12,3: Financiacion propia

12,4: Financiacion por terceros

D3: Desarrollo de estrategias

13,1: Presupuesto empresarial

13,2: Estrategias de negocio

13,3: Evaluacion de riesgos financieros

Aplicada

Nivel de investigacion:
Correlacional

Disefio de investigacion:

No experimental transversal descriptivo-

correlacional

Esquema:
///_, O
M R
. .
Rl 0]



¢De  qué  manera el
planeamiento financiero se
relaciona con la rotacion de

activos en la Empresa
Comercial Inversiones
REVIZU S.AC., en la

Provincia de Huancavelica —
2022?

Sefialar la relacion entre
el planeamiento
financiero y la rotacion
de activos en la Empresa
Comercial  Inversiones
REVIZU S.AC., en la
Provincia de
Huancavelica — 2022.

El planeamiento
financiero se relaciona de
manera  positiva y

significativa con la
rotacién de activos en la
Empresa Comercial
Inversiones REVIZU
S.A.C.,enlaProvinciade
Huancavelica — 2022.

¢Cual es la relacion entre el
planeamiento financiero y los
maérgenes de rendimiento en la
Empresa Comercial
Inversiones REVIZU S.A.C,,
en la Provincia de
Huancavelica — 2022?

Establecer la relacion
entre el planeamiento
financiero y los margenes
de rendimiento en la
Empresa Comercial
Inversiones REVIZU
S.A.C.,enlaProvinciade
Huancavelica — 2022.

Existe una relacion
positiva y significativa
entre el planeamiento
financiero y los margenes
de rendimiento en la
Empresa Comercial
Inversiones REVIZU
S.A.C., enlaProvinciade
Huancavelica — 2022.

V2
Rentabilidad

D1 Tasas de rendimiento

11,1: Retorno sobre la Inversién
11,2: Retorno sobre el Activo
11,3: Retorno sobre el Patrimonio

D2 Rotacién de activos
12,1: Rotacidn de activos fijos
12,2: Rotacioén de activos corrientes

D3 Margenes de rendimiento
13,1: Margen bruto

13,2: Margen operativo

13,3: Margen neto
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Dénde:

M = Muestra

O1= Planeamiento Financiero
02= Rentabilidad

Poblacién y muestra

Poblacién:

34  empleados de la empresa
INVERSIONES REVIZU S.A.C

Muestra censal:

34 empleados de la empresa

INVERSIONES REVIZU S.A.C.

Técnicas e Instrumentos de recoleccion
de datos
Técnicas
* Encuesta
Instrumentos
® Cuestionario
Tecnicas de procesamiento y analisis de
datos
-Analisis estadistico:
*Analisis descriptivo
*Analisis inferencial
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Anexo 2: Matriz de Operacionalizacion de Variables
Variables Definicién Conceptual Definicion Dimensiones Indicadores Instrumento Escala
Operacional
A criterio de Valle (2020), 11,1: Proyeccion de ingresos Cuestionario 5= Totalmente de acuerdo
el planeamiento financiero _ 4= De acuerdo
emerge  como  una D1 11,2: Proyeccion de costos y gastos 3= Ni de acuerdo ni en
herra-mlenta valiosa vy Proyecciones 11,3 Estado de resultados desacuerdo
efectiva para las empresas, Financieras i : 2 = En desacuerdo
destacando por  su . 11,4: Flujo de caja 1= Totalmente en desacuerdo
idad st El planeamiento
f:spi(:ceildgg;i ?Slpj)se;""fsliai financiero imp|ica 11,5: Viabilidad financiera
y particularidades de cada rc_eallza_r Proyecciones 12,1: Efectivo y equivalentes de efectivo
N financieras en base a los D2 ; :
organizacion, lo  que . ; 12,2: Inventarios
. . recursos  disponibles Recursos — —— -

V1 facilita la obtencion de . - : : 12,3: Financiacion propia

Planeamiento  ventajas duraderas a lo Pora @ cubrirlas disponibles 12,4: Financiacion por terceros

Financiero IargoJ del tiempo; este futuras necesidades de - .

- inversion, ello conlleva 13.1: P t ial
enfoque personalizado al desarrollo de »1: PreSUPUESIO empresaria
gfsrggf a las e:tr;%esizz estrategias con el fin de
fi . Ig alcanzar sus objetivos . .
Inancieras que no solo se .o ioles D3 13,2: Estrategias de negocio
alinean con sus objetivos y ' Desarrollo de
recursos actuales, sino que estrategias
también les brindan la
flexibilidad necesaria para 13,3: Evaluacion de riesgos financieros
afrontar el  cambiante
entorno empresarial.
En opinién de Vazquez et D1 11,1: Retorno sobre la Inversion Cuestionario 5= Totalmente de acuerdo
al. (2020), la rentabilidad Tasas de 11,2: Retorno sobre el Activo 4= De acuerdo
: : : Las altas tasas de dimi . : ; 3= Ni de acuerdo ni en

destaca la capacidad de la Lo - rendimiento 11,3: Retorno sobre el Patrimonio
direccic ial rendimiento, rotacién > - - ~ desacuerdo

V> IFECCIt;')n efrppresarlad_paia de activos y mérgenes Rot D_ ‘N d 12,1: Rotacion de activos fijos 2= En desacuerdo

- crear beneficios mediante e o otacion de

Rentabilidad el uso eficiente de los Sﬁarendlmlento |ggt|icna:2 activos 12,2: Rotacion de activos corrientes 1= Totalmente en desacuerdo

activos invertidos, este rentabilidad. D3 13,1: Margen bruto

indicador es crucial, pues
refleja no solo la habilidad

Margenes de
rendimiento

13,2:

Margen operativo




de la empresa para generar
ganancias, sino también la
efectividad con la que
gestiona y aprovecha sus
recursos.

13,3: Margen neto
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Anexo 3: Matriz de Operacionalizacion del Instrumento
Titulo del instrumento: Planeamiento Financiero
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Variable Dimensiones Indicadores Reactivos Respuesta
1. El planeamiento financiero facilita el manejo adecuado de Escala Likert
sus recursos financieros en funcion a sus objetivos 5= Totalmente de acuerdo
11.1: Proveccion de inaresos empresariales. 4= De acuerdo
L FT0Y g 2. Laproyeccidn de ingresos les permite tener una estimacion 3 = Ni de acuerdo ni en
de sus futuros ingresos a fin de tener un panorama desacuerdo
financiero. 2 = En desacuerdo
3. Laproyeccion de costos y gastos les permite anticiparse y 1 = Totalmente en
11,2: Proyeccién de costos y planificar sus necesidades financieras. desacuerdo
gastos 4. Las proyecciones financieras les permiten estimar su
D1 desempefio financiero en relacién a su actividad comercial.
Proyecciones 5. El Estado de resultados al ofrecerles una vision clara de los
Financieras 11,3: Estado de resultados ingresos, costos y gastos les posibilita conocer su rendimiento
financiero en un periodo especifico.
Vi 11,4: Flujo de caja 6. El flqjo de caja le permite conocer su capacidad para generar
. efectivo.
Planeamiento
Financiero
I1,5: Viabilidad financiera 7. La V|ab|I|d§d_f|nang|era determina si una inversion le ha de
generar suficientes ingresos.
8. Los recursos disponibles respaldan y facilitan la ejecucion de
12,1: Efectivo y equivalentes de sus operaciones comerciales.
efectivo 9. El efectivo y equivalentes de efectivo garantiza la estabilidad
financiera y operativa de la empresa.
D2
die%unri;(izs 122 Inventarios 10. La disponibilidad de los inventarios se da en funcion a su
P = demanda
11. La financiacién propia asegura la independencia operativa

12,3: Financiacion propia

de la empresa.
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12,4: Financiacién por terceros

12.

La financiacion por terceros le genera intereses
significativos

D3
Desarrollo de
estrategias

13,1: Presupuesto empresarial

13.

14.

El desarrollo de estrategias le permite mejorar su posicion
competitiva en el mercado.

El presupuesto empresarial facilita asignacion eficiente de los
recursos de la empresa

13,2: Estrategias de negocio

15.

Las estrategias de negocio le proporcionan efectividad
operativa a fin de alcanzar sus metas comerciales.

13,3: Evaluacion de riesgos
financieros

16.

La evaluacion de riesgos financieros examina y mitiga los
riesgos potenciales que podrian afectar su rentabilidad




Anexo 3: Matriz de Operacionalizacion del Instrumento
Titulo del instrumento: Rentabilidad
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Variable Dimensiones Indicadores Reactivos Respuesta
1. Laventa de sus medicamentos le genera una éptima rentabilidad. Escala Likert
2. Lastasas de rendimiento indican una salud financiera favorable 5= Totalmente de acuerdo
I1,1: Retorno sobre la 3. Elretorno sobre la inversion evidencia que sus recursos 4= De acuerdo
Inversion empleados en sus inversiones le generan ganancias considerables 3 = Ni de acuerdo ni en desacuerdo
4. El retorno sobre la inversién indica que se esta asegurando la
viabilidad de sus operaciones comerciales. 2 = En desacuerdo
N D1 . 5. El retorno sobre el activo indica que sus activos totales estan 1 = Totalmente en desacuerdo
asas e . : siendo utilizados de manera apropiada.
rendimiento 11,2: Retorno sobre el Activo 6. El retorno sobre el activo indi?:a é)ue sus activos totales le
producen significativas utilidades.
7. El retorno sobre el patrimonio indica que el capital de sus
11,3: Retorno sobre el accionistas esta siendo utilizado adecuadamente.
Patrimonio 8. El retorno sobre el patrimonio evidencia que el capital aportado
por sus accionistas le genera éptimos beneficios
V2: 9. Larotacion de activos nos da a conocer que se da el manejo y
Rentabilidad aprovechamiento adecuado de sus activos.
12,1: Rotacion de activos  10. La rotacion de activos revela que han obtenido ingresos
fijos considerables por sus ventas.
D2 11. Realizan una eficiente rotacion de activos fijos con el fin de que
Rotacion de sus ingresos sean mayores en un largo plazo.
activos
12,2: Rotacion de activos 12. Larotacién de activos _corrientes indica que estéan utilizando
. adecuadamente sus activos de corto plazo para generar mayores
corrientes
ventas.
13. Los margenes de rendimiento indican que se le da el manejo
D3 adecuado a sus costos y gastos.
Margenes de 13,1: Margen bruto 14. El margen bruto indica que han adquirido ingresos significativos
rendimiento luego de cubrir los costos de adquisicion de sus medicamentos

vendidos.



15.

13,2: Margen operativo

El margen operativo indica que una cantidad considerable de sus
ventas se convierte en beneficio operativo luego de deducir los
gastos de administracion y de ventas.

16.

13,3: Margen neto

El margen neto indica que sus ingresos totales producto de la
venta de sus medicamentos, le ha generado utilidades netas
oOptimas después de cubrir todos sus costos y gastos asociados
con sus operaciones comerciales.

140




Anexo 4: Instrumento de Investigacion

ANEXO 5: INSTRUMENTO DE INVESTIGACION
UNIVERSIDAD PERUANA LOS ANDES
FACULTAD DE CIENCIAS ADMINISTRATIVAS Y CONTABLES
ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD Y FINANZAS

CUESTIONARIO

Mediante el presente cuestionario, me presento ante Usted, a fin de que dé respuesta a las preguntas formuladas, esta
informacion relevante servird para el desarrollo de la tesis titulada: Planeamiento financiero y rentabilidad en la empresa
comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022, el que permitird medir las variables
de estudio y probar la hipatesis, por tal proposito acudo a Ud. Para que a pelando a su buen criterio de respuestus con
teda honestidad; quedando agradecida (o) por su intervencion,

Instrucciones:  Por favor, lea cuidadosamente cada una de las preguntas, v marca una sola respuesta que considere
la correcta

Totalmente en En desacuerdo Ni de acuerdo ni De acuerdo Totalmente de
Desacuerdo en desacuerdo acuerdo
1 2 3 4 5

Consentimiento Informado

Acepto participar voluntariamente en esta investigacion, conducida por: Flores Surichaqui, Pol y Pérez Villavicencio,
Paola Aleyda. He sido informado (a) de que la meta de este estudio es desarrollar un trabajo de investigacion

Me han indicado también que tendré que responder las preguntas del cuestionario, lo cual tomard
aproximadamente 15 minutos. Reconozeo que ln informacion que yo provea en el trabajo de esta investigacion es
estrictamente confidencial ¥ no serd usada para ningiin otro propdsito fuera de este estudio sin mi consentimiento. He
sido informado de que puedo hacer preguntas sobre el proyecto en cualquier momento v que puedo retirarme del mismo
cuando asi lo decida, sin que esto acarree perjuicio alguno para mi persona.

Entiendo que una copia de esta ficha de consentimicnto me scra entregada, ¥ que puedo pedir informacion
sobre los resultados de este estudio cuando éste haya concluido.

V1: Planeamiento Financiero

1 2 3 4
D1: Provecciones Financieras

adecuado de sus recursos financieros en funcion a|

1. El planeamiento financiero facilita el manejo \:,(,\
sus objetivos empresariales.

2. La proyeccion de ingresos les permite tener unal
estimacion de sus futuros ingresos a fin de tener
un panorama financiero.

3. La proyeccion de costos y gastos les permite|
anticiparse ¥ planificar sus  necesidades \’l‘{_‘
financieras.

su desempefio financiero en relacion a su
actividad comercial.

5. El Estado de resultados al ofrecerles una vision
clara de los ingresos, costos y gastos les posibilita)
conocer su rendimiento financiero en un periodo|
especifico.

K
4. Las proyecciones financieras les permiten estimar| -,_:7(

6. El flujo de caja le permite conocer su capacidad) St
para generar efectivo. =

7. La wviabilidad financiera determina si una ‘:){:‘
inversidn le ha de generar suficientes ingresos.

D2: Recursos disponibles

8. Los recursos disponibles respaldan y facilitan la| ~

ejecucion de sus operaciones comerciales. i

9. El efective y equivalentes de efectivo garantiza la) A
estabilidad financiera v operativa de la empresa.

10. La disponibilidad de los inventarios se da en - =
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funcion a su demanda.

La financiacion propia asegura la independencia
operativa de la empresa.

La financiacion por terceros le genera intereses
significativos.
D3: Desarrollo de estrategias

El desarrollo de estrategias le permite mejorar su
posicion competitiva en el mercado.

El presupuesto empresarial facilita asignacion
eficiente de los recursos de la empresa

Las estrategias de negocio le proporcionan
efectividad operativa a fin de alcanzar sus metas
comerciales.

16,

La evaluacion de riesgos financieros examina y
mitiga los riesgos potenciales que podrian afectar
su rentabilidad

X| X

142



UNIVERSIDAD PERUANA LOS ANDES
FACULTAD DE CIENCIAS ADMINISTRATIVAS Y CONTABLES
ESCUELA PROFESIONAL DE CONTABILIDAD Y FINANZAS

CUESTIONARIO

Mediante el presente cuestionario, me presento ante Usted, a fin de que dé respuesta a las preguntas formuladas, esta
informacién relevante servira para el desarrollo de la tesis titulada: Plancamiento financiero y rentabilidad en la
empresa comercial Inversiones REVIZU S.A.C., en la Provincia de Huancavelica — 2022, el que permitiri medir las
varighles de estudio y probar la hipitesis, por tal proposito acudo a Ud. Para que a pelando a su buen critenio de
respuestas con toda honestidad: quedando agradecida (o) por su intervencion,

Instrucciones:  Por favor, lea cuidadosamente cada una de las preguntas, y marca una sola respuesta que considere
la correcta

Totalmente en En desacuerdo Ni de acuerdo ni De acuerdo Totalmente de
Desacuerdo en desacuerdo acuerdo
1 2 3 4 5

Consentimiento Informado
Acepto participar voluntariamente en esta investigacion, conducida por: Flores Surichaqui, Pol y Pérez Villavicencio,
Paola Aleyda. He sido mformado (a) de que la meta de este estudio es desarrollar un trabajo de investigacion.

Me han indicado también que tendré que responder las preguntas del cuestionario, lo cual tomard
aproximadamente |5 minutos. Reconozco que la informacion que yo provea en el trabajo de esta investigacion es
estrictamente confidencial y no serd usada para ningiin otro proposito fucra de este estudio sin mi consentimiento. He
sido informado de que puedo hacer preguntas sobre el proyecto en cualquier momento y que puedo retirarme del mismo
cuando asi lo decida, sin que esto acarree perjuicio alguno para mi persona.

Entiendo que una copia de esta ficha de consentimiento me serd entregada, ¥ que puedo pedir informacion
sobre los resultados de este estudio cuando éste haya concluido.

Titulo del cuestionario:

V21: Rentabilidad

D1: Tasas de rendimiento

I. La venta de sus medicamentos le genera una
aptima rentabilidad.

2. Las tasas de rendimiento indican una salud
financiera favorable

3. El retorno sobre la inversion evidencia que sus
recursos empleados en sus inversiones le generan
ganancias considerables

4. El retorno sobre la inversion indica que se estd
asegurando la wviabilidad de sus operaciones
comerciales.

5. El retorno sobre el activo indica que sus activos|
totales estin siendo utilizados de manera
apropiada.

6. El retorno sobre el activo indica que sus activos
totales le producen significativas utilidades.

7. El retorno sobre el patrimonio indica que el
capital de sus accionistas estd siendo utilizado
adecuadamente.

8. El retorno sobre el patrimonio evidencia que el
capital aportado por sus accionistas le genera
optimos beneficios

D5: Rotacion de activos

9. Larotacion de activos nos da a conocer que se da
el manejo y aprovechamiento adecuado de sus
activos.

X XXX ¢ 4] -

10. La rotacion de activos revela que han obtenido) \)‘".
ingresos considerables por sus ventas. T

11. Realizan una eficiente rotacion de activos fijos
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con el fin de que sus ingresos sean mayores en un|
largo plazo.

La rotacion de activos corrientes indica que estén|
utilizando adecuadamente sus activos de corto
plazo para generar mayores ventas.

D6: Mirgenes de rendimiento

Los mirgenes de rendimiento indican que se le da|
el manejo adecuado a sus costos y gastos.

El margen bruto indica que han adquirido|
ingresos significativos luego de cubrir los costos|
de adquisicién de sus medicamentos vendidos.

El margen operativo indica que una cantidad|
considerable de sus ventas se convierte en|
beneficio operativo luego de deducir los gastos de|
administracion v de ventas.

16.

El margen neto indica que sus ingresos totales|
producte de la venta de sus medicamentos, le a|
generado utilidades netas dptimas después de|
cubrir todos sus costos y gastos asociados con sus|
operaciones comerciales.
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Anexo 5: Consentimiento Informado

CONSENTIMIENTO INFORMADO

La presente investigacion es conducida por Flores Surichaqui Pol y Pérez Villavicencio Paola Aleyda,
alumnos de Ja Universidad Peruana los Andes. La meta de este estudio es recoger informacion acerca del
tema “PLANEAMIENTO FINANCIERO Y RENTABILIDAD EN LA EMPRESA COMERCIAL
INVERSIONES REVIZU S.A.C., EN LA PROVINCIA DE HUANCAVELICA - 2022, Si usted
accede a participar en este estudio, se le pedird responder preguntas en una encuesta que le tomard 15 minutos
de su tiempo.
La participacion en este estudio es estrictamente voluntaria. La informacion que se recoja serd confidencial
¥ no se usard para ningin otro proposito fuera de esta investigacion. Sus respuestas al cuestionario serin
asignadas por un niimero no por sus datos personales y, por lo tanto, serin anénimas. Una vez transcritas sus
respuestas se destruirdn.
Si tiene alguna duda sobre este cuestionario, puede hacer preguntas en cualquier momento durante su
participacion en ¢l. Igualmente, puede retirarse del proyecto en cualquier momento sin que eso lo perjudiqae
en ninguna forma. Si alguna de las preguntas durante ¢l acto le parece incomodas, tiene usted el derecho de
hacérselo saber al investigador o de no responderlas.
Desde va le agradecemos su participacion.
Acepto participar voluntariamente en esta investigacion, conducida por Flores Surichaqui Pol y Pérez
Villavicencio Paola Aleyda. He sido informado de que la meta de este estudio es saber sobre
SPLANEAMIENTO FINANCIERO Y RENTABILIDAD EN LA EMPRESA COMERCIAL
INVERSIONES REVIZU S.A.C., EN LA PROVINCIA DE HUANCAVELICA - 2022".
Me han indicado también que tendré que responder el cuestionario y preguntas en, lo cual tomard
aproximadamente 15 minutos.
Reconozco que la informacion que yo provea en el curso de esta investigacion es estrictamente confidencial
v no serd usada para ningin otro propésito fuera de los de este estudio sin mi consentimiento. He sido
informado de que puedo hacer preguntas sobre el estudio en cualquier momento y que puedo retirarme del
mismo cuando asi lo decida, sin que esto acarree perjuicio alguno para mi persona. De tener preguntas sobre
mi participacion en este estudio. puede contactar con nuestra persona Flores Surichaqui Pol y Pérez
Villavicencio Paola Aleyda.

Nombre: Firma:

JovaTAN YaRK\R
AeAvio OYARCE. v/
N ,
TJEUATAL YANTIR ARAVTC OY40(E
ONI 474 SEeC 3.



CONSENTIMIENTO INFORMADO

La presente investigacion es conducida por Flores Surichaqui Pol y Pérez Villavicencio Paola Aleyda,
alumnos de la Universidad Peruana los Andes. La meta de este estudio es recoger informacion acerca del
tema “PLANEAMIENTO FINANCIERO Y RENTABILIDAD EN LA EMPRESA COMERCIAL
INVERSIONES REVIZU S.A.C., EN LA PROVINCIA DE HUANCAVELICA - 2022". Si usted
accede a participar en este estudio, se le pedira responder preguntas en una cncuesta que le tomard 15 minutos
de su tiempo.

La participacion en este estudio es estrictamente voluntaria. La informacion que se recoja serd confidencial
y no se usard para ningin otro propésito fuera de esta investigacion. Sus respuestas al cuestionario serdn
asignadas por un nimero no por sus datos personales y, por lo tanto, serin anonimas. Una vez transcritas sus
respuestas se destruiran.

Si tiene alguna duda sobre este cuestionario, puede hacer preguntas en cualquier momento durante su
participacion en él. Igualmente, puede retirarse del proyecto en cualquier momento sin que eso lo perjudique
en ninguna forma. Si alguna de las preguntas durante el acto le parece incomodas, tiene usted el derecho de
hacérselo saber al investigador o de no responderlas.

Desde ya le agradecemos su participacion.

Acepto participar voluntariamente en esta investigacion, conducida por Flores Surichaqui Pol y Pérez
Villavicencio Paola Aleyda. He sido informado de que la meta de este estudio es saber sobre
“PLANEAMIENTO FINANCIERO Y RENTABILIDAD EN LA EMPRESA COMERCIAL
INVERSIONES REVIZU S.A.C., EN LA PROVINCIA DE HUANCAVELICA -2022".

Me han indicado también que tendré que responder el cuestionario y preguntas en, lo cual tomard
aproximadamente 15 minutos.

Reconozco que la informacion que yo provea en el curso de esta investigacion es estrictamente confidencial
y no serd usada para ningiin otro propdsito fuera de los de este estudio sin mi consentimiento. He sido
informado de que puedo hacer preguntas sobre el estudio en cualquier momento y que puedo retirarme del
mismo cuando asi lo decida, sin que esto acarree perjuicio alguno para mi persona. De tener preguntas sobre

mi participacién en este estudio, puede contactar con nuestra persona Flores Surichaqui Pol y Pérez
Villavicencio Paola Aleyda.

Nombre: Firma: a,d%’()

TR

e 4"{ 5555-5/
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Anexo 6: Carta

BOTICA

&) | Biofarma

Genericos de calicoga

Asunto: Carta de Aceptacion de
Trabajo de investigacion

Gerente General Edwin Jhony Villa Zuiiiga
Presente

Por este conducto hago constar que los jovenes, Flores Surichaqui Pol y Perez
Villavicencio Paola Aleyda de la carrera de Contabilidad Y Finanzas, ha sido aceptada (0)

para realizar su trabajo de investigacion y realizar el trabajo en campo, durante el tiempo

necesario para su culminacién de investigacion.

Agradeciendo de antemano su atencion, me despido quedando a sus érdenes para cualquier
informacion adicional.

Huancavelica, 30 noviembre del 2024

WIC 104 2¢

AV, CELESTNO LU CREGAMIR0Z 111



Anexo 7: Confiabilidad del Instrumento

Estadistica de fiabilidad de la variable

“Planeamiento Financiero”

Estadisticas del total de elementos

Resumen del procesamiento de los casos

N %
Validos 10 100,0
Casos  Excluidos? 0 ,0
Total 10 100,0

a. Eliminacion por lista basada en todas las

variables del procedimiento.

Estadisticos de fiabilidad
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Alfa de Alfa de N de elementos
Cronbach Cronbach
basada en los
elementos
tipificados
,958 ,959 16
Media de la Varianza de la Correlacion Alfa de
escala si se escala si se elemento-total | Cronbach si se
elimina el elimina el corregida elimina el
elemento elemento elemento
1. El planeamiento 53,50 212,500 ,885 ,952
financiero facilita el manejo
adecuado de sus recursos
financieros en funcién a sus
objetivos empresariales
2. La proyeccion de 53,80 225,067 ,769 ,955

ingresos les permite tener
una estimacion de sus
futuros ingresos a fin de
tener un panorama

financiero




3. La proyeccion de
costos y gastos les permite
anticiparse y planificar sus
necesidades financieras.

4. Las proyecciones
financieras les permiten
estimar su desempefio
financiero en relacién a su
actividad comercial.

5. El Estado de
resultados al ofrecerles una
vision clara de los ingresos,
costos y gastos les posibilita
conocer su rendimiento
financiero en un periodo
especifico.

6. El flujo de caja le
permite conocer su
capacidad para generar
efectivo.

7. La viabilidad
financiera determina si una
inversion le ha de generar
suficientes ingresos.

8. Los recursos
disponibles respaldan y
facilitan la ejecucion de sus
operaciones comerciales.
9. El efectivo y
equivalentes de efectivo
garantiza la estabilidad
financiera y operativa de la
empresa.

10. La disponibilidad de
los inventarios se da en
funcién a su demanda.

11. La financiacién
propia asegura la
independencia operativa de
la empresa.

12. La financiacion por
terceros le genera intereses

significativos.

54,50

54,40

54,00

54,00

54,10

53,90

53,70

53,80

53,70

53,80

213,167

217,156

215,556

223,556

224,100

220,544

239,789

225,956

220,678

225,289

,868

, 750

,756

,801

725

,896

440

,819

,848

, 762

,953

,956

,956

,954

,956

,953

,960

,954

,953

,955
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13. El desarrollo de
estrategias le permite
mejorar su posicion
competitiva en el mercado.
14. El presupuesto
empresarial facilita
asignacion eficiente de los
recursos de la empresa

15. Las estrategias de
negocio le proporcionan
efectividad operativa a fin de
alcanzar sus metas
comerciales.

16. La evaluacién de
riesgos financieros examina
y mitiga los riesgos
potenciales que podrian

afectar su rentabilidad

54,20

53,70

53,50

53,90

230,844

221,344

222,056

232,544

,595

,829

,865

457

,958

,954

,953

,961
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Estadistica de fiabilidad de la variable

“Rentabilidad”

Estadisticas del total de elementos

Resumen del procesamiento de los casos

N

%

Validos

Casos

Total

Excluidos®

10
0

10

100,0
0

100,0

a. Eliminacion por lista basada en todas las

variables del procedimiento.

Estadisticos de fiabilidad
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Alfa de Alfa de N de elementos
Cronbach Cronbach
basada en los
elementos
tipificados
.906 912 16
Media de la Varianza de la Correlacion Alfa de
escala si se escala si se elemento-total | Cronbach si se
elimina el elimina el corregida elimina el
elemento elemento elemento

1. La venta de sus 48,40 179,378 , 797 ,892
medicamentos le genera
una éptima rentabilidad.
2. Las tasas de 48,40 180,044 779 ,893
rendimiento indican una
salud financiera favorable
3. El retorno sobre la 48,70 187,122 ,603 ,899
inversion evidencia que sus
recursos empleados en sus
inversiones le generan
ganancias considerables
4. El retorno sobre la 48,50 186,278 ,604 ,899
inversion indica que se esta
asegurando la viabilidad de
sus operaciones
comerciales




5. El retorno sobre el
activo indica que sus activos
totales estan siendo
utilizados de manera
apropiada

6. El retorno sobre el
activo indica que sus activos
totales le producen
significativas utilidades

7. El retorno sobre el
patrimonio indica que el
capital de sus accionistas
esta siendo utilizado
adecuadamente

8. El retorno sobre el
patrimonio evidencia que el
capital aportado por sus
accionistas le genera
6ptimos beneficios

9. La rotacion de
activos nos da a conocer
que se da el manejoy
aprovechamiento adecuado
de sus activos.

10. La rotacion de
activos revela que han
obtenido ingresos
considerables por sus
ventas

11. Realizan una
eficiente rotacion de activos
fijos con el fin de que sus
ingresos sean mayores en
un largo plazo

12. La rotacion de
activos corrientes indica que
estan utilizando
adecuadamente sus activos
de corto plazo para generar

mayores ventas.

48,80

47,60

48,00

48,20

47,90

47,90

48,10

48,00

176,178

230,933

181,111

181,511

192,989

188,322

184,989

192,889

,739

-,402

,815

,638

, 157

, 762

,829

,621

,894

,933

,892

,898

,897

,896

,893

,899
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13. Los margenes de
rendimiento indican que se
le da el manejo adecuado a
Sus costos y gastos

14. El margen bruto
indica que han adquirido
ingresos significativos luego
de cubrir los costos de
adquisicion de sus
medicamentos vendidos

15. El margen operativo
indica que una cantidad
considerable de sus ventas
se convierte en beneficio
operativo luego de deducir
los gastos de administracion
y de ventas.

16. El margen neto
indica que sus ingresos
totales producto de la venta
de sus medicamentos, le ha
generado utilidades netas
Optimas después de cubrir
todos sus costos y gastos
asociados con sus

operaciones comerciales.

47,90

47,50

47,90

47,70

203,656

192,056

184,989

189,122

,275

,607

,592

,676

,909

,900

,900

,898

153




154

Anexo 8: Validacion de Instrumentos

Primer validador:

VALIDEZ DE CONTENIDO DEL INSTRUMENTO DE INFORMACION
Planilla Juicio de Expertos

Respetado juez: Usted ha sido seleccionado para evaluar elinstrumento “Plancamiento Financiero™ que hace
parte de la investigacion: PLANEAMIENTO FINANCIERO Y RENTABILIDAD EN LA EMPRESA
COMERCIAL INVERSIONES REVIZU S.A.C., EN LA PROVINCIA DE HUANCAVELICA — 2022 La
evaluacion de los instrumentos es de gran relevancia para lograr que sean validos y que los resultados obtenidos

a partir de estos sean utilizados eficientemente. Agradecemos su valiosa colaboracion.

Nombres y apellidos del juez: Carmen Rosa Caja Pastrana
Formacion académica: Contador Piblico
Areas de experiencia profesional: Financiero - Tributario - Gubernamental
Tiempo: | afios Cargo actual: Contador

Institucion: Contador General en la Municipalidad Provincial de Junin — Empresa del Centro M@r SRL

De acuerdo con los siguientes indicadores califique cada uno de los items seglin corresponda.

CATEGORIA CALIFICACION INDICADOR
SUFICIENCIA 1. No cumple con el criterio 1. Los items no son suficientes para medir ladimension
Los items gque pericnecen 2 N:wtl bajo 2. Los items miden algin aspecto de la dimension, pero
4 una misma dimension |2 N.wtl maoderado no mrr:spumden de ]adjm:ns.um total
bastzn para obfencr ln 4. Nivel alto 3. Se deben I.l'll?[tmﬂ'-lllel algunos items para poder
. evaluar la dimension completamente
medicion de esta 4. Los items son suficientes
| CTLARIDAD I No cumple con el criterio I Elftem no esclare

El item se comprende |2 Nivel bajo 2 El item requiere muchas modificaciones o una
fcilmente, es decir, su |3, Nivel moderado modificacion muy grande en el uso de las palabras de
sintactica y semanticason (4. Nivel alto acuerdo con su significado o por la ordenacion de las
adecundas mismas

3 Sc requicre una modificacion muy  especifica de

algunos de los wérminos del item

4. El item cs claro, tiene semantica y sintaxis adecuada.
COHERENCIA 1. No cumple con el eniterio L. El'item no tiene relacion logica con la dimension
El item tiene relacion |2. Nivel bajo 2 Elitem tiene una relacién tangencial con la dimensién.
logica con la dimension o | 3. Nivel moderado 3 El item ticne una relacion moderada con la dimension
indicador  que  estd |4 Nivel alio que estd midiendo
midiendo 4 El item se encuentra completamente relacionado con

la dimension que esta midiendo.

RELEVANCIA 1. No cumple con el eriteno. L Elitem puede ser climnado sin que se vea afectada la
El item es esencial o |2 Nivel bajo medicion de la dimension.
importante. es decir debe | 3. Nivel moderado 2 El item ticne alguna relevancia, pero otro item puede
ser incluido 4. Nivel alio estar incluyendo lo que mide éste.

1 Elitem es relativamente importante

4. El item es muy relevante y debe ser inclido




Ficha informe de evaluacion a cargo del experto
Cuestionario 1: PLANEAMIENTO FINANCIERO
Variable: PLANEAMIENTO FINANCIERO

DIMENSION

ITEM

SUFICIENCIA

TOHERENCTA]

RELEVANCLA

CLARIDAD

OBSERVACIONES

D1
Proyecciones
Financieras

El planeamiento
financiero  facilita e
manejo adecuado de sus|
recursos financieros er
funcion a sus objetivos)
empresariales.

La  proyeccion  del
ingresos  les  permitg
tener una estimacion def
sus futuros ingresos a fir
de temer un panoramal
financiero.

La proyeccion de costos)
y gastos les permite]
anticiparse vy planificar
sUS necesidades|
financieras.

Las proyecciones|
financieras les permitel
estimar su desempefio
financiero en relacion 3
su actividad comercial.

El Estado de resultados)
al ofrecerles una visidi
clara de los ingresos,
costos ¥y gastos  les|
posibilita  conocer syl
rendimiento  financiero
en un periodo especifico]

El flyjo de caja g
permite  conocer  suf
capacidad para generar
efectivo.

La viabilidad financiers|
determina si ung|
inversion le ha de
generar suficientes|
ingresos.

D2
Recursos
disponibles

Los recursos disponibles)
respaldan y facilitan laf
ejecucion de sus
operaciones
comerciales.

El efectivo W
equivalentes de efectivol
garantiza la estabilidad)
financiera y operativa dej
la empresa.

0.

La disponibilidad de log
inventarios se da e
funcion a su demanda.

. La financiacion propial

asegura la independencia
operativa de la empresa.

. La financiacion  po

terceros  le  general
intereses significativos.

. El desarrollo del
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estrategias  le  permite)
mejorar  su - posicior
competitiva  en el
mercado.

14. El presupuesto|
empresarial facilita
asignacion eficiente de| 4 4 4
los  recursos de la

D3 empresa

Desarrollo de |15, Las  estrategias  de|

estrategias negocio le proporciona
efectividad operativa aj 4 4 4
fin de alcanzar sus metas)
comerciales.

16. La evaluacion de riesgos)
financieros examina
mitiga  los  riesgos) 4 4 4
potenciales que podriar
afectar su rentabilidad

EVALUACION
CUALITATIVA POR CRITERID S 4 4 4

4

4

Evaluacién final por ¢l experto: por items y criterios tomando como medida de tendencia central: la moda.

[ Calificacién: No cumple con el criterio
1

1

2. Nivel bajo

3. Nivel moderado

4.  Nivel alto

Validez de contenido
EnCUSTAL (oo s s s s s st e
Cuadro N° 1
Evaluacion final del experto
- Evaluacid
Experto Grado académico - A m',ml_-l —
ltems Calificacion

Carmen Rosa Caja Pastrana Contador Piblico 16 Nivel alto

Sello y Firma:
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Ficha informe de evaluacién a cargo del experto
Cuestionario 2: RENTABILIDAD
Variable: RENTABILIDAD

DIMENSION

ITEM

SUFICIENCIA

CLARIDAD

DBESERVACTON

DI
Tasas de
rendimiento

La wventa de sus
medicamentos le genera
una optima rentabilidad.

Las tasas de rendimiento|
indican  una  salud
financiera favorable

o

El retorno sobre g
inversion evidencia quej
sus recursos empleados|
en sus inversiones le|
generan ganancias
considerables

El retorno sobre g
inversion indica que se|
estdi  asegurando I
viabilidad de S|
operaciones
comerciales.

L

El retorno sobre el activel
indica que sus activoy
totales  estan  siendo|
utilizados de manerg
apropiada.

6.

El retorno sobre el activ
indica que sus activos
totales le  produce
significativas utilidades.

El retorno sobre e
patrimonio indica que el
capital de sus accionistag
estd siendo  utilizado|
adecuadamente.

El retorno sobre el
patrimonio  evidencial
que el capital aportadol
por sus accionistas le
genera optimos|
beneficios

D2
Rotacion de
activos

La rotacion de activos
nos da a conocer que sg
da el manejo ¥
aprovechamiento

adecuado de sus activos.

La rotacion de activos|
revela que han obtenido
ingresos  considerables
pOr sus ventas.

Realizan una eficiente|
rotacion de activos fijog
con el fin de que sus|
ingresos sean mayores|
en un largo plazo.

La rotacion de activoy
corrientes  indica  quel
estin utilizando|
adecuadamente sl
activos de corto plazo

para generar mayores
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ventas.

D3
Mirgenes de
rendimiento

. Los mirgenes  de|

rendimiento indican que
se le da el manejo 4 4 4
adecuado a sus costos y
gastos,

. El margen bruto indicy

que  han  adquiride
ingresos  significativos|
luege de cubrir log 4 4 4
costos de adquisicion dej
sUS medicamentos|
vendidos.

. El' margen operativol

indica que una cantidad|
considerable  de  sus|
ventas se convierte e
beneficio operativol
luggo de deducir log
gastos de administracior
y de ventas.

16,

El margen neto indicay
que sus ingresos totales
producto de la venta de
sus medicamentos, le a
generado utilidades|
netas Gptimas después de
cubrir todos sus costos y
gastos asociados con sus|
operaciones

comerciales.

EVALUACION

CUALITATIVA POR CRITERIO S 4 4 4

Evaluacion final por ¢l experto: por items y criterios tomando como medida de tendencia central: la moda.

Evaluacion

Calificacidn: 1. No cumple con el criterio

2. Nivel bajo

3. Nivel moderado
____________________ 4. Nivelalo

Validez de contenido
Encuestar .o s s s s sasssans s seas
Cuadro N° 2
Evaluacion final del experto
Experto Grado académico

Items

Calificacién

Carmen Rosa Caja Pastrana

Contador Publico

16

Nivel alio

Sello y Firma:

Cap
CCPPJ 08 - 4058
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Segundo validador:

VALIDEZ DE CONTENIDO DEL INSTRUMENTO DE INFORMACION

Respetado juez: Usted ha sido seleccionado para evaluar elinstrumento “Planeamiento Financiero™ que hace
parte de la investigacion: PLANEAMIENTO FINANCIERO Y RENTABILIDAD EN LA EMPRESA
COMERCIAL INVERSIONES REVIZU S.A.C., EN LA PROVINCIA DE HUANCAVELICA — 2022, La
evaluacion de los instrumentos es de gran relevancia para lograr que sean validos y que los resultados obtenidos

Planilla Juicio de Expertos

a partir de estos sean utilizados eficientemente. Agradecemos su valiosa colaboracion.

Nombres y apellidos del juez: David Callupe Marcelo
Formacion académica: Contador Piblico
Arcas de experiencia profesional: Tributacion, Contabilidad Superior v Financiero

Tiempo: 22 afios

Institucion: Universidad Peruana Los Andes

De acuerdo con los siguientes indicadores califique cada uno de los items segln corresponda.

CATEGORIA

CALIFICACION

INDICADOR

SUFICIENCIA
Los items que pertenecen
a una misma dimension
bastan para ohtener la
medicion de esta

1. No cumple con el criterio
2. Nivel bajo

3. Nivel moderado

4. Nivel alto

- Los items no son suficientes para medir ladimension
. Los items miden algin aspecto de la dimension, pero
no corresponden de la dimension total
3. Se deben incrementar algunos items para poder
evaluar la dimension completamente
4. Los items son suficientes

=)

CLARIDAD

El item se comprende
ficilmente, es decir, su
sintactica v semantica son

1. No cumple con el criterio
2. Nivel bajo

3. Nivel moderado

4. Nivel alto

. Elitem no esclaro

El item requiere muchas modificaciones o una
modificacion muy grande en el uso de las palabras de
acuerdo con su sigmficado o por la ordenacion de las

T

El item tiene relacion
logica con la dimension o

2. Nivel bajo
3. Nivel moderado

adecundas mismas
3 Se requiere una modificacion muy especifica de
algunos de los términos del item
4. Elitem es claro, tiene semantica y sintaxis adecuada,
COHERENCIA 1. No cumple con el criterio L Elitem no tiene relacion 1agica con la dimension

2 Elitem tiene una relacion tangencial con la dimension.
1 El item tiene una relacion moderada con la dimension

El item es esencial o
importante, es decir debe
ser incluido

1
2. Nivel bajo
3

. Nivel moderado

4. Nivel alto

indicador  que  estd (4. Nivel alto que estd midiendo

midiendo 4 El item se encuentra completamente relacionado con
la dimension que esta midiendo.

RELEVANCIA . No cumple con el eriterio. L Elitem puede ser eliminado sin que se vea afectada la

medicion de la dimension.

2 El item tiene alguna relevancia, pero otro item puede
estar incluyendo lo que mide éste.

3 Elitem es relativamente importante

4 Elitem cs muy relevante y debe ser inchido
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Ficha informe de evaluacién a cargo del experto
Cuestionario 1: PLANEAMIENTO FINANCIERO
Variable: PLANEAMIENTO FINANCIERO

DIMENSION

ITEM

SUFICIENCIA JO

RELEVANCIA

CLARIDAD

OBSERVACIONES

D1
Proyecciones
Financieras

El planeamientol
financiero  facilita e
manejo adecuado de sus)
recursos financieros er
funcion a sus ohjetivos)
empresariales.

La  proyeccion  de
ingresos  les  permite)
terer una estimacion de
sus futuros ingresos a fir
de tener un panorama
financiero.

La proyeccion de costos)
y gastos les permite
anticiparse y planificar)
sus necesidades)
financieras.

Las proyecciones|
financieras les permite:
estimar su desempefio
financiero en relacion a
su actividad comercial.

El Estado de resultados)
al ofrecerles una visio
clara de los ingresos,
costos ¥y gastos  les|
posibilita conocer  sul
rendimiento  financiery
en un periodo especifico)

6.

El flujo de caja Ig
permite  conocer  sul
capacidad para penerar
efectivo.

La viabilidad financiera|
determina sl unal
inversion  le  ha  de
generar suficientes
ingresos.

D2
Recursos
disponibles

Los recursos disponibles)
respaldan v facilitan la)
gjecucion de sl
operaciones
comerciales.

El efectivo ¥
equivalentes de efectivo)
garantiza la estabilidad
financiera y operativa dej
la empresa.

0.

La disponibilidad de los|
inventarios se da el
funcion a su demanda.

. La financiacidn propia

asegura la independencial
operativa de la empresa.

. La financiacidn  po

terceros  le  genera
intereses significativos.

. El desarrollo del
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estrategias le  permite)
mejorar  su - posicior
competitiva  en el
mercado.

14. El presupuestol
empresarial facilita
asignacion eficiente de 4 4 4 4 4
los  recursos de la

D3 empresa

Desarrollo de |15, Las  estrategias  de|

estrategias negocio le proporciona
efectividad operativa aj 4 4 4 4 4
fin de alcanzar sus metas)
comerciales.

16. La evaluacién de riesgos|
financieros examina
mitiga  los  riesgos) 4 4 4 4 4
potenciales que podriar
afectar su rentabilidad

EVALUACION
CUALITATIVA POR CRITERIO § 4 4 4 4 4

Evaluacion final por ¢l experto: por items y criterios tomando como medida de tendencia central: la moda.

Calificacidn: 1. No cumple con el criterio
2. Nivel bajo
3. Nivel moderado
4. Nivel alto
Validez de contenido
Encuesta: .o e e
Cuadro N° 1
Evaluacion final del experto
. Evaluacién
Experto Grado académico - — —
ltems Calificacion
David Callupe Marcelo Magestro en Tributacién v Politica Fiscal 16 Nivel alto

Sello y Firma:

T
MAT. 08 - H18 CCPY
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Ficha informe de evaluacion a cargo del experto

Cuestionario 2: RENTABILIDAD
Variable: RENTABILIDAD

DIMENSION

ITEM

TOHERENCIA]

CLARIDAD

EVALUACION

CLUAl A

OBSERVACTON

D1
Tasas de
rendimiento

1.

La venta de sug
medicamentos le generaj
una optima rentabilidad.

Las tasas de rendimiento
indican  una  salud|
financiera favorable

El retormo sobre lo
inversion evidencia que
sus recursos empleados|
en sus inversiones le|
generan ganancias
considerables

El retorno  sobre oy
inversion indica que sel
estd  asegurando  la)
viabilidad de sus|
operaciones
comerciales.

L

El retorno sobre el activyy
indica que sus activos
totales  estin  siendo|
utilizados de manery
apropiada.

El retorno sobre el activoy
indica que sus activos
totales  le  producel
significativas utilidades.

El retorno sobre el
patrimonio indica que el
capital de sus accionistas
estd  siendo  utilizado|
adecuadamente.

El retorno sobre el
patrimonio  evidencia
que el capital aportado
por sus accionistas lej
genera optimos
beneficios

D2
Rotacion de
activos

La rotacion de actives
nos da a conocer que se
da el manejo
aprovechamiento

adecuado de sus activos.

La rotacion de activos
revela que han obtenidol
ingresos  considerables]
pOF SUS Ventas.

Realizan una eficiente)
rotacion de activos fijog
con el fin de que sus
ingresos sean mayores
en un largo plazo.

La rotacion de actives
corrientes  indica qug
estin utilizando|
adecuadamente sus|
activos de corto plazo

para  generar  mayores|
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ventas.

D3
Mirgenes de
rendimiento

. Los mirgenes  de|

rendimiento indican que
se le da el manejo 4 4 4 4 4
adecuado a sus costos y
gastos.

. El margen bruto indicy

que  han  adquiridel
ingresos  significativos)
luego de cubrir log 4 4 4 4 4
costos de adquisicion dej
sUS medicamentos|
vendidos.

. El  margen operativol

indica que una cantidad|
considerable  de  sus
ventas se convierte e
beneficio operativo
luego de deducir log
gastos de administracion
y de ventas.

16.

El margen neto indicy
que sus ingresos totales
producto de la venta de
sus medicamentos, le al
generado utilidades|
netas optimas despues de
cubrir todos sus costos y
gastos asociados con sus)
operaciones

comerciales,

EVALUACION

CUALITATIVA POR CRITERIO S 4 4 4 4 4

Evaluacion final por el experto: por items ¥ criterios tomando como medida de tendencia central: la moda.

Calificacion: 1. No cumple con ¢l criterio
2. Nivel bajo
3. Nivel moderado
4. Nivel alto N
Validez de contenido
Encuesta: .o s s s s s s
Cuadro N° 2
Evaluacion final del experto
Experto Grad démi Evaluacién
pe rado academico ltems Calificacion
David Callupe Marcelo Maesire en Tnbutacion y Politica Fiscal 16 Nivel alto
Sello y Firma:

MAT. 98 - 1118 CCPJ
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Tercer Validador:

VALIDEZ DE CONTENIDO DEL INSTRUMENTO DE INFORMACION

Respetado juez: Usted ha sido seleccionado para evaluar elinstrumento “Plancamiento Financiero™ que hace
parte de la investigacion: PLANEAMIENTO FINANCIERO Y RENTABILIDAD EN LA EMPRESA
COMERCIAL INVERSIONES REVIZU S.A.C., EN LA PROVINCIA DE HUANCAVELICA — 2022. La
evaluacion de los instrumentos ¢s de gran relevancia para lograr que sean validos y que los resultados obtenidos

Planilla Juicio de Expertos

a partir de estos sean utilizados eficientemente. Agradecemos su valiosa colaboracion.
Nombres y apellidos del juez: Guisella Marlene Gomez Durédn

Formacion académica: Maestra en Tributacion y Pelitica Fiscal

Areas de experiencia profesional: Tributacion

Tiempo: 16 afios  actual: Docente Universitario

Institucién: Universidad Peruana Los Andes

Dee acuerdo con los siguientes indicadores califique cada uno de los items segln corresponda.

CATEGORIA

CALIFICACION

INDICADOR

SUFICIENCIA

Los ftems que pertenccen
a una misma dimension
bastan para obtener la

medicion de esta

1. No cumple con el eriterio
2. Nivel bajo

3. Nivel moderado

4. Nivel alto

. Los items no son suficientes para medir ladimensidn

. Los items miden algin aspecto de la dimension, pero
no comresponden de la dimensidn total

. Sc deben mcrementar algunos items para poder
evaluar la dimension completamente

4. Los items son suficientes

[

G

CLARIDAD

El item se comprende
facilmente, es decir, su
sintdctica y semantica son

1. No cumple con el enterio
2. Nivel bajo

3. Nivel moderado

4. Nivel alto

. Elitem no esclaro

El item requiere muchas modificaciones o una
modificacion muy grande en el uso de las palabras de
acuerdo con su significado o por la ordenacién de las

=

El item es esencial o
importante, es decir debe

ser incluido

1

2. Nivel bajo

3. Nivel moderado
4. Nivel alio

adecuadas mismas
3. 8¢ requiere una modificacion muy especifica de
algunos de los érminos del item
4. Elitem es claro, tiene semintica y sintaxis adecuada,
COHERENCIA 1. No cumple con el eriterio L Elitem no tiene relacion logica con la dimensidn
El item tiene relacion |2 Nivel bajo 2 Elitem tiene una relacién tangendal con la dimensién.
logica con la dimension o | 3. Nivel moderado 3 Elitem tiene una relacion moderada con la dimensidn
indicador  que  estd |4 Nivel alto que esta midiendo
midiendo 4. El item se encuentra completamente relacionado con
la dimensidn que esta midiendo.
RELEVANCIA - No cumple con el eriterio. L. Elitemn puede ser eliminado sin que se vea afectada la

medicion de la dimension,

2 El item tiene alguna relevancia, pero otro item puede
estar incluyendo lo que mide éste.

3 Elitem es relativamente importante

4 Elitem es muy relevante y debe ser inclido

164



Ficha informe de evaluacion a cargo del experto
Cuestionario 1: PLANEAMIENTO FINANCIERO
Variable: PLANEAMIENTO FINANCIERO

DIMENSION

ITEM

SUFICIENCTA

TOHERENCLA]

RELEVANCLA

CLARIDAD

DBESERVAUTONES

D1
Proyecciones
Financieras

El planeamientol
financiero  facilita e
manejo adecuado de sus|
recursos financieros er
funcion a sus objetivos|
empresariales.

La  proyeccion  de|
ingresos  les  permite]
tener una estimacion dej
sus futuros ingresos a fir
de tener un panorama
financiero.

La proyeccion de costos|
y gastos les permite
anticiparse y planificar]
Sus necesidades]
financieras.

Las proyecciones|
financieras les permiten
estimar su desempeiio|
financiero en relacion af
su actividad comercial.

El Estado de resultados|
al ofrecerles una visid
clara de los ingresos,
costos v gastos  les|
posibilita conocer  sul
rendimiento  financiero|
en un periodo especifico.

.

El fluyjo de caja le
permite  conocer s
capacidad para generar
efectivo.

La wviabilidad financieral
determina sl una
inversion le ha de
generar suficientes|
ingresos.

D2
Recursos
disponibles

Los recursos disponibles|
respaldan y facilitan la
ejecucion de sus|
operaciones
comerciales.

El efectivo |
equivalentes de efectivol
garantiza la estabilidad
financiera y operativa de|
la empresa.

0.

La disponibilidad de los|
inventarios se da e
funcién a su demanda.

. La financiacion propial

asegura la independencia
operativa de la empresa.

. La financiacion  pol

terceros  le  general
intereses significativos.

D3

. El desarrollo def

165



Desarrollo de
estrategias

estrategias  le  permite|
mejorar  su posicior
competitiva  en el
mercado.

. El presupuestof

empresarial facilita
asignacidn eficiente de|
los  recursos  de g
empresa

. Las  estrategias  del

negocio le proporcional
efectividad operativa o
fin de alcanzar sus metas)
comerciales.

16.

La evaluaciin de riesgos)
financieros examina
mitiga  los  riesgos
potenciales que podriar
afectar su rentabilidad

EVALUACION

CUALITATIVA POR CRITERIO S

Evaluacion final por el experto: por items y criterios tomando como medida de tendencia central: la moda.

[ Calificacion:
|

Nivel bajo

Nivel alto

No cumple con el eriterio

1
2.
3. Nivel moderado
4

Validez de contenido

Encuesta: .o dreres
Cuadro N° 1
Evaluacién final del experto
. Evaluacion
Experto Grado académico - — —
ltems Calificacidon
Guisella Marlene Gémez Duran Maestra en Tributacion y Politica Fiscal 16 Alle

Sello y Firma:
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Ficha informe de evaluacion a cargo del experto

Cuestionario 2: RENTABILIDAD
Vanable: RENTABILIDAD

DIMENSION

ITEM

CLARITATY

OBSERVACIY

D1
Tasas de
rendimiento

1.

La wenta de sus
medicamentos le genera
una &ptima rentabilidad.

Las tasas de rendimientol
indican una salud]
financiera favorable

El retorno sobre g
inversion evidencia que
sus recursos empleados)
en sus inversiones lef
generan ganancias|
considerables

El retorno sobre la
inversion indica que s
estd  asegurando g
viabilidad de sus|
operaciones
comerciales.

Ly

El retorno sobre el activoy
indica que sus activos
totales  estan  siendof
utilizados de manera|
apropiada.

El retorno sobre el activo
indica que sus activos
totales  le  producer
significativas utilidades.

El retorno sobre e
patrimonio indica que e
capital de sus accionistas|
estd  siendo utilizadol
adecuadamente.

El retorno  sobre e
patrimonio  evidencig
que el capital aportado
por sus accionistas le
genera optimog
beneficios

D2
Rotacion de
activos

La rotacion de activog
nos da a conocer que se
da el manejo
aprovechamiento

adecuado de sus activos.

La rotacion de activos
revela que han obtenidof
ingresos  considerables)
por sus ventas.

Realizan una eficiente|
rotacion de activos fijog
con el fin de que sus
ingrcsos S2an  mayores|
en un largo plazo.

La rotacion de activos
corrientes  indica  qug
estan utilizandof
adecuadamente sus|
activos de corto plazof

para  generar  mayorgs
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ventas,

13. Los mirgenes  de|
rendimiento indican que
se le da el manejo
adecuado a sus costos y
gastos.

14. El margen bruto indical
que han  adquirido
ingresos  significativos|
luggo de cubrir log
costos de adquisicion de|
sus medicamentos|
vendidos.

15. El margen operativol
D3 indica que una cantidad|

considerable de sug
Mirgenes de s
ventas se convierte el

rendimiento beneficio operativo
luego de deducir log
gastos de administracior
vy de ventas.

16. El margen neto indica
que sus ingresos totales)
producto de la venta de|
sus medicamentos, le al
generado utilidades|
netas dptimas después dej
cubrir todos sus costos y
gastos asociados con sus)
operaciones
comerciales.

EVALUACION
CUALITATIVA POR CRITERIOS

Evaluacion final por el experto: por items y criterios tomando como medida de tendencia central: la moda.

Calificacion: 1.  No cumple con el criterio
2. Nivel bajo

3. Nivel moderado

4. Nivel alto

Validez de contenido

Encuesta:
Cuadro N° 2
Evaluacion final del experto
- Evaluacion
ST DRI items Calificacion
Guisella Marlene Géomez Durdn Maestra en [1;1!:_tula¢|;l0:1 y Politica 16 Alio
‘isca

Sello y Firma:
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Anexo 9: Data de Procesamiento de Datos

V1. PLANEAMIENTO FINANCIERO

ITEMS TOTAL

PUNTAJE

46
42
33
65
63
76
70
75
39
66
59
37
60
74
54
77
65
75
76
69
51
62
55
58
76
63
68
73
71
50
69
77
68
74
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V2. RENTABILIDAD

38
68

41
41
37
53
66
76
37

56

49

38
47

72

45
80
60
73
7

65
43

51

52

49

77

55
55
67

64
43

62

76

61

60

ITEMS

13| 14 [ 15 | 16 |[TOTAL

SUJETOS

L
<
[
=z
-}
o

AN T IO|©|~|00|D
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Anexo 10: Evidencias Fotograficas

armd

Genéricos de calidad

BOTICA

‘7 Biofarma —

Genéricos de calidad
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